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Opiniones

A cada uno de nosotros se nos da una esfera de influencia para que
podamos avanzar hacia el Reino de Dios. Mi amigo, Mike Rovner,
ha florecido en el area de los negocios al operar en la sabiduria y los
caminos de Dios. El ha sido testigo, directamente, de la entrega e
intervencion milagrosa de Dios porque él mismo se ha permitido ser
una extension del ministerio del Sefior aqui en la tierra. A través de
la palabra de Dios e historias personales, Mike te infundira fe para
que puedas ocupar de forma poderosa tu esfera de influencia y expe-
rimentes la obra sobrenatural de Dios en tu negocio y tu propia vida.

John Bevere
Ministro y Autor mejor vendido
Cofundador, Messenger Intenational

Un negocio en crecimiento es el resultado de un lider en crecimiento.
Mi amigo Mike Rovner te lleva en tu viaje de crecimiento a través
de Negocio Sobrenatural. Su transparencia y vulnerabilidad te cauti-
varan y te mantendra atento. Te hara reflexionar sobre tu propia vida
y te dard una gran confianza en cé6mo vivir y hacer negocios de una
forma sobrenatural. Tanto te gustara este libro que querras compar-
tirlo con todos tus amigos. jGran libro!

Sam Chand

Consultor de Liderazgo
Autor de New Thinking — New Future

Mike Rovner es la voz principal tanto en los negocios como en
la iglesia. Su humildad, caracter, fe y corazon por la iglesia local son
insuperables. Verdaderamente, es un rey y un sacerdote. Mike Rovner
maneja un negocio exitoso y funciona como pastor y lider superior
en nuestra iglesia, manejando todos los aspectos con excelencia. El y
Janet son un modelo absoluto para cualquier persona en el mundo de
los negocios. Desde hombre de negocios a pastor, este libro es para ti.



Negocio Sobrenatural: Un Mejor Plan de seguro cambiara tu vida, tu
negocio y tu iglesia local.

Jude Fouquier
Pastor, City Church California
Ventura, CA

El Sefior nos esta dando ideas de negocios plenas de divinidad y un
innovador tal como Mike Rovner en el mundo de los negocios, para
mostrar al mundo lo que es posible cuando un negocio opera bajo los
principios sobrenaturales que se encuentran en Negocio Sobrenatural.
Dios esta en movimiento y bendice a todos aquellos que lo tienen a El
como el centro de todo lo que realizan. Negocio Sobrenatural es un
libro que llevara tu negocio al siguiente nivel.

Jentezen Franklin
Pastor titular, Free Chapel
Autor mejor vendido del New York Times

Las historias en este libro son de mucha inspiracion y las estrate-
gias sobre el éxito cambian vidas.

Bob Harrison
“Dr. Increase”

Negocio Sobrenatural es una lectura de inspiracion que abrira sus
ojos al significado de prosperar en los negocios. Aqui, Mike Rovner
descubre la clave para el éxito que guiard tu vida y tu negocio por
medio de la sabiduria de Dios.

Phil Hotsenpiller

Fundador, Influence Church

Presidente, New York Executive Coaching Group
Autor de las Series Passionate Lives and Leaders



Dios te ama y tiene un maravilloso plan para tu vida —y negocio.
Negocio Sobrenatural es un libro que trata sobre milagros y sabiduria
sobrenatural que te ayudara a tener un negocio exitoso. Aprenderas
como construir un gran equipo, caminar en integridad incuestionable
y tomar mejores decisiones financieras. Mike Rovner ha vivido cada
paso de las lecciones que comparte y ha dedicado este libro para que
tengas tu éxito sobrenatural.

John Mason
Autor mejor vendido de numerosos libros,
incluyendo An Enemy Called Average

El libro de Mike Rovner, Negocio Sobrenatural es mucho mas
que un libro de negocios. Mas alla de la descripcion de Mike sobre
los atributos clave para manejar un negocio con éxito, Mike eleva la
verdadera raz6n y prop0sito para manejar un negocio en primer lugar.
Mas alld de un estado de ganancias/pérdidas, la compafita MRC de
Mike sirve como un motor que provee oportunidades para mejorar
las vidas de sus empleados, vendedores y clientes. Al mismo tiempo,
contribuye con ministerios por medio de sus habilidades, dinero y
esfuerzos. La esencia de las lecciones aprendidas sera de alto valor
para los lectores, sin importar en qué etapa de sus carreras se encuen-
tren. Mas alla de los negocios, Mike ofrece sabias ensefianzas sobre
lecciones aprendidas a través de su vida. El caricter y la fe de Mike
resuenan a través de cada palabra escrita en este libro. Habiendo
trabajado junto a Mike por muchos afos, puedo testificar que Mike
verdaderamente “predica con el ejemplo”.

Timothy O’Brien
Director General y Consejero de Legacy Partners

Mike Rovner es una persona genuina. Los principios e historias
asombrosas que comparte en este libro definen COMO y QUE cosas
ha utilizado para que su negocio, ganancias e influencia crezcan.
A través de estos principios, he visto el increible crecimiento de su
negocio, ya que he tenido el privilegio de entrenar a Mike desde el afio



2006. jLee y aplica los poderosos principios que se encuentran en este
libro y espera un crecimiento dramatico!

Tim Redmond
CEO, RedmondGrowth.com

El lider de negocios que financi6 el evento es igual de importante
que el ministro que esta en la plataforma guiando a miles hacia Cristo.
Por muchos afios he estado diciendo que necesitamos un millén
de lideres de negocios con una mentalidad, revelacion y autoridad
enfocada en el Reino de Dios, asi como Mike Rovner. No tan solo ha
utilizado su riqueza para producir consecuencias eternas, sino que ha
administrado la influencia que viene con un éxito poco comun vy la
utilizé para restaurar vidas y llevar una esperanza tangible a todas las
esferas de la sociedad. Estoy tan agradecido de que su jornada de fe
y sus testimonios de inspiraciéon hayan sido plasmados en este libro,
Negocio Sobrenatural.

Dominic Russo
Fundador, Missions.Me y 1Nation1Day
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Puedo recordar aquella noche muy claramente. Estaba sentado
en el restaurante Bubba Gump Shrimp en Times Square, en la ciudad
de Nueva York. Habia terminado de predicar en una iglesia y mi
esposa y yo reflexiondbamos sobre las cosas que queriamos hacer en
nuestra iglesia. Soy pastor de una iglesia poco comun en Los Angeles
llamada The Dream Center (El Centro de los Suefios). Somos duefios
de un hospital donde cientos de personas sin hogar que luchan con la
adiccion a las drogas reciben vivienda gratuita y estimulo para recon-
struir sus vidas diariamente. Es como una ciudad de refugio para
todo tipo de heridas y dolor que puedas imaginar. Mientras sonaba-
mos en nuestro futuro, recibimos una llamada de una compaiiia de
construccion diciéndonos cual seria el costo del proyecto para termi-
nar el resto de nuestro hospital de cuatrocientos mil pies cuadrados.
El precio era cerca de los treinta y ocho millones de délares. La noticia
fue tan abrumadora que luego de la llamada comencé a llorar. Le dije
a mi esposa: “Se acab6”. Senti que el suefio de renovar un hospital
para atender a los mas necesitados de Los Angeles nunca se haria
realidad. La tarea era devastadora. Nunca podriamos pagar esa canti-
dad. Estabamos convencidos de que este hospital en la Autopista de
Hollywood nunca serviria a su proposito.

Cuando llegamos de vuelta a Los Angeles con el rabo entre las
piernas, recibimos una llamada de parte de un hombre llamado Mike
Rovner. Parecia como si Mike hubiese estado escuchando nuestra
conversacion en medio de Times Square. Comenz6 a contarme que
hace muchos afios me escuch6 hablar por la television cristiana sobre
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emprender la ardua tarea de renovar este hospital. La vision era una
locura — tomar un viejo hospital lleno de escombros y completamente
destruido y convertirlo nuevamente en un lugar floreciente de servicio
social y transformacion para la comunidad. Lo cierto es que, muchos
no respaldaban el proyecto porque el lugar estaba tan destrozado que
no creian que pudiera ser renovado. Las tnicas ofertas que recibimos
eran de compaiiias que elevaban el precio para que el proyecto nunca
fuera realidad. Esto fue lo que impuls6 a que Mike me llamara.

Como veras, Mike es un hombre que cree en lo imposible y espera
lo extraordinario. Mike vive su vida con la siguiente frase: “La necesi-
dad del hombre es el llamado de Dios para hoy”. Le dije cual era
el presupuesto que nos habian dado y Mike me dijo que haria el
proyecto por el precio de los materiales e incluso donaria parte de la
mano de obra - jEso es todo! {Sin ganancias! Nos ayudé a reconstruir
el hospital por el simple hecho de que estaba restaurando un lugar
que en algin punto de su vida pudo haberlo ayudado. Un par de
anos después, el proyecto fue completado y ahora la segunda mitad
del edificio esta terminada. Cientos de personas mas estan recibiendo
otra oportunidad de vida. Las unidades del hospital estan repletas
con veteranos de la guerra que no tienen hogares y victimas de trafico
sexual que estan siendo rescatadas —todo esto por un hombre que
cree en dar hasta el final.

El mundo de los negocios de hoy puede cambiar el mundo para
Dios. Observo como una generacion de hombres y mujeres como
Mike esta surgiendo por todos lados. Son buscadores de necesidades
quienes se pasan la vida buscando formas de como ser generosos y
buscando oportunidades de dar hasta el final. Ellos son de los que
rechazan la premisa de que la grandeza se mide teniendo mas. Al
contrario, entienden que la grandeza significa construir puentes que
puedan conectar a la gente con un mejor mafana.

Mike es un gran ejemplo de lo que es trabajar duro por una causa.
Es un hombre que entiende que el mas pobre en el mundo no es aquel
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que no tiene ni un centavo, sino aquel que no tiene una mision. El
poder para cambiar el mundo, frecuentemente, esta en las manos de
aquellos que tienen dinero y corporaciones. Sin embargo, el poder
para cambiar los corazones de la gente esta en las manos de un grupo
de hombres y mujeres como Mike, que entienden que la prosperidad
debe tener un objeto de amor como destinatario. Una persona gener-
osa no es solo una buena persona, sino alguien que puede tornar las
circunstancias de un lugar como El Dream Center y la medida de
su influencia vivira por muchas generaciones. Piensa por un minuto
sobre la cantidad de personas que recibiran rehabilitacion y tendran
una vivienda por décadas — todo porque un hombre estuvo dispuesto
a detener el ciclo de las ganancias para usar la bendicion de su influ-
encia y ayudar a que un ministerio que estaba sufriendo encontrara el
milagro que necesitaban para seguir adelante.

Este es un libro de milagros. Te impulsara, retard e inspirara. Esta
basado en un hombre que se levanta cada dia de su vida y dice, “{Si!”
a su proposito. Los libros son grandiosos y es maravilloso conocer
la verdad. La diferencia es que este libro proviene del alma de un
hombre que fue restaurado y no se olvido de aquellos que necesitan
levantarse nuevamente. Abre tu mente y entiende que estds leyendo
algo que viene del corazén de un hombre honesto y con entrega total
que camina sobre el agua todos los dias por medio de su fe y su mision.

Pastor Mathew Barnett
Autor mas vendido, New York Times
Cofundador, The Dream Center
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En 1993, Janety yo estibamos recién casados. Yo tenia un pequefio
negocio de reparacion de paneles de yeso. Janet era la asistente de
cuatro estilistas muy ocupados y ayudaba en el lavado del cabello. Se
quedaba despierta algunas noches luego de que me habia acostado a
dormir y miraba el canal cristiano en la television.

Una noche me levanté después que me habia dormido. Me llamo:
“Mike, baja, quiero mostrarte algo”.

No queria levantarme, por lo tanto dije: “Estoy durmiendo”.

“No”, insisti6 con amabilidad: “Quiero mostrarte este edificio en el
centro de la ciudad que Mathew y Tommy Barnett acaban de comprar.
Tiene una gran cantidad de paneles de yeso que necesitan reparacion”.

A este punto, ya me habia despertado, entonces bajé a regana-
dientes para observar a dos pastores en la television. Uno era el
pastor Matthew Barnett, quien tenia dieciocho o diecinueve afios
en ese tiempo, y el otro era Tommy Barnett, un evangelista y minis-
tro mundialmente famoso. Acababan de comprar un edificio en Los
Angeles, el antiguo hospital Angels of Mercy y caminaban juntos por
la propiedad. Solo digamos que necesitaba mucho trabajo.

“¢Te das cuenta?”, expreso Janet, “tiene un montén de paneles de
yeso que necesitan repararse. Creo que deberias ir alla y averiguar si
puedes reparar los paneles de yeso”.

Respondi: “Me voy a acostar de nuevo”.

“Verdaderamente, creo que deberias ayudar a estos hombres”,
insistio.
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No sabia como podria hacerlo, aunque quisiera. No tenia conex-
iones, por tanto, me fui a acostar nuevamente. No obstante, Dios
comenzaba a hacer sus milagros en nuestras vidas.

Literalmente, todo lo que sucedi6 desde esa conversacion nocturna
resultd ser un tiempo de preparacion para mi. Aprendi mucho sobre
construccion y negocios y gran parte de este libro trata acerca de
esos primeros quince afios y lo que siguié después. Es acerca de
todas las cosas que he aprendido y que ayudaran a que alguien
pueda llegar del punto A al B y creo que reducira drasticamente su
curva de aprendizaje.

Un avance rapido de quince afos. Janet y yo habiamos estado
asistiendo a The Dream Center por dos o tres afos, el cual fue fundado
por Matthew y Tommy Barnett en ese antiguo hospital de Los Angeles
en el centro. Habiamos aprendido mucho, y ahora queriamos hacer
un evento para gente de negocios.

Janet seguia reconociendo: “Deberiamos invitar a Matthew
Barnett a hablar en nuestro evento”.

“Me encantaria tenerlo como orador,” le respondi, “pero ni lo
conocemos. ¢Como podria conseguir que viniera?”

Poco después de esto, un amigo nuestro llamado Bob Harrison
nos llamoé y nos dijo que iba a predicar en Angeles Temple, la iglesia
de The Dream Center. “Quiero que ustedes me acompaiien,” nos dijo.
“Tendré una reunion con Matthew y Tommy Barnett y los quiero
presentar con ellos”.

Poco tiempo después, Janet y yo tuvimos el honor de conocer a
Matthew y Tommy Barnett y me hice amigo de Matthew. Por tanto,
claro que le pedi que fuera el orador de nuestra conferencia para
negociantes cristianos, jla cual se llevaria a cabo en la Biblioteca
Presidencial Ronald Reagan en Simi Valley, California!

Matthew fue el orador de nuestro evento, el cual tuvo mucho
éxito. En ese evento, hizo una invitacion a quienes querian entregar
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sus vidas a Jests. Alrededor de cien personas de negocios —indivi-
duos que nunca habian asistido a una iglesia en su vida —entregaron
sus vidas a Jesus ese dia.

Matthew y Tommy se enteraron de que yo era constructor y en
esa ocasion, querian remodelar el edificio del Dream Center. Me
pidieron que les diera un presupuesto. Ya habian recibido un presu-
puesto por treinta y ocho millones de dolares, pero mi equipo y yo
dimos un vistazo al trabajo, aunque no estibamos seguros si podria-

mos realizarlo.

Luego de haber analizado bien y calcular los nimeros, hablé con
Matthew y Tommy y expresé: “Este no es un trabajo de treinta y
ocho millones de délares. Como mucho, es un trabajo de veinticinco
millones de délares™.

Ellos se emocionaron mucho al oir esto y me pidieron que hiciera
una presentacion ante su junta de directores. Les conté la historia de
como Janet, quince afios atrds, me habia despertado aquella noche y
habia comenzado a sentir y expresar que de alguna forma ayudaria-
mos al Dream Center.

Todo lo que habia aprendido entre 1993 y 2008 me prepard para
hacer este trabajo en el Dream Center y cuando expresé al comité lo
que podiamos hacer y cudnto costaria, contrataron a Mike Rovner
Construction (MRC) para remodelar el edificio en el centro de la

ciudad de Los Angeles, para el mundialmente famoso Dream Center.

No terminamos el trabajo por veinticinco millones. Entregamos el
edificio renovado por diecisiete millones, jbrindando un ahorro a esta
organizacion sin fines de lucro de mas de veintiun millones de délares!
No solo eso, esto sucedié durante la Gran Recesion del 2009, cuando
no habia mucho trabajo y pude mantener ocupados alrededor de cien
empleados por casi cuatro afios durante una economia en depresion.
Ese trabajo mantuvo nuestra compaiiia a flote cuando muchas otras
estaban perdiendo sus negocios. No tan solo fue de beneficio para
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Matthew y Tommy Barnett, asi como su organizacion; sino también
de gran beneficio para nosotros.

Mientras llevabamos a cabo ese proyecto, literalmente, cientos de
nuestros vendedores y subcontratistas tuvieron un acercamiento con
el Evangelio de Jesucristo, por medio del Dream Center, de una forma
muy practica.

He pasado toda una vida en los negocios, aprendiendo las claves
de como opera Dios en el mundo de los negocios y este libro es el
producto de todo lo que Dios me ha ensefiado. Este libro se trata de
cambiar tu atmosfera y la de tu equipo; porque esta es la clave para
transformar tu vida y trabajo de algo inmerso en lo mundano hacia
algo empoderado por lo prodigioso. El secreto no es tan solo sobre
cémo mejorar uno mismo, atribuirlo a nuevos valores o contratar
a personas piadosas. Se trata de cambiar la ecuaciéon de como nos
beneficia nuestro trabajo a como avanza hacia el Reino de Dios y se
convierta de ayuda a los demas. Cuando abrazamos esto, pasamos de
tener un negocio —incluso, un negocio cristiano — hacia algo mas alla
de lo natural.

Se convierte en algo sobrenatural. Pero no se trata sobre las claves
que Dios me ha mostrado; se trata de la transformacion inspirada por
Dios que se gesta dentro de nosotros. Esta bendicion llega cuando
dejamos que Dios nos reinvente y nos convierta en las personas que El
desea que seamos. Dios quiere que seamos personas con una mental-
idad milagrosa y cuando lo hacemos como lideres de negocio, cambi-
amos la atmosfera de nuestros negocios.

Piensa en este libro como una hoja de referencia —una forma de
disminuir tu curva del aprendizaje, encaminada a tener un negocio
sobrenatural —porque esta disefiada para extender aquellas cosas
correctas que estan en ti y sefialar los principios de cambio que
podemos encontrar en nuestra propia Biblia durante cualquier dia
de la semana. No hay nada en este libro que sea estremecedor, pero
hara una diferencia. Ninguna de estas ideas es una solucién magica.
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Este libro no trata acerca de principios clave, es acerca de inspirar
transformacion. No es un bosquejo sobre las cosas que puedes hacer
diferentes, se trata de seguir a Aquel que convierte nuestros mejores
esfuerzos en algo mas alla de lo que los seres humanos podemos
lograr. Las claves apuntan el camino hacia Dios.

No puedo hacerte cambiar. Este libro no te hara cambiar. De
hecho, no puedes cambiarte a ti mismo. Pero Dios si puede y me ha
impulsado para sefialar de qué instrumentos se ha valido para cambi-
arme. Preparate para exceder lo natural, porque estamos a punto de
entrar en lo sobrenatural.
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Aprendi mucho sobre negocios cuando vendi drogas en mi juven-
tud. Lo gracioso es que cuando las consumia y vendia, no creo que
hubiera alguien que se preocupara por mi. Vivia en el sur de California
donde tal actividad era aceptada. Ese era yo. Podria haber estado
sentado en el armario envuelto en una manta, me hubiera vuelto loco
o hubiera caido de las alturas, y nadie se hubiera preocupado. Era
gran parte del proceso, puesto que vender drogas era practicamente el
negocio de la familia.

Lo mas raro ocurrié cuando decidi seguir a Jesus, la gente empezo
a decir: “Estoy realmente preocupado por Mike”. Pensaban que era
una etapa por la que estaba pasando. Estaban sumamente preocupa-
dos por mi, como si fuera a tener una sobredosis de Jests y que seria

peor que una sobredosis de drogas.

Bueno, no fue una etapa. Jesus cambi6 mi vida en todas las formas
posibles, aunque algunas han llevado mas tiempo que otras para verse.
El sigue trabajando en mi hasta hoy y lo que me ha ensefiado ha hecho
una tremenda diferencia tanto en mi vida como en mis negocios. Creo

que podria transformar los tuyos también.

Un comienzo desde el fondo

Creci en un hogar destrozado y disfuncional. Mi familia era judia
no practicante, y tenia casi cuarenta anos cuando descubri que el

hombre que siempre pensé que era mi padre, no era mi verdadero

21
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padre. No habia estado en mi vida desde los nueve afios, pero de
todas maneras fue un golpe terrible.

Cuando tenia casi diez afios, mi madre se volvio a casar y mi nuevo
padrastro era verbalmente abusivo conmigo y mis dos hermanas.
Creci con rencor porque siempre me estaba sobajando y comparan-
dome con su hijo biolégico, entonces decidi demostrarle cuan equi-
vocado estaba.

No obstante, los principios de mi padrastro eran tendenciosos; él
y mis dos tios eran vendedores de droga. En mi biografia, se dice que
desde mis trece afios ya era un empresario, lo cual es cierto pues desde
esa edad vendia drogas. Como ya lo mencioné, jde hecho era una
especie de negocio familiar! Mi tio me vendia hojas de marihuana a
diez dolares y con un par de amigos armaba los cigarros y los vendia
a un dolar cada uno en la parte trasera de la escuela. Generalmente,
ganaba $60 con esto, lo que era una buena utilidad por mi inversion,
y aprendi a ganar dinero a temprana edad.

También tenia una ruta para entregar periodicos. A los diez afos,
mi padrastro me dijo que no podia ver mas la television familiar, y
puesto que me gustaban tanto los deportes, me fui y consegui una
ruta para entregar periddico. A los trece afos, comencé a trabajar
para un jardinero cortando césped, mi padrastro no le permitia a mi
madre gastar dinero en nosotros; a los catorce afnos o mas yo, de
alguna manera, ya me sostenia solo. A los dieciséis, ya ayudaba a
mi madre a pagar las cuentas y a los diecisiete, estaba aprendiendo
a reparar paneles de yeso. Estaba motivado y aprendiendo el arte de
los negocios, lo que terminé siendo una experiencia positiva que me
ayudoé a lo largo de mi carrera.

A los diecisiete, consegui un trabajo con un hombre que reparaba
paneles de yeso, que también se llamaba Mike y acondicionaba
techos acusticos. Honestamente, era una persona horrible y un terri-
ble empresario, jpero estoy sumamente agradecido con él! Me dio mi
primer trabajo en la industria de la construccion.
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Cuando comencé a trabajar para mi primer jefe, me dijo que si
terminaba parte del trabajo mientras él iba a comprar mas materiales,
me daria un pequefio pago extra. Me senti super entusiasmado, asi
que me apresuré a terminar mi parte que era preparar la casa hacer el
“Tirol” en el techo, lo que se utilizaba en esa época como “popcorn
ceiling”. Cuando él regresara, atomizaria el techo con la textura,
luego limpiariamos juntos el lugar y nos pagaban.

Poco después de que comenz6 a motivarme en mi arduo trabajo
con estan bonificaciones, se iba durante parte del dia, y me daba $40
adicionales si colocaba la cinta en toda la casa, rociaba el material
acustico para el techo y dejaba todo limpio antes de que él regresara.
Estaba super emocionado por ganar dinero extra, asi que me
apresuraba a colocar la cinta, rociar el material acustico, limpiar y
sacar los escombros al patio de enfrente. También me reunia con los

clientes, les entregaba las facturas y cobraba los cheques.

A veces, me dejaba esperandolo durante horas jfrente a la casa en
la que hariamos el trabajo! Yo ya habia terminado el trabajo dejando
todo en orden y listo para marcharnos, y a manera de justificacion por
la tardanza, decia que habia un incendio en la autopista. Pero en su
camioneta estaban todas las bolsas de comida rapida. Me preguntaba
si en realidad habia un incendio o simplemente tom6 un almuerzo

muy largo y me dej6 hacer todo el trabajo por él.

Esto continué por un tiempo y me enseild mucho sobre lo que
no se debe hacer en los negocios. Después de unos cuatro meses de
esta relacion (yo acababa de cumplir dieciocho afios), me di cuenta,

",

“1Hey, esto podria hacerlo por mi propia cuenta

Ese fue el génesis de mi primer negocio. Empecé mi primer negocio
acondicionando techos acusticos (lo que fue un total fracaso), cuando
tenia diecinueve, y no tenia idea de cudnto era lo que no sabia todavia
sobre la industria de la construccion. Pero en parte debido a todo el

trabajo duro que hice para mi primer empleador, estaba aprendiendo.
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También trabajé para mi tio Dave, contratista de pintura, del cual
aprendi que, si haces un trabajo de calidad, obtendras mas trabajos.

También trabajé para mi otro tio, Rick, que tenia de un negocio
de mantenimiento. Ciertamente, era un hombre inteligente y capaz
de hacer todo tipo de trabajo de construccion. Fue un buen momento
porque aprendi mucho sobre mi propia persona —incluyendo que
honestamente no era muy bueno en la construccion. Lo intenté
mucho, pero realmente no era tan bueno. jPude ver a mi tio colocar
puertas en treinta ocasiones, pero no lograba que las que yo instalaba
cerraran correctamente!

Durante ese tiempo, se lesioné una mano con una sierra eléctrica
y no podia trabajar mientras se recuperaba. Al no trabajar él, yo
tampoco tenia trabajo. El teléfono sonaba, pero como estaba tomando
muchos medicamentos, no atendia las lamadas. Entonces, le pregunté
si estaba bien que fuera a dar algunos presupuestos y tratar de hacer
algunos trabajos y como estaba bajo tratamiento me autorizé para que
lo hiciera. Presenté cinco presupuestos y alli descubri que realmente
era mejor en el trato con la gente que en la construccion. Pude conec-
tarme con ellos, entender lo que querian hacer y les gustd. ;Consegui
los cinco trabajos!

Un par de dias después, mi tio se sentia mejor. Le conté que habia
hecho cinco presupuestos, los habia entregado y habian sido aproba-
dos. Dio un salto y me pregunto: ¢Qué fuiste a hacer para conseguir
esos presupuestos? Le dije que él habia dicho que estaba bien. “jPero
yo estaba enfermo!” exclam6. Después de un momento me pregunt6:
“¢Como lograste los cinco contratos? Yo, generalmente, consigo uno
o dos de cada cinco”.

Aqui fue donde aprendi cuil era mi fortaleza. Era mucho mejor
para los presupuestos y las ventas que para la construccion (lo cual
tenia sentido, ya que en una parte del comienzo de mi carrera, jyo era
un vendedor de drogas!). A partir de alli, comencé a enfocarme en lo
que sabia que era mi fuerte.
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Mi estilo de vida trabajando en construccion y vendiendo drogas
durd hasta mis veintitantos afios, cuando conoci una chica. Esa chica,
Janet, cambio mi vida completamente, lo que suena cliché, pero no lo
es absolutamente. Nos conocimos cuando su mejor amiga se caso con
uno de mis tios.

Una bonita historia hubiera sido que la chica buena conociera al
muchacho malo y lo hubiera reformado, pero no fue asi como comen-
zamos nuestra relacion. Conoci a Janet porque jsolia venderle drogas
a ella!

Ten cuidado con lo que pides

Es asombroso lo que puede cambiar en nuestros corazones cuando
estamos enamorados. Si bien no recomendamos salir con su provee-
dor de drogas, eso fue lo que hizo Janet. Ella era una cristiana reinci-
dente que siempre hablaba de enderezar su vida. Que algun dia iba
a escribir un libro, Yo Llevé A Mi Vendedor de Drogas a La Iglesia,
ipero esa no es toda la historia, porque también se cas6 conmigo!
Ambos debiamos enderezar nuestras vidas; ella lo reconocia, mientras
que yo no conocia nada diferente.

Un dia, Janet me invit a ir con ella a la iglesia. Estaba completa-
mente enamorado, asi que acepté. Inmediatamente después del servi-
cio, me arrastré hacia el frente de la iglesia, y una pequefia mujer alli
me dijo: “Diga esta oracion y repita después de mi”.

Oré: “Sefior, ven a mi vida. Elimina las cosas que quieres fuera de
mi y coloca en mi las cosas que ta quieres, en el nombre de Jesus”.

Esa simple oracion cambié mi vida

iTambién lo hizo la redada de drogas que hicieron en mi casa al
dia siguiente! No me estaban buscando a mij; estaban buscando a mi
tio. Dios respondi6 a mi oracién, pero lo hizo muy a Su manera.

Esa noche en la carcel, clamé a Dios. Yo no sabia como orar. Solo
derramé mi corazén en Su presencia. Y le pregunté: “Dios, ¢como
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pudo haber pasado esto? ¢;Como pudiste hacer esto? jYo acabo de
orar y entregarte mi vida!”. Ahora, siempre le digo a la gente —jTen
cuidado con lo que pides! Algunas veces, Dios contesta nuestras
peticiones en maneras muy distintas a las que esperamos.

Nunca habia ido a la iglesia, aparte del dia anterior, y nunca habia
sentido a Dios o Su Presencia. Pero esa noche, me hablé: “Yo hice esto
por ti. Tengo un nuevo plan para tu vida”.

Eso fue el 1ro de junio de 1992, y mi vida nunca volvid a ser
la misma.

Dios estaba recompensando mi vida

Lo mas loco es que lo que hago ahora no es nada diferente a lo que
hacia cuando traficaba con drogas —compraba algo grande, lo dividia
en porciones, y lo vendia por mas de lo que me costaba. Son los mismos
principios, y bromeo diciendo que los aprendi al vender mariguana.

No tenia idea, pero afios antes de conocer a Jesus, Dios estaba ya
preparando mi vida. El estaba ya comenzado a cambiarla, usando todo
por lo que habia pasado para llevarme a El y ensefiarme como trabaja.

Janet vio un potencial en mi, el mismo que vio Dios. Cualquiera
que sea tu historia, El lo ve en ti también. Ya seas un empresario
establecido o que apenas estés comenzando, seas joven o viejo, tengas
éxito o dificultades, Dios ve un futuro brillante para ti. De hecho, El
quiere decirte esto: “Porque yo sé los pensamientos que tengo acerca
de vosotros, dice Jehovd, pensamientos de paz, y no de mal, para
daros el fin que esperdis” (Jeremias 29:11 RVR).

En este libro, voy a compartir partes de Su plan para mi vida, que
creo son practicas, aplicables, y utiles para cualquiera, en la vida y en
los negocios. No son férmulas mdgicas para un crecimiento explosivo
o formas de forzar a Dios para que te dé lo que quieres. Son concep-
tos transformadores que me revolucionaron personalmente y a mi
compaiiia, Mike Rovner Construction.
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Pero antes de comenzar con los pensamientos y practicas especifi-
cos que me ayudaron tanto, necesitamos construir una base solida. Un

edificio es tan seguro como los cimientos sobre los que esta construido.

La fundacion de tu vida y negocio debe estar en conocer a Dios.
No quiero decir el conocimiento de hechos acerca de El. Me refiero
a conocerlo personalmente. Cuando construimos sobre bases solidas
de una relacién con Dios, los materiales especificos que El usa para
construir nuestras vidas pueden cambiar, pero El nunca cambia. Te
voy a dar mis claves —los materiales que El us6 para construir mi
vida y mi negocio, pero la manera en que El aplique estos principios

en tu vida sera tnica para ti.
¢Coémo, entonces, llegamos a conocer a Dios?

En resumen, la clave para construir una base inquebrantable

comienza con la oracién.

Aprender a orar

¢Qué es exactamente orar? Algunos piensan que es decir palabras
elegantes y usar el espafiol de Cervantes, pero realmente orar es
hablar con Dios. No tiene que ser elegante y no tiene que sonar de
una manera particular. Todo lo que la oracion debe desempenar es

hablar con Dios.

Como cristiano joven que era, comencé a aprender a orar con mi
primer pastor. Era excelente orando en voz alta. {Recuerdo escucharlo
y quedar asombrado de que pudiera hacer eso! ... y luego me pidio
que orara. Tenia miedo de orar en voz alta, pero me daba vergiienza
no hacerlo, ya que él me lo habia pedido. Comencé, entonces, a orar
en voz alta tratando de hacerlo de la misma forma que él lo hacia.

Aquel fue el comienzo de un habito nuevo de vida: orar en voz alta.

Mi pastor siempre terminaba sus oraciones diciendo: “en el

nombre de Jestis”, ya que El nos concedio6 el derecho de invocar Su
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nombre. Recuerdo que siempre daba gracias a Dios antes de comen-
zar a orar. Ahora entiendo cudn importante es esto, y él me ayudo a

crear este habito en mis inicios.

Jesus nos sirve como ejemplo. Cuando oraba siempre le daba
gracias a Dios antes de solicitar algo. Como un cristiano joven,
comencé a emular a mi pastor, dando gracias antes de empezar a orar.
Me anim6 a orar de manera especifica por lo que necesitaba pedirle a
Dios. Este es un principio muy poderoso para los negocios sobrenatu-
rales y prodigiosos. Debes pedirle a Dios lo que realmente quieres que

haga, y después cree que El contesta tu oracion.

La mejor manera de aprender a orar es muy simple: practicar.
Aprender a orar no sucede por si solo; aprendes a través de la practica.
Suceden cosas asombrosas cuando oras por tu negocio y por los que

estan alrededor de ti.

Siento que Dios me llamé para equipar, proporcionar recursos
y afnadir valor a las personas de la fuerza laboral para que puedan
llevar su fe de manera efectiva a su vida cotidiana y a sus negocios.
Lo llamamos un ministerio empresarial, y su objetivo es construir la
fe y la vision en la gente de negocios, alentando a hombres y mujeres
hacia el verdadero éxito y la prosperidad biblica, que es para construir
el Reino de Dios. Los Negocios Sobrenaturales hacen énfasis en el
caracter, la devocion y la estabilidad de las familias para entrenar
personas que representen apropiadamente a Jesds y que oren por las

personas en su ambito de influencia.

Hemos visto resultados poderosos cuando la gente ora por sus
negocios en voz alta, diciéndolo especifica y exactamente y que estan
creyendo que Dios lo hara. Entonces, ¢qué le estas pidiendo a Dios

que haga en tu negocio?
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¢Qué es un negocio sobrenatural?

Antes de continuar, quiero dejar algo muy claro: en los negocios,
he operado en lo natural, y he operado en lo sobrenatural. (La venta

de drogas, obviamente, cae en la categoria “natural”.

i Te aseguro que lo sobrenatural es mejor! Es una buena manera de
vivir y la mejor manera de manejar tu negocio. Dios me estuvo prepa-
rando para los negocios desde temprana edad cuando le entregué
mi vida. El comenzé a cambiarme de una forma natural de hacer
negocios a una sobrenatural que le sirve a El y a los demds. Fue solo
después de tener una base sélida en El, con la entrega de mi vida a
El para hacer su voluntad, que comenz6 a hacer crecer mi negocio de

manera prodigiosa.

Cuando utilizo el término “negocio sobrenatural”, mucha gente
no sabe lo que quiero decir al principio. Para ellos, suena como
un galimatias; después de todo, no podemos mezclar la presencia
sobrenatural de Dios con las crudas y sucias verdades del mundo

empresarial secular. ¢Verdad?
iNada mas lejos de la verdad!

Cuando manejas tu negocio en la manera natural, tienes que
trabajar con todo tu esfuerzo y desde todos los angulos posibles para
obtener ganancias. Tienes que trabajar mas duro, por mas tiempo y
de forma mas ingeniosa que todos los demas para poder ser recono-

cido y avanzar. En la manera natural, todo depende de ti.

No obstante, en los negocios sobrenaturales, dependes de Dios.
No es que no trabajes duro; es que no dependera de ti ni de tus habili-
dades para tu éxito final. Dependera de Dios. Mientras oramos, a
menudo Dios nos muestra o nos dice qué hacer. Y cuando le das tu
negocio a Dios, te conectas a Su economia, que nunca tiene recesiones,

nunca esta en rojo y siempre da vida.
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El negocio sobrenatural depende de la oracion

Hace algunos afos, vinieron unas personas a mi oficina y me
ofrecieron orar por mi negocio. Pensé que eso sonaba genial, asi que
los invité a entrar. Después de que oraron, uno de ellos me dijo: “Dios
quiere hacer algo sobrenatural en su negocio, pero para hacer eso
necesita conseguir un equipo de oracion que lo impulse hacia las cosas
que Dios quiere que haga”.

Aquellas palabras permanecieron en mi mente durante varios dias,
lo que he llegado a reconocer como una senal cuando algo me dice
que es Dios tratando de comunicarse conmigo. Realmente resonaban
dentro de mi y seguia escuchando esas palabras una y otra vez en mi
mente, especialmente, en momentos de quietud, cuando conducia con
la radio apagada o cuando me preparaba para orar.

Deseaba que Dios hiciera algo sobrenatural en mi negocio, y
comencé a entender que lo sobrenatural esta ligado a la oracion.
El Gnico problema era que, seguido decimos que oramos, pero con
mucha frecuencia, no hemos aprendido a depender verdaderamente
de Dios a través de la oracion.

Atestigiié esto personalmente cuando fui en un viaje misionero a
la Republica Dominicana donde rapidamente aprendi la diferencia
entre las oraciones del primer mundo y las del tercer mundo. Las
oraciones del primer mundo son algo parecido a esto: “Ayidame a
conseguir un estacionamiento en el centro comercial” o, “permiteme

lograr este negocio”, o “ayudame con estos contratos”.

En Republica Dominicana, las oraciones son asi: “Sefior, por favor,
provee suficientes alimentos para hoy”, porque sin Dios pasarian
hambre. O, “Sefor, por favor sana a mi hija”, porque no hay un
doctor en el pueblo y, ademas, no tendrian con que pagar si hubiera
uno cerca.

En mi viaje como misionero, encontré a un grupo de personas donde
habia unos oradores de lo mas impresionante que hubiera conocido.
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No tenian trabajo, y de inmediato senti un vinculo especial con ellos,
yo necesitaba gente que orara por mi, y ellos necesitaban ingresos. Yo
sabia que podia proveerles, debido a la diferencia en el costo de vida.
De hecho, contraté a un equipo de oracion de tiempo completo.

Ahora bien, antes de correr a un pais del tercer mundo y quieras
contratar a un equipo de oracion, entiende que ese era el camino que
Dios tenia para mi. No es para todo el mundo; de hecho, es poco
comun y algo inusual. Pero fue una de las maneras en que Dios ayud6
a traer personas con mentalidad sobrenatural a las actividades diarias
de mi negocio. También tengo en mi pais personas que oran, pues
creo firmemente en el poder de la oracion.

Recuerdo que, en 2009, la economia colapsé y habia muy poco
trabajo. Hubo un trabajo disponible para nosotros en la remode-
lacion de un condominio de muchas plantas, y concursamos con vigor
para el proyecto. Envié a nuestro equipo de oracion, una solicitud
pidiéndoles que oraran para que pudiéramos obtener ese contrato.
Pues bien, el dueno del edificio me llam6 y me dijo que habiamos
quedado en segundo lugar en la licitacién y que pensaban dar el
contrato a otra compafia.

Cuando la gente de nuestro equipo de oracion pregunté como mar-
chaba el asunto les dije que parecia que no ibamos a obtener el contrato.

Y me respondieron, “Nosotros ain creemos que vas a obtenerlo”.

Paseaba a mi perro y oraba. Sefior ¢(como vamos a conseguir ese
contrato si ya decidieron darselo a otro? De verdad senti como que
Dios queria que llevara al representante del duefio del edificio a uno
de nuestros sitios de trabajos. De inmediato tomé el teléfono, lo llamé
y lo invité a que visitara uno de ellos. De hecho, no puedo creer lo que
dije, pero fue lo siguiente: “De verdad le insisto a que venga y le eche
un vistazo a uno de nuestros trabajos antes de tomar una decision.

Facilmente hubiera podido decir que no, pero un tanto para mi

sorpresa aceptO ir y observar uno de nuestros sitios. Me dijo que
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estaria cerca el martes, y arreglamos para que fuera a verlo ese dia.
Llamé y pedi a mis empleados que tuvieran limpio el lugar para la

visita el martes.

Pero en vez de ir el martes, jde hecho, lo visit6 el lunes! No habia-
mos tenido tiempo para limpiar y tener todo listo, pero el represen-
tante del propietario me llam¢ al dia siguiente y me dijo que queria

que nos reuniéramos.

Cuando nos reunimos, me dijo: “Nunca habia estado en un sitio
tan organizado y bien manejado, donde los supervisores supieron
contestar a cada una de mis preguntas”. Estaba impresionado.
Cambi6 de idea y decidi6 otorgarnos el contrato. Fue uno de los mas
grandes proyectos que habiamos hecho hasta ese momento y terminé

sosteniendo nuestra compaiia a través del colapso de la economia.

Entiende esto: Tener un negocio sobrenatural comienza con
oraciéon personal y en grupo. Puedes comenzar solo pidiendo a tus
amigos y familia que oren por ti y por tu negocio. La clave no es la

geografia, es la pasion (Ver Santiago 5:16.)

En Mateo 18:19-20, Jests nos promete esto: “Cuando dos de
ustedes en la tierra se ponen de acuerdo sobre cualquier cosa que
pidan, les serd concedida por mi Padre que esta en el cielo. Porque
donde dos o tres se retnen en mi nombre, alli estoy yo en medio de

ellos”. jEsa es una promesa convincente!

El Sefior comenz6 a demostrarme eso. Después de cerca de diez
anos de trabajar con mi equipo de oracion y con otras personas en la
Republica Dominicana, se me ocurri6é mirar los correos electronicos
con solicitudes de oracion y los correos electronicos que habia enviado
cuando Dios contesto esas oraciones. Debido a que soy uno de esos
individuos que mantienen diez millones de correos en el buzén, los
busqué por referencia... Me senti completamente humilde y asom-
brado por todo lo que Dios habia hecho.
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He enviado cientos de correos electronicos con peticiones de
oraciéon, y no hubo una sola que el Sefior no hubiera contestado
con algo sobrenatural o milagroso. Dios contesto cada una de esas
oraciones, no siempre de la manera que queria o pensaba, pero las
contest6 en Su tiempo y a Su manera.

Nadie me puede decir que Dios no contesta nuestras oraciones; lo
he visto hacerlo muchas veces.

Asi, para aquellos que todavia no estan convencidos de que Dios
contesta las oraciones y hace milagros, me hacen pensar: ¢Estas
pidiendo? ¢Qué estds pidiendo? ¢Cudles son tus motivos? Y si estds
pidiendo y tienes los motivos correctos ¢sabes como pedir? Estas son
algunas de las cuestiones que Dios trajo a mi vida (Lee Santiago 4:1-10).

Yo sé que Dios contesta las oraciones; estoy absolutamente
convencido de Su amor y Su poder. Lo he visto en el trabajo en mi
propia vida cuando se ha movido a través de mi en formas en las que
no puedo tomar el crédito.

Si quieres que responda a tus oraciones y lo imposible se haga
realidad, solo hay una cosa por hacer: Pasa mas tiempo con Jests
en oracion.

Pasar tiempo con Jesus te hace parecer inteligente

Es importante tener en cuenta que conseguimos personas para orar
con nosotros, no en lugar de nosotros. Sus oraciones no sustituyen las
nuestras. Nadie puede emplear tiempo con Jesus por ti, porque lo que
buscamos no son resultados. Es una relacion.

Un poderoso predicador me dijo que pasaba treinta horas en
preparacion cada vez antes de predicar. Yo queria mejorar mi forma
de hablar, asi que decidi emularlo, pero no solo por mis oportunidades
para hablar, mis intentos de predicar necesitaban toda la ayuda que
pudiera obtener. Empecé a dedicar el mismo tiempo para el compro-
miso de orar, leer la Biblia y orar ... por mi negocio.
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No hay nada que pueda sustituir el tiempo que se pasa con Jesus.
Comencé a observar que cuanto mas tiempo pasaba con El, mads
prosperaba mi negocio. Cuando dediqué mi tiempo a El, comencé
a firmar los contratos mas importantes que tuvo mi compaiiia. Creo
que fue el resultado de tomar los atributos de Dios, como la sabiduria,
que estaba aprendiendo en el tiempo que pasaba con El.

A través de estos prolongados momentos con Jesus, el Sefor
comenzd a manejar conmigo topicos como la integridad, la humil-
dad, el servicio, la valentia, la perseverancia, el honor, la unidad,
la sabiduria, la obediencia, y mas (que trataremos en este libro). El
resolvio problemas tremendos en mi negocio, cosas que yo pensaba
que eran imposibles, y lo hacia con frecuencia dandome la idea,
entendimiento, y sabiduria para tomar decisiones estratégicas y éticas.
Podia oir informacion y saber si era cierta o falsa, y no habia expli-
cacion de como yo tenia este entendimiento que no fuera Dios.

Cuando pasas tiempo con Jesus, te hace verte inteligente.

Recuerdo una ocasion en que negociaba con un importante
promotor inmobiliario —muy inteligente y con mucha experiencia.
Iba a instalarle ventanas, y me dijo: “Voy a darle el contrato si lo hace
por $675,000”. Yo le habia cotizado por $750,000, lo cual era una
gran diferencia.

Necesitaba ese contrato, pero no me sentia comodo con esa clase
de descuento. Habia orado antes de esa reunion, y ahora sentia a
Dios dentro de mi diciéndome que a este hombre no le preocupaba el
precio, solo la calidad.

Le dije a este desarrollador: “Me voy a asegurar de que ninguna
ventana en este edificio presente filtraciones. Garantizado. Todo lo
que pido es el pago de $750,000”.

“:Usted me garantiza que no tendran filtraciones?” me pregunto.
(Hasta ese momento, yo no sabia que el ultimo contratista que habia
puesto las ventanas habia hecho un mal trabajo y todas presentaban
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filtraciones). Entonces me dijo: “jLe pagaré el valor que me pide con

su garantia de que no habra filtraciones!”

Lo hice, estrechamos nuestras manos, e hicimos un excelente
trabajo en sus apartamentos. Me aseguré de que las ventanas no

presentaran filtraciones.

La gente empez6 a creer que yo era un experto negociante, pero
no era yo, fue que empecé a pasar mas tiempo con Jesus. En Hechos
4:13, Pedro y Juan hicieron que la gente notara que habian estado

con Jesus.

Pablo le dice a Timoteo: “Pues, aunque el ejercicio fisico trae
algiin provecho, la piedad es util para todo, ya que incluye promesa
no solo para la vida presente, sino también para la venidera”.
(1 Timoteo 4:8). El tiempo que pasamos con Dios nunca es tiempo
perdido y nunca pasa de moda. Cuando pasas tiempo con Dios, estas
invirtiendo sabiamente para una retribucién sobrenatural. La oracion
te conecta con Dios, y cuando te unes con Dios en lo sobrenatural,

puedes traerlo a lo natural y cambiar tu entorno.

Doble doble

Cuando Janet y yo nacimos de nuevo, comenzamos a buscar una
iglesia local. Nos tomdbamos de las manos y orabamos para que Dios
nos enviara a la iglesia que tenia destinada para nosotros. Visitamos
algunas de ellas hasta que en agosto del 1992 encontramos la iglesia
New Beginnings Christian Fellowship en Simi Valley, California.
De inmediato, sentimos que estabamos en el lugar correcto y en el
momento oportuno. El enfoque de New Beginnings estaba puesto
en nuevos cristianos, lo cual era perfecto para mi porque no pasaba
mucho tiempo en la iglesia. Ellos ponen todo en los términos mas
simples posibles y de esas ensefianzas fundamentales de la Biblia,
aprendimos a poner en practica el lunes en nuestros trabajos lo que

nos habian ensefiado el domingo.
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Janet y yo estabamos completamente comprometidos, no solo
con las verdades que aprendiamos de la Biblia, sino también con
la iglesia y los pastores alli. Como nuevo cristiano apenas apren-
diendo a entender como habla el Sefior, Su voz era inaudible; fue
una impresion que experimentamos en nuestros corazones. Senti que
Dios me inst6 a respaldar a nuestro pastor en varias ocasiones y a
seguir lo que Dios nos estaba ensefiando en nuestra iglesia local. Esto
jugd una parte importante y significativa para nosotros dar un paso
hacia el negocio sobrenatural, y fue ahi que Dios comenz6 a bende-

cirnos verdaderamente.

En 1994, un gran terremoto sacudié nuestra parte del sur de
California. En nuestra iglesia, la oficina del pastor sufrié dafios, y senti
que debia ayudar. Mi esposa y yo creemos en el principio Biblico de
devolver el 10% de nuestros ingresos al Sefor, lo que se conoce en la
iglesia como diezmo. Esa fue la primera vez que dimos mas del 10%.
Se sinti6 increible poder retribuir a quienes nos estaban ayudando a

saber quién era Dios y el valor de la iglesia local.

Pero algo extrafio ocurrié después. Ese mismo afio, mi negocio
comenzo a crecer, y para el afo siguiente, jel tamafio de mi compania

se habia duplicado!

Dos afios mas tarde, decidieron remodelar la iglesia. De nuevo
sentimos que debfamos ayudar, lo cual hicimos con nuestro propio
dinero. Pusimos las placas de yeso en la parte de afuera y pintamos
toda la iglesia. jEstaba contentisimo! jDios nos dio otra oportunidad

de dar!

¢Sabes lo que sucedi6 el afio siguiente? {Mi negocio se duplico

nuevamente!

Pocos afios mas tarde, la iglesia compré un edificio adicional, y

ayudé de nuevo. Lo remodelé, jahorrando a la iglesia $100,000!

¢Qué te imaginas? Mi negocio se duplic6 de nuevo!
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Unos afos mas tarde, se queria construir un nuevo edificio para la
iglesia, algo que yo nunca habia hechoj; sin embargo, pensé que podia-
mos hacerlo. Fue dificil, pero pudimos ahorrar $750,000 a la iglesia.

¢Puedes imaginar lo que pas6? jEse afio mi negocio se triplico!

Este tipo de cosa sigue sucediendo. Continuamos teniendo mads
oportunidades de hacer las cosas a la manera de Dios y mientras lo
haciamos, El nos bendecia una y otra vez. Dios estaba trabajando en mi

en toda clase de categorias, comenzando por la integridad, y progresiva-
mente empezd a conflarme mds y mas responsabilidades e influencia.

Ya te platiqué acerca de la reunion que tuve con Matthew y Tommy
Barnett donde le ahorramos al “Dream Center” jveintiin millones de
dolares! Ese ano, mi negocio se duplic6 nuevamente.

En 2 Croénicas capitulo 1, Dios le dice a Salomén que le pida
cualquier cosa, y Salomén le dice: “Dame sabiduria para guiar a
Tu pueblo”. Lo primero que hace Salomén luego de que Dios le da
sabiduria es construir el templo, lo cual vemos en el capitulo 2 del
mismo libro.

En Lucas capitulo 5, Pedro el pescador, habiendo intentado pescar
toda la noche, no habia pescado nada. Jests le dice donde estan los
peces, y €l vuelve a salir. Luego de haber estado pescando toda la
noche sin atrapar nada, Pedro tuvo la pesca mas grande de su vida.
iSu pesca fue tan grande que llené las redes al punto de romperse
y llené las redes de sus companeros hasta que sus barcas estaban a
punto de hundirse!

En la primera parte del capitulo 5 del libro de Lucas, encontra-
mos la razon por la que Jesus hizo eso por Pedro. Jesus estaba predi-
cando y la gente se arremolinaba a su alrededor. Entré en la barca
de Pedro y le pregunt6 si podia predicar desde su barca. Pedro dejo
que Jesus usara su barca para predicar y luego Jesus le dio la pesca
mas grande de su vida. Fue tan grande que también llené las barcas
de sus compaiieros.
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En el libro de Lucas capitulo 7, Jesus sana al sirviente de un
centuriéon romano. Me pregunté por qué Jestus hizo eso por un
centurion romano cuando los judios tipicamente no interactuaban
con los romanos. ¢Por qué razon Jesus dejo lo que estaba haciendo
por un soldado romano? Cuando los lideres judios le pidieron a Jesus
que sanara al sirviente del centurién romano, le dijeron que él era un
hombre bueno que habia construido la Sinagoga. Al escuchar esto,
Jesus se detuvo y sand al sirviente del centuriéon romano.

En todas las ocasiones en las cuales dimos con sacrificio, Dios nos
bendijo tanto que pudimos dar a nuestra iglesia, o para construir una
organizacion de la iglesia, o un ministerio. Creemos que es la manera
en la cual servimos a la iglesia y ayudamos al crecimiento que era
parte del plan de Dios para nosotros y para la iglesia.

Dios estaba proveyendo mucho mds de lo que pudiera pedir o
imaginar. Cuando pasamos tiempo con Dios, nos vamos pareciendo
mis a El.

Si quieres que tu negocio sea un negocio sobrenatural, es vital que
pases tiempo con Jesus y comiences a hacer las cosas a Su manera. No
hay sustituto para eso, y jno hay nada como eso!

Unos cuantos afios después de que mi negocio se triplicara, la
iglesia en la Republica Dominicana estaba expandiéndose, y Janet
y yo sentimos que Dios nos estaba instando a comprarles un edifi-
cio. Pensamos en conseguir algunos donantes y comprarlo como un
esfuerzo de grupo, pero solo una persona dio alrededor de $10,000
y eso fue todo. Janet y yo todavia sentiamos que Dios nos estaba
instando a comprar el edificio, asi que tuvimos que hipotecar propie-
dades para comprarlo. Pero nosotros respondimos y lo hicimos.

Hoy dia, diez iglesias han surgido de eso, y jnuestra iglesia es
la mas grande en el area! jHemos calculado que nuestra iglesia ha
influenciado la vida de los creyentes a través de toda la Republica
Dominicana, de alguna forma!
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No comparto ninguna de estas cosas para jactarme —las bendi-
ciones que hemos recibido no son el resultado de algo por lo cual
podamos atribuirnos algtin mérito. Pero cuando hicimos lo que Dios
nos mostré, El tuvo la oportunidad para bendecirnos —y a muchos

otros mas. Nos bendijo para que, a nuestra vez, ayudaramos a otros.

Al afio siguiente después de haber ayudado a la iglesia en la
Republica Dominicana, mi negocio se duplicé de nuevo. ;Y no me
hizo falta el dinero que usamos para responder a las instrucciones de

Dios y comprar la iglesia!

Durante los altibajos de la economia, buenas y malas situaciones,
Dios permitié que mi negocio floreciera. No es el resultado de mis
habilidades empresariales superiores, capacidad de negociacion,
contratacion inteligente o destreza de liderazgo. Todo esto es porque
decidimos que los principios naturales no iban a gobernar nuestro

negocio, sino los sobrenaturales.

Yo creo que hay promesas en la Biblia y principios que Dios nos
ha ensefiado por alguna razé6n —porque proporcionan la oportuni-
dad para bendecirnos. Cuando aplicamos estas cosas a los cambios
personales en la vida, Dios nos bendice con una vida sobrenatu-
ral abundante. Cuando las aplicamos a nuestros negocios, estamos
invitando a Dios a que haga de nuestra compaiiia un negocio sobre-
natural, del cual el mérito es de El, y tanto nosotros como otros recibi-

mos las bendiciones.

Vamos a estar observando ciertos principios y claves que Dios me
ha ensenado, pero permiteme enfatizar que en el negocio sobrenatural
no se trata solamente de hacer las cosas de manera apropiada. Se trata

de conocer a la Persona correcta: a Dios.

Nos es suficiente solo conocer sobre El v Sus caminos. Leyendo

b

uedes llegar a “conocer” a alguien, pero realmente no vas a conocer
bl

a esa persona hasta que pases un tiempo con ella. Nosotros queremos
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conocer a Dios personalmente, porque cuando lo hacemos, no podemos
evitar transformarnos cuando pasamos tiempo con El.

Y cuando comenzamos a conocerlo mejor, nos transformamos
de empresarios naturales a empresarios sobrenaturales. Ahora es el
mejor momento para involucrar a Dios en tu negocio; es hora de que
se convierta en un negocio sobrenatural.

iPrepdrate para la mayor aventura de tu vida!
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CAPITULO 2:

Alguien siempre
esta observando

No quiero asustarte, pero alguien siempre nos esta observando.

No me refiero a una serie de television acerca del Hermano Mayor
(Big Brother) siempre preocupado por ser descubierto, como en una
pelicula de espionaje. Me refiero a la gente que esta a tu alrededor.
Te des cuenta o no, la gente que estd a tu alrededor —cristianos o no
—siempre estan observando a los que se dicen ser cristianos. Algunas
veces solo por curiosidad y otras porque son personas amargadas y
quieren verte caer, y a menudo se preguntan cOmo vamos a manejar
las situaciones dificiles que se presenten.

Mike Rovner Construction, en una ocasion, perdioé a un maravi-
lloso miembro de su equipo que habia trabajado con nosotros por
anos, y podria decir que todos estaban observando cuidadosamente
mi reaccion ante su renuncia por un par de razones. La primera era
que nos habiamos dado cuenta de que otro empleado clave iba a estar
muy pronto en una prolongada ausencia y la ultima vez que se fue,
dej6 la compaiiia en una situacion de peligro. Yo creia que todo estaba
bien, pero luego, este otro miembro del equipo entr6 a mi oficina y me
dijo que estaban renunciando, y menciond las circunstancias dificiles

en torno a su situacion.

La segunda razén por la cual sabia que todos me estaban
observando era el momento. Estos empleados acababan de recibir

sus bonos y también habian utilizado el fondo ejecutivo, (una
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bonificaciéon que doy a mis ejecutivos para ser utilizada a lo largo
del afno) en solo tres meses.

Podia sentir las miradas de todo el personal esperando cémo iba a
manejar la situacion. Era menos que ideal, en realidad, este era preci-
samente el tipo de riesgo que queriamos evitar. Ahora estariamos sin
ninguno de los dos.

Digamos solamente que estaba enojado cuando me enteré. Estaba
un poco enojado, ya que no fue verdaderamente una sorpresa; este
empleado probablemente sabia que se avecinaban problemas, y si
hubiera dicho algo, hubiéramos podido tomar las medidas adecuadas.
También tuve la impresion de que se habia aprovechado de mi; esper6
a recibir sus bonos, y gasto en tres meses lo que debia usar en un afo.

Pero entonces, Dios comenz6 a cambiar mi manera de pensar
sobre este asunto. ¢Cuanto tiempo habia trabajado duramente para
la compania? Habia entregado muchos afios de su vida para MRC.
Su vida estaba en un colapso. Este empleado leal, digno de confianza,
quien vigilaba los gastos de todos como un halcon, estaba, posible-
mente, herido y no pensaba con claridad.

¢Eran mis empleados tan solo un activo para mi? ¢Solo los
valoraba cuando me ayudaban a ganar dinero y manejar mi empresa?
o ¢reconocia su valor, aun cuando no estuvieran contribuyendo a
mis ganancias?

Senti que Dios me estaba recordando que yo habia creado una
reputacion de dar a la gente una oportunidad de enmendarse. Después
de todo, eso fue lo que El hizo conmigo, un exdrogadicto y narcotra-
ficante. Me recordé que me habia pedido ser generoso —de verdad,
muy generoso —y esto fue entre El y yo, no entre mi empleado y yo.

Dios me habia elevado a una alta posicion de responsabilidad y
autoridad, y no era para para “azotar” a la gente cuando cometieran
errores. Eso no fue lo que El hizo conmigo, entonces yo tampoco
debia hacerlo.
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Me di cuenta de que, si este valioso miembro del equipo hubiera
llegado ante mi en circunstancias diferentes y me hubiera contado sus
problemas, lo hubiera despachado con mucho amor y gratitud -y
probablemente, con un buen cheque. Por tanto, cuando nos sentamos
a hablar sobre su salida, y me dijo que no habia sido su intencion
poner esos dineros en su cuenta, decidi no solamente ignorar esos
cobros de mas, sino también enviarlo a casa con un cheque de cinco
mil dolares extra. Queria agradecerle y bendecirlo. No queria manejar
esta situaciéon como un hombre de negocios que sé6lo entiende el orden

natural del negocio.

Dios queria que yo manejara esa situacién como si fuera algo
sobrenatural.

Cuando le entregué el cheque v le dije cuanto lo apreciaba, rompi6
en llanto. Eso no era lo que esperaba. En lo natural, habia hecho
las cosas dificiles de manejar para la empresa. En lo natural, habia
gastado mas dinero de lo que debia y lo sabia. En lo natural, como su
jefe, debi haber estado disgustado.

Pero en lo sobrenatural, fue una oportunidad para mostrarle que
lo valioso de él fue mucho mas que la contribucion con su trabajo en
la compania.

Somos amados por quiénes somos, no por lo que hacemos

Yo sabia que las miradas de todos en la oficina estaban puestas en
mi progreso de estar muy enojado a desear bendecir a mi empleado.
Vieron como asimilé el golpe, y posiblemente, se dieron cuenta cémo
afectaria el ambiente en la empresa. Dios me guio a través de esa
manifestacion hacia un ambiente diferente en MRC, la cual en vez de
valorar a nuestros empleados por lo que hacen, se trataba de amarlos
por lo que son. Me hubiera gustado decir que creé esa cultura que se
daba de manera natural, pero en realidad fue Dios quien la creé en
MRUQC, la cual tuve que asumir como cualquier otro.
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Te garantizo que en este instante los ojos de los que trabajan en
tu empresa estdn puestos en ti. Estan observando qué manejo das a
los problemas inesperados y complicados. Observan como gastas tu
dinero, y el de la compania. Se fijan como tratas a tu esposa y a tu
familia, y sienten curiosidad de saber si eres la misma persona cuando
no esta trabajando, o como afirmas ser los domingos en la mafana.

Te cuento esta historia porque una definiciéon sencilla de inte-
gridad que puede que hayas oido es esta: Integridad es ser la misma
persona tanto en privado como en publico. La integridad es como te
comportas, cuando crees que nadie te estd viendo.

Lo que sucede es que, lo sepas o no, siempre te estan observando.
Y si estds solo y nadie te estd mirando, Dios te ve. El no te juzga, sino
que te anima vy te insta a elegir vida (Ve a Deuteronomio 30:19).

No puedo pensar en un concepto mas importante y que produzca
mds cambios en un cristiano que vivir en integridad.

Comienza y termina con integridad

El manejar el negocio de manera sobrenatural no sucede de un
dia para otro. Tt no solo lees un libro, absorbes algunos principios
fundamentales y chasqueas los dedos. Dios me ensefié sobre la inte-
gridad en el transcurso de muchos afios; en realidad, décadas, y aunque
desearia acortar tu aprendizaje, no puedo hacerlo, pues no esta a mi
alcance darte la clave de lo vital que es la integridad y esperar que ella
transforme tu vida.

Solamente Dios cambia las vidas de las personas, y para mi, todo
comienza con la integridad. Ahora, la integridad influye en todo lo
que hago, no porque me haya esforzado para alcanzarla, sino que ha
sido consecuencia de la masa que Dios horne6 con los malos ingredi-
entes de mi vida pasada.

La integridad fue el primer principio fundamental para un negocio
sobrenatural que Dios comenz6 a ensefiarme cuando estaba haciendo
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paredes con paneles de yeso por quinientos délares. Le dije: “Sefior,
prometo que te daré todo el reconocimiento. Te daré todo el honor.
Sera para Ti la adoracion en mi compania”. Aquella fue mi genuina
oracion en los comienzos de 1990, cuando Dios me estaba guiando
para aprender a vivir, como manejar mi empresa y ensenandome lo
que debia hacer para triunfar.

Aléjate de la linea

Cuando Dios comenzd a ensefiarme sobre la integridad, empecé a
notar que mucha gente vive y hace negocios vacilando entre lo legal
y lo ilegal, de lo que pueden o no aprovecharse. Si son especialmente
“buenos”, pueden cuestionarse que es ético o antiético, y pueden
tratar de mantenerse principalmente en el lado derecho de esa linea.

A principios y mediados de 1990, el Sefior comenzd a mostrarme
que no queria que estuviera cerca de la linea. No era que quisiera que
estuviera al lado derecho de la linea; tampoco queria que me acercara
a ella, ni pensar en flirtear con ella.

A veces pensamos que podemos sacarle un poco mas de jugo a las
ganancias, vacilando entre lo legal y lo ético vs. lo ilegal y sin ética
y eso puede aparentar ser correcto. Puedes creer que va a ahorrarte
dinero dejando de hacer algunas cosas o utilizando materiales de
baja calidad. También puedes creer que vas a ganar mas al prometer
mucho mds y suministrar menos, y asi por el estilo. A corto plazo,
puede parecer que estas saliendo adelante, y muchos pensaran que
seguir esa linea es el secreto para ser un empresario con éxito.

Proverbios 21:6 lo explica de esta manera: “La fortuna amasada
por la lengua embustera se esfuma como la niebla y es mortal como
una trampa’.

Lo que Dios me estaba mostrando era que la linea no era solo
una linea, era una cerca eléctrica. La gente trata de balancearse en
ella, pero no entienden que, si tocan la cerca, recibirdn una terrible
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sorpresa. Se van a electrocutar, y cuando se quemen, quemaran a la
gente (a sus empleados y clientes) y a todos los que estén a su alre-
dedor. Nadie cae en el lado correcto cuando camina sobre la cerca
eléctrica; siempre caen al lado equivocado, y si juegan con el desastre

el tiempo suficiente, finalmente siempre se queman.

Recuerdo que antes de ser cristiano, fui una vez al almacén de
suministros de construccion (de hecho, se llamaba Home Base) y me
di cuenta de que las bolsas del material para el tratamiento acustico
de los techos estaban marcadas con un precio equivocado. El precio
debia ser $6 o $7 por cada bolsa, y las habian marcado a $2 por

bolsa. No era una oferta especial, era un error.

Les pregunté cuantas bolsas tenian, y me dijeron que tenian dosci-
entas. Yo sabia que habia un error en el precio, pero experimenté
gusto ante el dinero que podria ahorrar, por tanto, las compré todas.
Adun antes de conocer a Dios, algo dentro de mi me hizo sentir que eso
no estaba bien. Pero yo queria salir adelante y entonces me aproveché
de su error y fui tramposo con el almacén a pesar de la duda que
sentia en mi interior.

Cuando ya habia usado mas o menos la mitad de las bolsas, una
humedad se presenté en el garaje donde las tenia almacenadas y
dafd las que quedaban. Habia economizado $600 comprindolas a
un precio erréneo, pero se dafié la mayor parte, por lo cual al final
sali perdiendo cientos de délares. En el momento parecia que habia
ganado dinero. Pero a la larga, terminé quemado.

Eso es lo que pasa cuando se coquetea con la linea; crees que estas
ganando dinero, pero al final tienes que pagar.

Recordé ese acontecimiento de la compra de las bolsas después de
que empecé a seguir a Jesus, y Dios me mostro que fue la ensenanza
de ese momento sobre la integridad, por medio de la cual, El obr6 en
mi vida aun antes de conocerlo. Desde entonces, esto me ha servido

como leccién para siempre. El Sefior me estaba ensefiando lo que
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tarde o temprano sucede cuando coqueteamos con la linea, finalmente
terminamos quemados.

La confianza es dinero

Dios comenz6é a mostrarme que vivir una vida de integridad
producia mds beneficios que las ganancias de mi negocio. El beneficio
mads significativo que noté fue que, a diferencia de las personas que
se queman y queman a los demds, cuando te mantienes alejado de la
linea y vives en integridad, creas confianza significativa y duradera. La
confianza es dinero en la vida, y en los negocios.

Crear confianza se lleva toda una vida, y puede destruirse en
un instante. En los negocios, la confianza puede hacer la diferencia
entre obtener o no, un contrato. Puede ser también la diferencia entre
conservar a un cliente o perderlo. Puede significar tener empleados
bien entrenados y leales, o perderlos ante la competencia. En la vida,
la confianza puede ser la diferencia entre un matrimonio floreciente o
uno que se esté muriendo, amistades sélidas o superficiales, relaciones
saludables en vez de débiles con tus hijos, que no perduran cuando se
van de la casa.

La lista es larga. jLa confianza es dinero!

Puedes pensar que estas economizando o ganando dinero al tomar
un atajo tratando de salirte con la tuya, caminando sobre la linea,
pero todas esas piruetas que tienes que hacer para mantenerte en pie
te van a desgastar. Y cuando caigas —no es si es que caes —sino
cuando vayas a perder cualquier ganancia que hayas obtenido, y
también pierdas la confianza de la gente. Puede ser con un cliente, con
los empleados, o tal vez en tu hogar, y cuando la confianza se pierde,
se requiere mucho tiempo para recuperarla.

El camino de Dios es diferente. El llama a Su pueblo a vivir con
integridad. El pago es que nunca vas a quemar esa confianza por la
que has trabajado arduamente y al final, habra recompensa.
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Haz lo correcto

Ya habia mencionado que una definicion de integridad es como
se comporta uno cuando cree que nadie lo esta observando. Esta es,

quizas, ciertamente la mejor forma de mostrar integridad que definirla.

El diccionario dice que la integridad es un apego inquebrantable a
la moral estricta o a las reglas de la ética, lo cual me suena mas como
a observar normas que al estado del corazén. Recordemos que no
estamos hablando estrictamente de principios; estamos hablando de
cambios de vida. Miremos entonces lo que significa la integridad con

un poco mas de profundidad.

La integridad es hacer lo correcto, en el momento correcto, y por
la razon correcta. No es s6lo por las acciones que tomes; es también
acerca de cuando lo hagas y por qué lo hagas. Y para mi, es por lo que
la integridad es importante para Dios, porque es acerca de tu corazén

y sus motivos.

No estoy hablando aqui de ganar la aprobacion de Dios. Pero
¢A Dios le importa lo que hacemos y por qué lo hacemos? ¢Es
Importante nuestra manera de actuar? Pienso que si. Proverbios
21:3 dice: “La vida limpia ante Dios vy la justicia con nuestros
vecinos significan mucho mds para Dios que las prdcticas religio-
sas”. Obviamente, a Dios le agrada cuando hacemos lo correcto,
pero nosotros hemos sido hechos rectos por Dios porque Jesus lo
hizo, no porque hubiéramos podido hacerlo con nuestras propias

fuerzas. (Lee Romanos 3:22).

Dios ama la integridad porque no quiere que seamos robots,
simplemente haciendo el bien porque hemos sido programados para
eso sin tener otra eleccion. Yo creo que Dios quiere personas que

saben quién es El, conocen su caracter y lo imitan.

Miralo de esta forma: Dios no quiere esclavos, quiere comparieros.
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¢Quieres unirte?

Mi buen amigo George comenzo a trabajar en una gran compaiia
como superintendente de construccion, y en su primer trabajo, el cual
se tomaria alrededor de seis semanas, los duefios le dijeron que necesi-
taban que se hiciera en dos semanas. El les dijo que no habia forma de
hacerlo en ese tiempo, pero los duefios insistieron en que lo necesitaban
terminado en dos semanas. George formé tres grupos de su personal
para trabajar tres turnos de ocho horas y asi hacerlo veinticuatro horas
al dia. Cuando se cumplieron las dos semanas, los duefios fueron a ver
como iba el trabajo, y no podian creer lo que veian sus ojos, George
habia hecho lo imposible, y el trabajo estaba terminado.

George trabajo lo indecible para esas personas, y estaba ascen-
diendo rapidamente. Era un trabajador esforzado y diligente y con el
tiempo fue ascendido a gerente de proyectos vy, finalmente, a gerente
titular de construccion. Puesto que George habia trabajado ardua-
mente y hecho el trabajo como si fuera para él, contribuy6 de gran
manera al éxito de la compaiiia y la prosperidad de sus duefios.

Un dia, los duefos de la compania llamaron a George a una
reunion. Durante la conversacion, le preguntaron: “Si estuviéramos en
problemas y te pidiéramos que mintieras para ayudarnos, ¢lo harias?”

George tuvo que pensar con muchisimo cuidado su respuesta. Si

13

decia que “si”, queriendo aparecer como un empleado sincero que
haria lo que fuera por el bienestar de la compania, podria hacer que
fuera mejor valorado. Pero George era una persona integra. Si decia
que “no”, penso que creerian que no era leal, ni estaba comprometido

con la compaiiia.

Finalmente, George respondi6: “Yo trabajaria duro para ayudar a
resolver el problema. Haria todo lo que pudiera, pero no mentiria”.

“George”, le dijeron: “Si hubieras estado dispuesto a mentir por
nosotros, te hubiéramos dejado como gerente superior de construc-

cién, ya que eres muy bueno en tu trabajo”.
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El corazon de George se hundi6 con esas palabras.

“Pero como no estas dispuesto a mentir por nOsotros, queremos
ascenderte a socio”. Hoy en dia, los socios estan jubilados y George
es el presidente de esta compania de nueve digitos, y fue la integridad
la que le abri6 las puertas.

En la Parabola de los Talentos, el jefe le dice a los primeros dos
siervos fieles: “;Buen trabajo! Hicieron muy bien su trabajo, desde
ahora en adelante serdn mis socios”. (Mateo 25:21).

Dios quiere que vivas sin temor y que uses los talentos que te ha
dado. Quiere que confiemos en El. En los negocios, esto significa que
quiere que lo hagamos a su manera, aun cuando parezca que nos
puede costar dinero. Cuando lo hacemos, estamos demostrando que
confiamos en que su forma funciona. Cuando no lo hacemos, estamos
demostrando que vivimos bajo el temor.

T puedes pensar que eres un gran pez gordo, pero si no estas viviendo
en integridad, en realidad estds vacilando entre la linea porque sientes
miedo. Tienes miedo de hacerlo a la manera de Dios, y lo estds haciendo
a tu manera. Eso es orgullo. (Hablaremos de esto mds adelante).

Proverbios nos dice que hay un camino que parece bueno en el
momento, pero al final, lleva al desastre. (Lee Proverbios 14:12).
Eso es en los negocios para aquellos que viven en esa linea entre lo
correcto y lo incorrecto.

No obstante, en lugar de seguir por nuestro camino, debemos
confiar en Dios y no tratar de hacerlo todo por nuestra cuenta.
Debemos escuchar Su voz en todo lo que hagamos y a donde quiera

que vayamos porque El es quien nos capacita para vivir con integri-
dad (ver Proverbios 3:5-6).

No es un regalo, es una prueba
Esto puede sorprender a algunas personas, pero Dios no propicia

oportunidades para bendecirnos por medio de trampas o errores que
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perjudiquen a otros. Recuerdo otro momento en Home Base antes de
ser cristiano: puse unos productos dentro de una cubeta que estaba
comprando y cuando coloqué sobre el mostrador de la caja registra-
dora todo lo que iba a comprar —para ahorrar espacio —puse algo
dentro de la cubeta. La cajera no se dio cuenta de que habia dentro de
la cubeta. Después, yo me di cuenta de que, aunque no habia sido mi
intencion robar los productos que estaban dentro de ella, me salieron
gratis debido a la falta de cuidado de la cajera (y del hecho de que yo
no le avisé acerca de que alli estaban).

La primera vez que esto pasé fue accidental de mi parte. El otro
par de veces (recuerda que esto fue antes de ser cristiano), ya no fue
mucho un accidente, sino que me estaba aprovechando de la falta de
atencion del empleado.

Muchas personas dirfan que una situacion de esas es ambigua.
¢Fue la culpa de ellos por no entrenar bien a sus empleados o fue
mia por aprovecharme de una falla de procedimiento? Sin embargo,
recuerdo que comencé a sentir malestar en el estomago. Estaba
robando, y a pesar de no ser salvo todavia, Dios me llamé la atencién
por mi proceder, y la conciencia me acuso.

Hoy, Dios me ha llamado para vivir de manera diferente. Ahora,
cuando alguien se equivoca en mi beneficio, ya no lo veo como un regalo.

No es un regalo, es una prueba.

Digamos que pagas en efectivo en el almacén y te devuelven mucho
mas de lo debido. ¢Es un regalo? ¢Qué tal los productos en la cubeta
en Home Base? ¢Fueron esos objetos dentro de la cubeta un regalo?
¢O estaba robando? Ahora puedo ver que ambas cosas eran robos. Ya
no lo veo mas como algo ambiguo. Es correcto o incorrecto.

Dios no nos bendice gracias a errores o trampas, aunque sea por
accidente. Cuando esas cosas pasan, es una prueba para tu integridad.

Cuando apenas comenzaba en la construccion, y antes de comen-
zar a ir a la iglesia, recuerdo que un cliente me pagé mas de lo debido.
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Pensé que era un regalo, y me quedé con el dinero. “Su error, su
pérdida” —pensé. Unos afios después, cuando ya era cristiano, me
pagaron otra vez mas de lo debido. ¢Qué crees que hice? {Me quedé
con el dinero! Pero esta vez, envié una nota diciendo: “Me pagaron
una cantidad mayor de lo debido. En la proxima factura, le descontaré
el valor del sobrepago”. Dios estaba comenzando a trabajar conmigo
iy, por lo menos, estaba mejorando!

No estoy diciendo que seamos perfectos en este tipo de pruebas
(y a propo6sito, Dios no nos pide perfeccion). Sin embargo, mi esposa
y yo hemos desarrollado una fuerte creencia de que estos errores que
se cometen en la vida, y que algunos se toman como bendiciones,
en realidad son pruebas de cardcter. Ella y yo somos personas muy
ocupadas y tenemos que manejar cinco o diez millas en el trafico de
Los Angeles para arreglar algiin asunto, por pequefio que sea. Hoy, si
alguien paga mas de lo debido a nuestra compaiiia (lo cual sucede a
menudo), hacemos un cheque de rembolso de inmediato por la dife-
rencia, que ahora es, algunas veces, una gran cantidad de dinero.

Quizas pienses: “No vale la pena desperdiciar todo ese tiempo
para devolver unos pocos pesos”. En cierto sentido, tienes razén. Mi
tiempo es valioso, mucho mas valioso que una pequefia cantidad de

dinero, por un error. Pero hay algo que tiene mucho mas valor para mi.

Permiteme preguntarte lo siguiente: ;Qué valor tiene la integri-
dad para ti? ¢Cuanto pagarias por adquirir reputacion, confianza y
honestidad? Tu reputacion vale mucho en los negocios. Recuerda que
la confianza es dinero. Proverbios 22:1 dice: “una mejor reputacion
es mejor que hacerse rico...”.

Por tanto, ¢por cuanto venderias tu integridad? ¢La venderias por
miles de pesos? ¢por millones? ¢Cudnto se llevard antes de que hagas
lo correcto y te sientas incomodado por el bien de tu integridad?

¢Coémo te sentirias si te dijera que algunos de nosotros estaria-
mos dispuestos a vender la integridad por unos centavos? La cuestion
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es que Dios no trabaja con precios por volumen. “No esta bien” ni

cuando la cantidad es pequena o cuando es considerable.

Dios comenzé conmigo con cosas pequefias. Me ensef6 a ser fiel
en lo poco. Y entonces, paulatinamente, me prob6 con cosas mas
grandes. Esto me recuerda un pasaje de la Biblia: Jesus les dice a Sus
discipulos: “El que es honrado en lo poco, también lo serd en lo mucho
(Lucas 16:10). Lo contrario es cierto también. Si eres deshonesto en

las cosas pequeiias, serds deshonesto en las grandes™.

Creemos que podemos dejar que las cosas pequefias pasen
desapercibidas y cuando “realmente importen” hacer lo que haya que
hacer. Pero no nos damos cuenta de que todas las cosas pequenas
anteceden a las importantes.

En este momento, Dios esta buscando personas que sean fieles con
las riquezas de la tierra, ya que es un entrenamiento para manejar las
bendiciones celestiales. El quiere personas que muestren integridad en

las cosas pequeiias para poderles confiar las mas significativas.

Unosversiculosmasadelante de este pasaje, Jesus continta diciendo:
“Ningun sirviente puede servir a dos patrones. Menospreciard a uno 'y
amara al otro, o querra mucho a uno y despreciara al otro. Ustedes no
pueden servir a la vez a Dios y ser esclavos del dinero” (Lucas 16:13).

En la version de Lucas, en la historia de Jesus sobre los siervos que
invirtieron el dinero de su amo, el amo a su regreso le dijo al primero
de ellos: ;jHiciste bien, buen siervo! Puesto que has sido fiel en tan
poca cosa, te doy el gobierno de diez ciudades” (Lucas 19:17).

De la forma que uses lo que Dios te ha dado —ya sea que inviertas
tiempo, energia, dinero, y talento con integridad o no, determinara
lo que El haga a continuacién. Te puede dar mas responsabilidades
importantes y bendiciones... o te puede poner a prueba otra vez.

Deseo enfatizar que estoy muy lejos de ser perfecto —y repito —

Dios no busca nuestra perfeccion, El busca nuestros corazones. ¢Esta
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tu corazon buscando a Dios? jEl quiere que apruebes! El quiere darte
mas. Pero no lo hara, hasta que tu estés listo.

Uno comete errores

La verdad, no siempre he hecho bien las cosas. Hace algunos afios,
una sefora hizo los arreglos florales cuando Janet y yo nos casamos.
Me dijo que en lugar de pagarle $300, queria que le hiciera un trabajo
de paneles de yeso en sus paredes. Pues bien, el problema fue que en
medio de todo esto, el hombre con quien ella vivia me qued6 debiendo
$6,000, por lo que decidi nunca hacerle otro trabajo.

Terminé no haciendo el trabajo de las paredes en la casa de la
florista por causa de su compaifiero y me olvidé completamente del
asunto. Afos después senti que Dios me recordo ese acontecimiento y
que debia pagar los $300.

Entendi que como cristiano, debia orar por esa situacion. Queria
dejar las cosas claras con Dios, y mientras oraba, le recordaba que el
novio nunca me pagod los $6,000 y que yo era generoso al aceptar que
no me debia nada”. No obstante, Dios continu6 trabajando conmigo
en este asunto, un proceso al que llamamos “conviccion”. Por tanto,
mi sentir era que debia pagarle. Y adivina qué, jun dia me los encontré
en Costco! Tan pronto los vi, jsenti la necesidad de darles el cheque
por $300! Tenia un cheque en mi cartera y de inmediato lo tomé y
lo hice por la cantidad que le debia a ella. Me acerqué y le entregué
el cheque a ella. Me lo agradecieron y recuerdo que quedaron muy
sorprendidos de que me acordara.

Estoy creciendo mucho todavia en integridad, y te voy a decir
esto —No estds solo en ser responsable de incrementar tu integridad.
Si eres cristiano, tienes a Dios viviendo en tu interior. El tiene el poder
para cambiar tu vida, y te ensefiarda como vivir con integridad.
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Los beneficios
de la integridad

En el capitulo anterior, mencioné que nunca nadie se cae del lado
derecho de la cerca. Tarde o temprano, te vas a quemar y cuando
caigas, siempre es en el lado incorrecto. Es solo una consecuencia
natural —no es un castigo, es solo que pasa.

Sin embargo, lo contrario también es cierto: También son muchos
los beneficios cuando actuamos con integridad. De todos es sabido
que cuando tratamos de convencer a alguien sobre cualquier cosa,
hablamos de las ventajas. Examinemos algunos de los beneficios que
Dios me ha mostrado, tales como las relaciones sanas, la prosperi-
dad financiera y el éxito a largo plazo, de lo cual ya hemos hablado
un poco. De todos modos, estoy destacando cuatro beneficios para
explorarlos en este capitulo: Proteccion, influencia, alegria y gracia.
Comencemos al dar un vistazo en como nos protege la integridad.

La integridad te protege

Muchas personas piensan que la forma como Dios hace las cosas
arruina su diversion, piensan que Dios es grufién y severo y que no le
agrada que nos divirtamos.

Nada mas lejos de la verdad.

La verdad es que la manera de Dios de hacer las cosas es para
nuestra proteccion. El es un Dios cuyas consecuencias son naturales. El
hizo el universo de forma que, si dejas caer un huevo al piso, se quiebra.
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No tiene nada de malo que el huevo se quiebre cuando lo dejas caer; es
la consecuencia natural de haberse deslizado de tus manos.

A mi hija no le gustaba que le pusiera hora de llegada, pero
siendo su padre, sabia del dramatico aumento de riesgo de accidentes
y crimenes después de la medianoche. No era mi intencién coartar
su tiempo de diversion; mi proposito era protegerla al pedirle que

estuviera en casa a mas tardar a las doce.

Cuando Dios nos instruye para vivir con integridad, es como un
cinturén de seguridad. Los cinturones de seguridad salvan vidas. A
algunos no les gusta ponérselos y piensan que les limita la libertad.
Pero si alguna vez tienes un accidente, hubieras querido tenerlo puesto.
Proverbios 13:6 dice: “La justicia protege al que anda en integridad,

pero la maldad arruina al pecador.

Hace algunos afios, me hicieron una auditoria de parte del EDD —
El Employment Development Department del Estado de California.
Déjame decirte que es algo muy serio y mucho peor que una auditoria
del Departamento de Rentas Internas (IRS). jCon el EDD no se juega!

Luego de la auditoria, el EDD me entreg6 una factura de cobro
por $80,000 dolares. Tuve que contratar a un contador por $100
délares la hora para poner las cosas en orden. Me informé que habia-
mos estado cometiendo algunos errores y debido a ello, habia que
pagar. Honestamente, en ese momento, yo no sabia que los estuviera
cometiendo. Silo hubiera sabido desde el principio, me habria ahorrado

mucho dinero. Si hubiera conocido las normas, me habrian protegido.
Dios nos da las normas, y si las aplicamos, ellas nos protegen.

El asunto es que Dios habia comenzado el tratamiento de la inte-
gridad en mi vida afios antes de la auditoria del EDD. Hubiera podido
contratar un contador desde antes para asegurarme de que estaba
haciendo bien las cosas y, seguramente, me hubiera evitado muchos
dolores de cabeza (y pérdida de dinero).
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Dios no quiere alejarte de algo bueno cuando te pide llevar una
vida de integridad. El quiere protegerte. Recuerda, El nos cuida
cuando actuamos con integridad.

¢Qué es lo que Dios esta tratando de proteger en tu vida? El desea
proteger tu negocio, tu matrimonio, tus finanzas y mucho mas —;Tu
vida completa! Si eres cristiano, Dios quiere proteger tu reputacion
para que te represente correctamente ante los demads, es lo que llama-

mos tu “testimonio”.

En 1 Timoteo 4:16, Pablo le dice al joven Timoteo: “Compdortate
como es debido, y ten cuidado de lo que ensenas. Sigue haciendo esto,
y no solo te salvards a ti mismo, sino que también salvards a los que
te escuchen”.

La integridad te hace influyente

Dios quiere que seas una persona influyente, y ese es el beneficio de
la integridad que quiero mostrarle. Al comienzo del capitulo anterior,
mencioné que alguien siempre nos estd observando. Debido a que
otros nos observan, es una gran oportunidad para influir en ellos.

Cuando reparaba paredes, recuerdo haberle hecho un trabajo al
duenio de un taller de carrocerias, un hombre dspero y dificil. Era de
cierta forma un buen negociante, pero funcionaba en la forma natural
para los negocios. Yo estaba ocupado aprendiendo a hacer negocios
de manera sobrenatural, y esto gener6 algunos conflictos. Siendo él
aspero y dificil, y yo muy testarudo (quiero decir “firme”) —especial-
mente, cuando creo en algo con pasion, como estaba aprendiendo los
principios sobrenaturales, era yo “muy apasionado” durante algunas
de nuestras conversaciones.

En ese momento, aparentemente, era como la causa de los roces;
sabia que las cosas habia que hacerlas a la manera de Dios, pero mi
cliente estaba acostumbrado a hacerlas como las hace la mayoria
de las personas, pensando que ganaria y ahorraria algun dinero.
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Pero aqui esta la cuestion —mientras que era una causa de friccion
en el momento, yo no entendia que estas discusiones también eran
oportunidades para influenciarlo.

Afios después comenzo a salir con una mujer cristiana, y algin
tiempo después se casaron. Un dia me llam6 y me dijo: “Mike, solo
queria hacerte saber que acepté a Jesucristo como mi Sefior y Salvador”.
Luego me dijo que el trato que le di pas6 por su mente cuando tomo
la decision de aceptar a Jesus. Recordd cosas que habia expresado y
de los principios que trataba de defender, y ahora entendia que fue
influenciado por esos principios.

A medida que han crecido tanto mi responsabilidad como mi
autoridad, de igual manera lo ha hecho mi influencia. Hoy en dia, lo
veo como parte esencial de lo que hago como representante de Dios
en los negocios. Pensamos que es solo en el servicio de los Domingos,
en viajes como misioneros, o con algunos evangelistas de la television,
pero creo firmemente que nuestro diario vivir es el mejor lugar para
influir sobre otros y mostrarles lo que pueden hacer nuestras creencias.

Cuando vives con integridad, le estas permitiendo a Dios que te

haga ser alguien con influencia.

La integridad protege tu alegria

Piensa en esto: cuando tienes un secreto, siempre estds preocu-
pado de que el secreto pueda ser descubierto. Si guardas secretos en el
trabajo (trampas que hayas hecho o cosas que te han comprometido),
en algin lugar dentro de ti hay ansiedad pensando que algtn dia te
van a descubrir. Esto también ocurre en el hogar cuando le ocultas
algo a tu esposa. ¢Es tu relacion tan abierta y transparente como debe
ser? jProbablemente no! ¢Y qué tal si algun dia se da cuenta? ¢Te
costara el matrimonio? Este tipo de preocupaciones son la raiz de
todo nuestro estrés.

Los secretos te roban el gozo.
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Lo contrario también es cierto. Hay un tipo de gozo que viene
de parte de Dios cuando estas viviendo a Su manera y es algo que va
mucho mas alla de la felicidad. El Salmo 119:1 nos dice: “Dichosos
los que van por caminos perfectos, los que andan conforme a la ley
del Serior”. ¢Por qué estan felices? jPorque ellos no tienen temor de

encontrar esqueletos en su closet!

Anteriormente, comenté que una de mis definiciones favoritas
de la integridad es hacer lo correcto, en el tiempo correcto y por la
razon correcta. Cuando sabes lo que debes hacer y no lo haces, eso
produce estrés. Sientes ansiedad porque sabes que estds obrando de
manera incorrecta o no lo estas haciendo en el momento adecuado,
o haciéndolo con actitudes o motivos incorrectos. Cuando lo haces a
la manera de Dios, ninguno de esos problemas te persigue. Eres libre
para disfrutar de tu tiempo porque hiciste lo que tenias que hacer y

cuando debias hacerlo.

A finales de 1999, el primer gran afio que habiamos tenido Janet
y yo, nos reunimos con mi contador, quien nos informé que debia-
mos cierta cantidad de dinero por nuestros impuestos. Pagamos los
impuestos en el comienzo del 2000, y en febrero, nos informé que se

habia cometido un error y que debiamos mas impuestos”.

Le pregunté: ;Como es que cometimos un error? Yo sOy un

contratista y tu eres un profesional de impuestos”.

Respondio: “Usted debe $100,000 délares mas de lo que le habia
dicho” y agreg6: “Pero no se preocupe, podemos alterar los libros y
no tendrd que pagar, y si lo descubren, probablemente no tenga que

ir a la carcel”.

Lo primero que dije fue: “jEstd despedido!” Y lo segundo fue:
“Pagaremos los impuestos”. Recordemos que Jesus dijo: “Dar al
César lo que es del César y a Dios lo que es de Dios”. (Marcos 12:17).
Como no teniamos el dinero, optamos por hacer pagos.
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A comienzos de abril, recibimos una llamada de parte de alguien
con quien trabajabamos. Habiamos hecho una inversion en uno de
sus edificios, pero no éramos parte de la administracion ni estabamos
llevando a cabo el proyecto. Me dijo: “Tenemos una oferta de compra
de contado por el edificio”. jEsto me parecié muy bien! “Lo vamos a
vender, y vas a obtener una gran utilidad”.

Le respondi: “iEso es maravilloso! La voy a utilizar para pagar
mis impuestos. ¢Cuanto dinero voy a recibir?

Me contestd: “No vas a creerlo, jvas a recibir $99,000!”

Recibi ese dinero el 14 de abril y pudimos pagar nuestros impues-
tos. Fue una forma en la cual Dios me mostr6 que El haria las cosas de
forma sobrenatural, si tan solo observaba Su manera. Dios es el autor
del gozo. Su gozo es nuestra fortaleza, y gracias a El, tuve la fortaleza
para no hacer trampa en los libros de contabilidad. El me ayudé a
preservar mi integridad y con ello, Su gozo en mi vida.

El favor de Dios

Dios no nos acepta o nos ama debido a lo que hacemos. La Biblia
nos ensefla que estamos en buenos términos con Dios gracias a Cristo
Jesus. Aclaremos esto de una vez.

Dicho esto, lo que hacemos importa. Podemos estar dispuestos
a sobresalir o a fracasar. La integridad te abrird puertas que reflejen
el favor de Dios —Su aprobacion inmerecida en tu vida. No digo
que nos ganamos Su misericordia; digo que cuando adoptamos una
vida con integridad, nos alineamos correctamente y podemos obtener
beneficios que, de otra forma, perderiamos.

Lo siguiente fue algo que sucedié cuando atn éramos una pequena
empresa de construccion. Vi que €l dueno de una gran compainia de
construccion de edificios de apartamentos multifamiliares hacia el
mismo trabajo que nosotros. Los llamé y les dije que queria trabajar
para ellos. Me dijeron que ya tenian a alguien, pero estuvieron de
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acuerdo en que podia llamarlos mas adelante. Los llamaba varias veces
al mes hasta que la persona encargada exasperada con mis llamadas

'”

me dijo, recalcindomelo varias veces: “{No lo necesitamos

Yo entiendo las indirectas, pero la verdad creia que el Sefor me
iba a dar ese trabajo y empecé a enviarles faxes, en vez de llamar-
los. Y sucedi6 que un dia el constructor y el vicepresidente hablaban
sobre qué hacer con un problema que habia con el contratista, cuando
vieron mi fax.

“Me llamo Mike Rovner, y le puedo ayudar” —decia.

Terminé obteniendo un contrato que era 80% mads grande que
todos los que habia hecho antes —jy con ese trabajo mayor, un
80% mas de presencia en el mercado! Me senti como Pedro cuando
descendi6 de la barca para caminar sobre las aguas en el tormentoso
mar con Jesus —ijfue un paso de fe enorme!

Recuerda tener cuidado por lo que oras.

Por mucho tiempo, deseaba trabajar en esa compaiiia, y finalmente
lo consegui. jPero el representante del duefio era una de las peores
personas con las que he trabajado en mi vida! Queria que hiciéra-
mos un trabajo de una calidad tal que era imposible hacerla con el
presupuesto asignado y como si fuera poco, era intensamente racista y
grosero. Comencé a recibir quejas de mis empleados y subcontratistas.

Un dia, estabamos juntos en un lugar de trabajo, y tuve que
confrontarlo y decirle: “Por favor, no me hable de esa manera”. Se
entiende que estoy en el ramo de la construccion y he escuchado todo
tipo de cosas. Pero este individuo jera absolutamente de lo peor!

No atendié a mi reclamo y al contrario se burlé de mi, lo cual
revelaba un gran problema para la gente de mi compaifiia que traba-
jaba alli. Nadie queria trabajar ni estar cerca de él, y estaban dispues-
tos y listos para marcharse por culpa de esa persona.

Pensé que podia dejar las cosas como estaban, con lo cual podia
perder algunos de mis mejores empleados, o podria informarle a su jefe
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de la situacion que se estaba presentando y ver si hacian algo al respecto.
El problema era que, si lo informaba y no hacian nada, este hombre
podria arruinarme, pues habia invertido mucho en ese proyecto.

En péaginas anteriores te mencioné que si escuchamos a Dios, El
siempre nos lleva a obrar con sabiduria y hacia el camino de la integri-
dad. En mi desesperacion pensando que hacer, cai en cuenta que debia
orar. jEra lo menos que podia hacer!

Senti que Dios puso en mi corazén que debia hacer lo que
era correcto, sin importar cuanto costara. jEso no era lo que yo
queria escuchar!

Entonces, escribi una carta al vicepresidente de la compaiia y
llamé al gerente de construccion. Tuve una reunion con el gerente de
construccion, quien no hizo absolutamente nada al respecto. Luego,
me reuni con el vicepresidente y tampoco hizo nada. jAhora estaba
realmente indefenso!

Sin embargo, algo mas sucedid. Este vulgar gerente de construc-
cion habia acosado sexualmente a algunas mujeres de esa compaiiia
que no lo habian denunciado por temor. Habia sido racista y tampoco
lo habian denunciado. Cuando se supo que yo habia hablado sobre
su conducta, se animaron y eso los alent6 a proceder. Si yo no hubiera
actuado, tal vez ellos no hubieran procedido.

Dos semanas mas tarde, aquel gerente de construcciéon ya no
estaba trabajando. Habia sido despedido.

Por el trabajo que habiamos hecho en esa compaiia, obtuvimos
contratos por millones de dolares debido a las buenas referencias,
por no mencionar el trabajo que continuamos haciendo para ellos
durante muchos afos. Hicimos remodelaciones en miles de unidades
de apartamentos, debido al prestigio obtenido con ese trabajo, que no
se hubiera logrado sin la firmeza ejercida para actuar correctamente.

Considero que todo el trabajo que hicimos para esa compaiiia, las
muchisimas referencias que recibi después de hacer un buen trabajo
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para ellos es el favor de Dios en mi y en MRC. La integridad (hacer
lo que es correcto) abrid esas puertas y el Senor derram6 bendiciones
a través de ellas.

Cuando haces lo que es correcto en situaciones dificiles, Dios te va a
bendecir. No siempre es facil; correras grandes riesgos por obedecerlo.

Integridad practica

Hemos hablado sobre algunos de los beneficios de la integri-
dad, pero he descubierto que es beneficioso hacer algo practico para
hacerlo real. Por tanto, ¢Como es vivir y caminar con integridad?

Una de las primeras cosas que el Sefior me ensefié fue cumplir mi
palabra. Cuando decia algo, queria que fuera 100% la verdad, todo el
tiempo. La Biblia lo dice de manera sencilla: “No jurards falsamente
...” (Mateo 5:33).

Esto es muy importante en los negocios, y en MRC nos destaca-
mos cuando hay que decir la verdad —aun cuando sean noticias que
al cliente no le gustara escuchar. La construccion no es una ciencia
perfecta, y nos ha tocado ir a reuniones a decir la verdad a los clientes:
“Su edificio no va a estar listo a tiempo”. (La mayor parte de las veces
no es culpa nuestra, pero terminamos cargando con ella, con razén o
sin ella.) A ellos no les agrada saber eso, pero es la verdad. Yo prefiero
ser conocido como alguien que siempre dice la verdad, en lugar de
decir lo que mis clientes quieren escuchar cuando la verdad es otra.

Sé atento a la sabiduria antigua: Habla claramente y cumple con
tu palabra. Di la verdad, aunque duela.

Una nota al margen de lo anterior: Algunas personas no dicen la
verdad porque temen generar conflicto. Estan preocupados porque si
dicen algo incorrecto, causaran conflicto; entonces optan por decir
lo que creen que podria evitar problemas, aun cuando esto signifique
manipular la verdad. Pero si quieres ser una persona que se esfuerza
en buscar la integridad, tienes que desechar esa inclinacion y decir
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la verdad con amor (ver Efesios 4:15). A nadie le gusta el conflicto;
a mi, personalmente, me desagrada. No obstante, para administrar
un negocio de manera sobrenatural, hay que acomodarse para el
conflicto o por lo menos sobrevivir. Debes ser capaz de atraer a las
personas con amor, sin castigarlas.

Estaba recientemente con alguien en el carro cuando recibimos
una llamada. Faltaba todavia una hora para llegar al lugar, pero se
nos dijo que debiamos estar alli en media hora.

“iNo sin un cohete!” dije.

No es esta la primera vez que algo asi se me presenta y esto me
llevé a pensar porqué decimos cosas que no son verdad. Es frecuente
que lo hagamos porque no queremos que las personas se molesten
porque no estamos haciendo lo que dijimos. Lo que no queremos es
desilusionarlos.

iCréeme, la gente se va a dar cuenta jcuando lleguemos media hora
tarde! La verdad va a aflorar, aunque trates de manipular el conflicto
o la desilusion. Cuando decimos esas “pequefias mentiras blancas”,
la gente no solo quedara desilusionada, sino también enojada porque
le dijimos algo que no era verdad.

Te diré esto: Puede parecer que te traiga conflictos ser una persona
integra y decir la verdad en el momento, pero al final serds respetado
por eso. El respeto hay que ganarlo y con la honestidad e integridad
lo ganards en gran medida.

La gente respeta a aquellos que son francos, sinceros y hones-
tos. La gente aprecia lo estable y la consistencia de una persona ante
cualquier situacion (tanto en publico como en privado) y se sorpren-
den ante esa transparencia, pues esto requiere valentia, especialmente
en el mundo de hoy que es tan rara.

Recuerdo haber aprendido eso con mi pastor. Teniamos reuniones
de Junta de Consejeros todos los jueves por la noche, y los domingos
me preguntaba con frecuencia si iria. Al comienzo le decia siempre que
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si, aunque supiera que mi agenda de viajes no me permitiria asistir.
No queria desilusionarlo.

Debi haber dicho: “Pastor, tengo una reunion este jueves y no sé si
podré asistir”. Tuve que mejorar en ese aspecto, y ahora soy claro al
compartir mis compromisos con el pastor.

Ser una persona integra con frecuencia implica decir “no”. A
veces, es una palabra incomoda y desagradable. Pero la palabra “no”
es liberadora y honesta. Si no utilizas esa palabra con frecuencia,
puedes practicarla a medida que vayas leyendo. Di “No”. ¢Te das
cuenta? Puedes hacerlo.

Ser una persona integra y transparente también implica admitir los
errores y responsabilizarse. Siempre habra momentos donde decepcio-
namos o fallamos en algo. Sin embargo, podemos reconocerlo, aceptar
la responsabilidad y ser honestos. Eso es ser una persona integra.

Una vez estuve en una conferencia de un corredor de bienes
raices que se me acercd y me dijo: “¢No eres tu ese contratista del
que estoy hablando?” Yo me preguntaba que queria decir con eso, y
pronto descubri que él conocia a alguien, que conocia a alguien, que
conocia al duefio de un edificio en el que habiamos trabajado. {Vaya
con las referencias!

Esta es la historia: Un viernes por la tarde, un reparador de techos
rompié una tuberia de las unidades de condominios que estabamos
remodelando en Brentwood. Fue algo terrible debido a que nadie se dio
cuenta y las unidades se inundaron durante el fin de semana. Cuando
mi personal llegé el lunes a trabajar, parecia como si se hubiera roto
un hidrante, jera tal la cantidad de agua!

Habia cinco o seis pulgadas de agua dentro de las unidades. jEra
un desastre!

Me reuni rapidamente con mi personal y con los duenos y llamé
a la compaiiia de seguros. ¢Y qué crees que dijeron? “;Por qué no
solo suspende el trabajo?” Dijeron que llamarian a los tasadores
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y ajustadores para que vinieran al lugar, comenzaran el proceso y

dejaran que los abogados manejaran el asunto.

No obstante, Dios me recordé que habia firmado un contrato
para terminar el trabajo en una fecha determinada, y el proceso del
seguro podia tomar afios.

El reparador de techos no estaba, él hizo lo que dijo la compania
de seguros. El problema era que yo no tenia el dinero necesario
para hacer el trabajo de nuevo. Por lo tanto, hablé con el duefio y
le dije que yo queria cumplir con la fecha de entrega que habiamos
acordado en el contrato, pero que carecia de los recursos para ello.
Puesto que era en su mejor interés que se hicieran las reparaciones,
pudimos estar de acuerdo en que €l se haria cargo de una parte y
nosotros de otra. Tomamos fotografias para la compaifiia de seguros

y comenzamos a trabajar.

Reconstruimos completamente las unidades, lo que nos costd
hasta el Gltimo centavo de las ganancias de ese trabajo. Ser honesto

fue la parte mas facil; hacer lo correcto fue un reto, pero valié la pena.

El duefo pudo vender las unidades rapidamente, obteniendo una
buena utilidad. Sin embargo, la historia no termina aqui. Me reuni
con el dueno nuevamente una vez que todo hubo terminado, y, como
es natural, esperaba que lo sucedido dejara una mancha para nuestra
compaifiia. A pesar de eso, me dijo: “Rovner, en la peor de las situa-
ciones, hiciste lo correcto”. Se incliné ante mi y dijo: “Tu eres nuestro
contratista” jy antes de seis meses, teniamos contratos con ellos con

un valor de mds de diez veces el valor de ese trabajo!

iY atn no termina! La compania de seguros me pagd hasta el
ultimo centavo, mas un 20%. El reparador de techos que abandoné
el trabajo, no trabajé mas para nosotros. Por mi lado, continué traba-
jando para ellos por muchos afios, y le dio muy buena reputacion a
MRC a través de las buenas recomendaciones. Como lo manifest6 el
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agente de bienes raices en la conferencia, la fama se propagé por la

forma honesta e integra como se manej6 aquella situacion.

El Arbitro Santo

Debido a que hablo tanto sobre integridad y negocios sobrena-
turales como un asunto de gran importancia, con frecuencia la gente
me pide consejos espirituales de como vivir con integridad, y quiero
darte dos mas: Comunmente, les digo que no se trata de una lista de
qué “hacer” o qué “no hacer”. Primero, les digo que la integridad
sobrenatural viene por escuchar el suave susurro de la voz de Dios,
guidndonos. Cuando tienes a Jesds en tu corazén, El actia como la
voz de tu consciencia, pero realmente, es el Espiritu de Dios viviendo
dentro de ti. En segundo lugar, les digo que la integridad espiritual es
tener personas en quienes puedas confiar y quienes tengan la libertad
de decirte todavia las verdades mas duras de tu vida.

Me encanta la manera como la version Biblica Clasica Amplificada
traduce Colosenses 3:15: “Y deje que la paz (armonia que viene del
alma) gobernada por Cristo (actiie como drbitro permanente) en sus
corazones [decidiendo y resolviendo con firmeza todas las dudas que

surjan en sus mentes|...”.

Dios desea ser tu Arbitro. El quiere cantar la jugada “Penalti” cuando

es “Penalti”, “Falta” cuando es “Falta” y “Gol” cuando es “Gol”.

Esto quiere decir que cuando no sepas qué hacer, preguntale a E1—y
creé que El te respondera. Dale el derecho de vetar cualquier decision

que tomes, y cuando El hable, obedece —isin discutir ni quejarte!

Con frecuencia, esto es, practicamente, de donde proviene la paz.
Si estas enfrentando alguna situacion, pregunta a Dios qué hacer. Con
oraciones sencillas: “;Sefor ayiudame! {Muéstrame la solucion, dame
sabiduria!” Entonces, espera ver si sientes paz. Si sientes paz en una

decision y en otra no, es sefal de que Dios te estd guiando. Me gusta
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cerrar los 0jos e imaginar que voy por un camino u otro, y luego

espero en El, para ver cual me da mas paz.

Es extrafio cudn frecuentemente Dios me ha dicho que haga lo
mas dificil y me ha dado la paz necesaria para hacerlo, cuando lo
incorrecto hubiera sido mas “facil”. Aprende a buscar Su paz y deja
que sea el Arbitro Santo en tu vida.

Una nota final en esto: La paz de Dios nunca contradice nada de
la Biblia. La Biblia no escribe especificamente sobre tu negocio, aun
asi, es una guia para la vida y los negocios, como ninguna otra. Es
tan importante hoy como hace 2,000 afios. El Libro de Proverbios,
especialmente, estd lleno de sabiduria, y se puede aprender un
excelente manejo de lo espiritual y lo practico e incluso, sagacidad
para los negocios en la senda de la integridad de Dios, por medio de

lo que dice en la Biblia.

También debes dar el derecho a ciertas personas a hablar sobre
tu vida. Yo soy muy selectivo al invitar personas de mi circulo mas
intimo para hablar de mi vida, asegurandome de que sean personas
que escuchan a Dios. Mi esposa es la primera en la lista, incluidos
otros como mis pastores, mi mentor, mi CFO (Director de Finanzas),

y mi vicepresidente ejecutivo en MRC.

Les he pedido que me ayuden a ser responsable, y los he auto-
rizado, por adelantado, para llamarme la atencién en cualquier cosa
de mi vida que ellos vean que no esta de acuerdo con los estandares de
Dios. Pueden hacerlo y les he prometido que escucharé, con respeto,
lo que tengan que decirme.

Para este proposito, deben ser personas en las que puedas confiar
tal responsabilidad, personas que han demostrado ser piadosas e
integras por largo tiempo. Son relaciones de confianza para largo
plazo y deben haber sido comprobadas. Personas que te quieran
(hasta el sacrificio) y quieran lo mejor para ti.
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Cuanto mas éxito tengas, mas reducido serd tu circulo intimo
porque mucha gente desea la influencia de una persona exitosa, pero
muy pocos te amaran y te desearan lo mejor por lo que eres, sino mas

bien, por lo que puedan obtener de ti. Elige sabiamente.

Permitir a personas selectas a hablarte de tu vida requiere humil-
dad y algtn grado de sumision hacia ellos (tema que trataremos mas
adelante). La primera vez que uno de ellos te planteé un problema,
serd un momento muy dificil —y para ser franco, siempre es compli-
cado escuchar de parte de otra persona que uno perdi6 el control de la
pelota. Sin embargo, este tipo de relaciones honestas y transparentes

es una de las mayores fortalezas para los que viven con integridad.

La manera como tratas a los demas

La gente se siente atraida por las personas integras. Trabajaran

realmente duro para ti, lo cual te obliga a ser responsable con ellos.

Hace muchos afios, uno de nuestros superintendentes estaba
haciendo un trabajo adicional, aparte de su trabajo normal en MRC.
Era muy importante para mi que ese trabajo se terminara, y el super-
intendente lo estaba haciendo después de su horario, en un edificio

que Janet y yo habiamos comprado.

Mi vicepresidente, Dave Holland, se acerc6 a mi y dijo: “Este
es uno de nuestros mejores empleados. Stper comprometido en su
trabajo, y lo estas presionando al maximo. No va a tener tiempo para
compartir con su familia, pues le estds imponiendo demasiada carga

extra de trabajo”.

Recuerdo haberme sentido un poco incomodo por eso. ¢Pensé
que, si era mucho trabajo adicional, por qué no me lo habia dicho?
Dave me ayudd a entender que el superintendente era tan compro-
metido, que estaba dispuesto a dejar hasta su ultima gota de sudor

por nosotros. No queria contrariarme ni quejarse.
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Nunca he querido lastimar a nadie y tuve que escuchar que lo que
Dave me estaba diciendo era que al imponer esa carga de trabajo a ese
hombre lo estaba afectando. “Tienes razon”, le dije a Dave.

La gente es apasionada y leal cuando eres un empresario con
manejo sobrenatural e integridad. Por su parte, siempre debes pregun-
tarte si estds haciendo lo correcto, pues ellos se esfuerzan por hacer lo
correcto para ti. La integridad no significa hacer lo correcto para ti;
significa, también, hacer lo correcto con los demas y darles lo mejor.

:Como quisieras que te recordaran?

Cuando empezamos a hablar sobre la integridad, senalé que las
personas siempre nos observan. No deseo insinuar que nos compor-
tamos con integridad porque la gente nos esté observando. Actuamos
con integridad porque Dios siempre nos estad mirando, y yo por mi
parte, quiero imitar el corazéon de Dios. Y cuando lo imitamos al
actuar con integridad, somos testimonios vivientes de como y quién
es El. Los beneficios y la influencia vendran como resultado natural.

Vas a ser conocido por algo. Elige lo que vas a ser. ¢Quieres ser
conocido por decir a la gente lo que quieren oir? ¢De qué fuiste muy

bueno al caminar por la linea?
O ¢Seras conocido por tu integridad?

Yo sé cual elijo.
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CAPITULO 4:

La practica de la
dependencia total

Hace muchos afios, tuve un incidente con un empleado con quien
habia trabajado por muchos afios. De hecho, éramos amigos desde
que teniamos doce afios. Habia contratado a John como el carpin-
tero oficial, pero ascendié6 en MRC vy se convirtié en uno de mis

mejores supervisores.

Bueno, un dia tuvimos un desacuerdo, mientras estabamos en uno
de los sitios de trabajo. Comenzamos a hablar sobre el asunto, pero
lo que habia comenzado como un desacuerdo sobre como manejar
a un empleado, derivé en una agitada discusion. Este supervisor de
mucho tiempo me dijo: “Si ti no confias en mi decision respecto a este
asunto, entonces tendré que renunciar”.

Estaba tan enojado que respondi: “y si td no respetas mi autori-
dad, entonces, jseras despedido!”

¢No se daba cuenta que yo era el jefe? jEl tenia que respetar mi
autoridad! Con esta discusion, me mantuve firme en mi posicion. Me
dijo entonces que renunciaba. Le dije que en lo que a mi concernia,
ya estaba despedido.

Como puedes ver, jesta situacion estaba empeorando rapidamente!

Un par de dias mas tarde, mi consejero mayor y vicepresidente,
Dave, un hombre a quien conozco y respeto desde hace muchos
anos, vino a mi oficina. Ahora que ya me habia calmado, él deseaba
decirme lo que pensaba. (Recuerda que tienes que dar permiso a
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algunas personas para hablarte honestamente en tu vida, y él es una

de esas personas para mi).

“Si quieres puedes despedirlo,” me dijo, “pero es un hombre
excelente y es dificil encontrar un supervisor que lleve a cabo sus

funciones tan bien como lo hace é1”.

Me recliné en mi silla, pensando en lo que me dijo. Pensé en los
anos que inverti entrenando y capacitando a este supervisor. Yo estaba
listo para despedirlo, permitiéndole a otra compaiiia aprovechar todo
lo que habia invertido en él.

De repente, tuve una brillante idea: jQuiza debia pedir a Dios que

me guiara! Oré: “Sefor ¢qué debo hacer?”

Después de haber orado, comencé a recapacitar acerca de todos
los afios utilizados para capacitar a John. El habia hecho un muy buen
trabajo para nuestra compaiiia, y ahora que estaba tan bien capaci-

tado, ¢iba yo a despedirlo por una simple diferencia de opiniones?

De repente me di cuenta de que debia ser humilde, buscarlo y
hacer un esfuerzo auténtico para ventilar nuestras diferencias.
Cuando llegué con John con humildad (no como un perro apaleado,
sino, simplemente, mas abierto sobre su punto de vista), respondio
de una forma muy positiva. “Lamento mucho que eso haya sucedido

—respondid —pero no sabia como decirte que estaba muy apenado”.

Hablamos del tema, y como ya no estaba asumiendo una actitud
de: “es lo que yo diga o te vas”, pudimos resolver el asunto, y es
todavia un buen amigo y un excelente empleado. De hecho, aunque
yo no lo sabia en ese momento, Dios estaba trabajando en algunas

cosas en su vida, de las cuales te contaré mds adelante.

Dios me estaba enseniando entonces —y continua haciéndolo —lo
que realmente significa ser humilde. No es lo que yo tenia en mente
al principio y, a pesar de lo que puedas suponer, la humildad es, en

realidad, un activo en los negocios.
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No se trata de ti

Los circulos de la iglesia y de los negocios tienen ideas radical-
mente diferentes sobre el orgullo y la humildad. En los negocios, la
palabra orgullo es estar satisfecho contigo mismo y el trabajo que

haces es como la autoestima.

La Humildad, por otro lado, no es algo de lo que se hable mucho
y cuando se hace es como si estuviéramos hablando de humillacién,
no de ser humilde. Ser humillado significa que se aprovechen de ti, ser
docil y ser explotado. Nadie quiere eso, asi que nosotros realmente
nunca hablamos de humildad.

El orgullo del cual estoy hablando es tener una vision de despre-
cio por los demas; es la vanidad, el egocentrismo y la autosuficien-
cia. Pero el problema mas grave con el orgullo es creer que se puede
funcionar sin Dios. Las personas de algunas iglesias piensan que la
humildad es tener una pobre opinién de uno mismo, ser un miserable
pecador sin atributos y ningtn valor como persona. No obstante, la
definicion de Dios en cuanto a la humildad es muy diferente a la que

escuchamos en la iglesia.

Puesto en términos sencillos: la verdadera humildad es depender
de Dios, en lugar de depender de ti mismo. Es darse cuenta de que no

es por ti, sino es por El.

Jesus es el mejor ejemplo de humildad para nosotros. Pablo nos
dice que debemos pensar sobre nosotros de la manera en que Jesus
pensé en Si mismo —EI siendo igual a Dios, no pensé tanto en Si
mismo como para valerse de las ventajas que Su posicion le otorgaban.
En cambio, vino a la tierra en la forma mas humilde posible y jse hizo
humano! como un nifo fragil nacido en un pesebre lleno de animales
malolientes, comenzo una vida de servicio a los demds, obedeci6 a Su

Padre, y luego sufri6 una horrible muerte —por todos nosotros (ver
Filipenses 2:5-8).

73



NEGOCIO SOBRENATURAL

Aun asi, este es el mismo Jesus que tomd un latigo y saco del
Templo a los prestamistas y vendedores de animales. Es el mismo Jesus
que se disgustaba ante la muerte y la enfermedad. El mismo Jesus
que enfrentd y condené la forma engafiosa de los fariseos de repre-
sentar a Dios ante el pueblo. Jesis hablé con poder y autoridad, de
manera completamente diferente a los lideres religiosos de su época, y
Su conviccion de autoridad y carisma atrajo a miles de personas.

Jests no fue un débil, blando o pusilanime. El es un modelo de
fortaleza y control perfecto. Jestis también reconocié que a pesar de
que El es el Hijo de Dios, no se trataba de El; sino que dio todo el
reconocimiento a Dios y mencioné solo lo que Dios le indicé que
dijera (ver Juan 12:49).

La imagen de la humildad es la de un poderoso caballo dirigido
por un pequeno freno. Un animal de dos mil libras, muchas veces mas
del peso del jinete, dirigido por un pequefio mecanismo —es lo mismo
para nosotros —cuando somos humildes y dependemos completa-
mente en Dios, podemos seguir su sentido de paz y ser empoderados

por Su fortaleza.

Depender de Dios

Hemos sido entrenados para no depender de nada. Hemos apren-
dido que confiar en otra persona es algo malo, y cuando confiamos en
las cosas de este mundo, inevitablemente, nos sentiremos decepciona-
dos. Es por lo que una de mis definiciones favoritas de la humildad es
completamente opuesta a todo lo que el mundo ensena. La verdadera
humildad es depender de Dios.

Comencé a aprender esto cuando mi pastor me puso a ensefar
estudios Biblicos, por lo cual tuve que estudiar la Biblia verdadera-
mente. Dios utiliz6 cosas que aprendi como valores fundamentales
para mi compaiiia y guia de creencias para mi vida. Ya sea que se trate

de mi familia, el negocio, las amistades o ministerios, es en lo que creo
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para mi vida y mi propio comportamiento. Depender en Dios con
humildad es el fundamento de esos principios.

El comenzé a ensefiarme que Dios no solo nos equipa y luego nos
envia a operar independientemente de El. Dios quiere que contemos
con El, y aunque suene extrafio, somos mas fuertes cuando depen-
demos tnicamente de Su poder, y no del nuestro.

En el ano 2005, mi esposa y yo compramos una propiedad en
Simi Valley, California, cerca de donde vivimos. Después de que la
compramos, nos enteramos de que estaba ubicada en una zona de
terremotos. Para los que no estén familiarizados con el término, una
zona como esta significa que es un area donde los movimientos de la
corteza terrestre son comunes y pueden ocasionar terremotos. Esa es
la definicion técnica, pero para lo que era nuestro propodsito, era un
area donde no se podia construir.

Cuando le di la noticia a Janet, me pregunté: “;¢ Verificaste si era una
zona de terremotos antes de comprarla?” Era lo mas obvio, ciertamente.

Tuve que admitir que no lo hice.

Considerando lo sucedido, debi haberlo verificado, y las personas
que nos lo vendieron debieron haberlo declarado. Entiendo y creo en
el deber de ser diligente al funcionar. Sin embargo, ahora comprendo
que Dios tenia un plan con todo lo que estaba pasando y con lo que
haria después.

Janet vino luego y me dijo que ella habia leido que, en ocasiones,
Dios sanaba la tierra. “¢Recuerdas esa Escritura?” me pregunto.

La recordé: “si mi pueblo, que lleva mi nombre, se humilla y ora,
busca mi rostro y se aparta de su conducta perversa, yo oiré desde el
cielo, perdonaré sus pecados y restauraré su tierra”. (2 Cronicas 7:14).

Janet me dijo: “Vamos a nuestra propiedad. Arrodillémonos,
levantemos nuestras manos y oremos para que Dios sane nuestra
tierra”. Al no encontrar ninguna otra alternativa, acordamos en ir y
poner nuestras manos en la propiedad y pedirle a Dios que la sanara.
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Por consiguiente, eso fue exactamente lo que hicimos. Fuimos
humildes, oramos y buscamos a Dios. Creimos —y siempre lo hacemos
—que si somos humildes, se abre una puerta hacia Dios para sanar de
manera sobrenatural y cambiar cualquier situacion en nuestras vidas,
inclusive hasta donde vivimos.

No solo fuimos una sola vez. Llevamos a todas las personas de
oracién que se nos ocurrio, ministros, pastores, y a todo el mundo,
para que oraran con nosotros. Tendiamos sabanas sobre el barro para
arrodillarnos a orar e hicimos todo lo que habia que hacer. Oramos y
creimos. Decidimos no decir nunca que no ibamos a poder construir
en esa tierra.

En el 2008, la economia se desplomd y nos mantuvimos a la
expectativa. La tierra estaba alli.

Cinco anos después, ya habiamos pagado los 12.3 acres que habia-
mos comprado. Todavia no sabiamos si era un pedazo de tierra sin
ningun valor o si podiamos construir algo alli, algin dia. Mientras la
economia se recuperaba, pensamos que debiamos averiguar qué clase
de terreno teniamos, y si Dios la habia sanado.

Si quieres construir en una zona de terremotos, tienes que hacer
zanjas de sesenta pies de largo y de casi treinta pies de profundidad
para que se pueda determinar si hay alguna falla en el terreno. En un
area de doce acres, generalmente se deben cavar tres zanjas.

iNosotros cavamos diecinueve!

Habia fallas sismicas al norte y sur de nuestra propiedad. Al este
y al oeste, habia mas zonas con fallas sismicas. Cuando llegaron los
resultados de las zanjas que habiamos cavado, quedaron absoluta-
mente sorprendidos. jLas autoridades de la ciudad no podian creerlo!
Contratamos a un cientifico para que examinara las pruebas, iy
certificod que no habia ninguna falla sismica en nuestra propiedad!
Pero en la ciudad no lo creyeron. Contratamos a otro, pero tampoco
lo creyeron.
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iNo habia ninguna evidencia de falla sismica en nuestra propiedad!

Durante cinco afios, estuvimos luchando con las autoridades de la
ciudad. A pesar de las zanjas y los cientificos que contratamos, quienes
confirmaron que en nuestro terreno no existia evidencia alguna de
fallas sismicas, se negaron a creerlo.

Finalmente, pude hablar con el director de planeacion y otros
funcionarios de la ciudad y les dije: “;Dios san6 nuestro terreno!” Se
rieron... y nos pidieron que hiciéramos otra zanja. Habiamos hecho
zanjas como para un terreno de doscientos acres en el nuestro de
12.3 acres.

Al final, en noviembre del 2017, recibimos un documento de la
ciudad que certificaba que nuestro terreno no tenia ninguna falla sismica.

Sobre nosotros, fallas sismicas y por debajo de nosotros, fallas de
terremotos. Pero en nuestra propiedad no habia fallas sismicas. Por lo
tanto, fue de un pedazo de tierra sin valor a valer millones de ddlares,
asi de facil.

Te platico esta historia porque no teniamos mas opciones que
Dios. Dependiamos completamente de El, y Dios san6 nuestra tierra
completamente cuando nos presentamos humildemente y en total
dependencia de El.

Quiza recuerdes cuando hablé que mucha gente en paises del
tercer mundo no tiene otra opcion que Dios. Piensa como eso impulsa
sus oraciones, su confianza y, por supuesto, también su humildad.
¢Qué tal si —solo suefia conmigo por un momento —oramos de
forma consistente, creemos en Dios y Su Palabra, sin plan de contin-
gencia, sin excusas y sin confiar en nuestras propias habilidades para
hacer que algo pase? ¢Qué tal si, simplemente, somos humildes, nos
hacemos a un lado, y dependemos de Dios para que El lo haga todo,
sin importar lo que sea?

Seguramente, veriamos milagros, veriamos a Dios sanando todos
y cada uno de los aspectos de nuestras vidas. Veriamos negocios
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sobrenaturales cambiando vidas y creando empleos. Veriamos enormes

cambios en nuestras vidas y en las vidas de aquellos que nos rodean.

Y aqui esta la parte final de la historia. Creemos que, debido a las
oraciones derramadas en nuestra propiedad y al permitirnos construir
en ella, las personas que vivan o trabajen alli recibiran bendiciones
inexplicables. jCreemos que van a tener un encuentro con Jesus que

cambiara sus vidas!

Dios no nos bendice solo porque somos nosotros, tampoco es por
nosotros. El nos da para que podamos ayudar a otros, y es nuestra

oracion que nuestra tierra sea de gran provecho para muchas personas.

El hombre mas humilde de la tierra

La historia nos dice que Moisés escribi6 los primeros cinco libros
del Antiguo Testamento y en Numeros 12:3 dice que Moisés era el
hombre mas humilde del mundo (recuerda que Moisés escribié eso
sobre él mismo). jA mi me parece que Moisés pudo haber inventado

la jactancia humilde!

Si nuestra tnica definicion de humildad es alguien moderado y
sin ningun valor, entonces la declaracion de Moisés sobre él mismo

lo descalifica.

Pero si su definicion es ser dependiente de Dios, puedo ver hones-
tamente como Moisés pudo escribir esto de si mismo, estaba diciendo
que él sabia que no lo podia hacer sin Dios.

Moisés le dijo a Dios que no podia enfrentar al Faraén porque
no tenia la capacidad necesaria para dirigir al obstinado pueblo
de Dios. Necesitaba estar confiado y motivado, y lo logré cuando
dependié completamente de Dios porque puso su confianza en Dios

y no en si mismo.

La Biblia nos dice que Dios habl6 con Moisés “cara a cara, como
uno habla con un amigo” (Exodo 33:11). Moisés entendié que no
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podia hacerlo sin Dios, y su respuesta fue estar muy cerca de El, tan
cerca que hablaron “cara a cara™.

¢No te gustaria poder decir que, en tus momentos de oracion,
has estado tan cerca de Dios como hablando cara a cara con un
amigo? Eso es lo que Dios quiere para nosotros. Cuando tienes una
relacién asi con Dios, pienso que El te dice cosas que no le confi-
aria a cualquier persona. ¢{Cémo pues Moisés pudo escribir sobre la
creacion en Génesis? ¢Como escribi6 los libros de la Ley y pudo darle
tantas recomendaciones al pueblo directamente de la boca de Dios?
El Sefior tenia que revelar estas cosas a Moisés, y Dios solo podia

hacerlo con alguien humilde y que dependiera de El.

Uno de los mayores beneficios de la humildad que posiblemente
desees es poder tener esa relacion de dependencia de Dios, cara a cara.
Lamentablemente, mucha gente no esta dispuesta a seguir a Dios asi,
y no aceptan que no pueden lograr sus objetivos sin El. Pretenden
hacerlo por su propia cuenta, y ese es el orgullo que los mantiene

alejados de muchas tantas experiencias que Dios quiere para sus vidas.

Si deseas tener un negocio sobrenatural, debes reconocer que
no lo puedes hacer sin Dios y que debes aprender a depender de El

completamente.

Duque

Ser dependiente de Dios es parecido a estar consciente y ser sensi-
ble a lo que Dios esta haciendo. Pablo le escribe a la iglesia en Roma y
les dice que los hijos de Dios siguen Su Espiritu (Ver Romanos 8:14).

Asi debemos actuar.

Soy una persona que ama los perros. Por eso, a veces, me gustan
mas los perros que la gente. Ellos aman sin condiciones y son total-
mente dependientes de uno. Sin uno, moririan, y ellos lo saben. Por

eso corren a recibirte cuando llegas a la casa.
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En 1997, ahorrabamos para comprar nuestra primera casa.
Ahora, esto puede sonar un poco raro, pero debido a que adoro a
los perros, queria tener uno como declaracion de fe de que algun dia
tendriamos una casa. Necesitariamos una casa con patio para que el
perro realmente disfrutara, por consiguiente, tener a esta mascota era
para mi como un paso de fe (jademas queria tener un perro!)

Mientras viviamos en nuestro apartamento, consegui un cachorro,
y aun cuando era pequefio ya se notaba que iba a ser grande; era
de cabeza grande y cuerpo pequefo. Lo traje a casa, Janet me dijo:
“:Qué estas haciendo?”

Comprende que en esa época todo lo que teniamos era un pequeiio
patio de cemento. Es muy complicado tener un perro grande cuando
todo lo que tienes es un pequeno patio.

Pero nosotros crefamos y confiilbamos en Dios en que podria-
mos adquirir una casa. Cuarenta y cinco dias después de que traje el
perro al hogar, jya estibamos haciendo el contrato para la compra de
nuestra primera casa! (Aprende de esta leccion: Si quieres una casa,
ve y adopta a un perro).

Le pusimos por nombre Duque, amaba a todos, pero definitiva-
mente era mi perro. Me escuchaba, imitaba cada movimiento que yo
hacia. Si caminaba, Duque caminaba. Si me devolvia, me seguia, si me
detenia, se detenia. A veces, jugaba con él y bailabamos.

No entrené a Duque en nada especifico; solo estaba increiblemente
familiarizado con el sonido de mi voz. Si alcanzaba a escucharme,
lo podia llamar desde cualquier parte y venia corriendo inmediata-
mente. Se comportaba muy bien y me gustaba llevarlo a las obras de
construccién. El se montaba en la parte de atrds de la camioneta, lo
cual le encantaba.

En ese momento, empezamos a obtener grandes contratos, y yo era
el contratista con el perro en la parte trasera de la camioneta. Uno de
nuestros nuevos clientes, duefio de un gran edificio de apartamentos,
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en el primer dia que nos encontramos, me dijo: “Odio a esos contra-
tistas que andan con sus perros en la parte de atrds de sus camionetas™.

Me dijo esto mientras camindbamos hacia mi camioneta... donde
Duque estaba esperando. El duefio no habia visto a Duque todavia,
entonces, desde 75 pies o mds de distancia, “Duque, agachate”
indiqué suavemente. Duque habia estado parado en la parte de atras
y se acosto de inmediato. El duefio y yo pasamos por un lado de la
camioneta y nunca lo vio.

Depender de Dios es ser como Duque —reconocer claramente la
voz de nuestro Maestro y estar atento a cualquier gesto o indicacion.

El libro de Juan, capitulo 15 nos dice que Dios no nos llama escla-
vos, sino sus amigos. Sin embargo, nuestra Unica respuesta razonable
al Creador del universo es la humilde dependencia. Luego, Juan regis-
tra las palabras de Jesus, sin El nada podemos hacer (ver Juan 15:5).
Pero con El, todo lo podemos (ver Filipenses 4:13).

Sin EL, no nos iria mejor que a un perro si su amo no llega a la
casa para atender todas sus necesidades. Necesitamos a Dios para
cada respiracion.

Humildad es reconocer esta verdad.

Cuando nos equivocamos

A veces, no entendemos verdaderamente que debemos seguir
la direccion de Dios, al estilo de Duque, hasta que se nos olvida y
ya hemos cometido un error y a veces, solo elegimos desobedecer.
Recientemente, un amigo nos invitdé a Janet y a mi a asistir a una
conferencia que daria, lo cual era cerca. Puse varias excusas, pues
de verdad estaba extremadamente ocupado. Las cosas en el trabajo
estaban complicadas y era una semana muy dificil, pero senti que
debia ir.

Estaba sumergido en mil cosas que requerian mi atencién, por no
mencionar un viaje a la costa este. En mi mente, le exponia a Dios

81



NEGOCIO SOBRENATURAL

todas las razones por las cuales no podia ir. Cuando le comenté a
Janet sobre esto, y me dijo que era mi decision si ibamos o no. Al final
terminé escuchando la letania de mis razones para no ir, en vez de
escuchar el sentir que Dios habia puesto en mi corazén.

Incluso el dia anterior al evento, me escribieron diciéndome que
estaban seguros de que yo estaria alli. Pero no fuimos...

Una vez que todo pasé me di cuenta de que habia cometido un
error. La semana siguiente o poco mds tuvimos todo tipo de problemas
y dificultades. Estoy convencido de que hubiéramos podido evitarlos,
si hubiera escuchado el llamado que senti de ir al evento.

La “Conviccion” es Dios comunicandote que no escuchaste y de
que hay un 4rea de tu vida donde El quiere trabajar en ti. Nos senti-
mos intranquilos cuando no seguimos la direccion a donde Dios nos
guia (o cuando tomamos la decision incorrecta), lo cual es muy dife-
rente a ser castigados o sentir la desaprobacion de Dios. Yo estaba
convencido de que debi ir a esa conferencia.

La pregunta es, entonces, cuando nos equivocamos, (y esto va a
ocurrir), ¢qué se debe hacer? ;Reconoceremos con humildad que nos
equivocamos? O ¢aduciremos razones, nos pondremos a la defensiva
y rechazaremos la correccion y la guia de Dios?

No somos perfectos. Nadie va a sentir la direccion de Dios
perfectamente el cien por ciento de las veces y obedecer y hacer lo
que es correcto. Nos gustaria pensar que podriamos, pero somos
humanos. Podemos aprender de los errores. Si escuchamos lo que nos
esta ensefiando y hacia donde nos esta guiando, podemos comenzar a
sentir cuando El es quien nos est4 guiando y cuando solo son nuestras
propias ideas.

Depender de Dios quiere decir que aun cuando no se entienda,
de todas maneras, lo haremos. Es posible que en el momento no lo
entiendas (o tal vez nunca), pero aprendes a descifrar esos codazos
que Dios te da.
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El quiere que lo conozcas. El quiere que lo conozcas como El ya
te conoce a ti, para hablar como si fueran amigos, cara a cara (ver
1la Corintios 13:12).

El no puede hacer esto con una persona orgullosa. Pero si puede
hacerlo con alguien que dependa de Dios, listo para moverse a su
mas minima palabra o instrucciéon. Mientras aprendas eso, cometeras
errores. Solo asegurate de no darte por vencido.
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Tal vez recuerdes del capitulo anterior al supervisor John, a quien
estuve a punto de despedir. Quiero contar algo mas acerca de él.
Recordemos que dije haber conocido a John la mayor parte de mi
vida, y que era un empleado excepcional. Se me destroz6 el corazén

cuando supe que €l y su esposa estaban a punto de divorciarse.

“;Esto es una tragedia!” le dije. “Me gustaria ver que arreglen
las cosas”.

“No, todo se acab6”, respondio.

Senti una gran confianza dentro de mi, y le dije: “¢Sabes? creo que

ustedes van a estar juntos nuevamente”.

El replicé: “Eso estd muy bien, y también me encantaria, pero no
bl bl
parece que sea posible”.

Cada que veia a John, le decia que yo creia que €l y su esposa
estarian juntos nuevamente. jEsto continué por aiios! El me decia:
“Mike, yo estoy ahora con otra persona”, o “jYa estamos divorcia-
dos!” Pero algo dentro de mi no me dejaba aflojar.

Por cerca de cuatro afos, le hablé de su vida matrimonial, tantas
veces que no las podria contar. Finalmente, un sabado me llamé y
pregunt6 si podia venir a mi oficina. El sabado es mi dia privado,
en el cual paso dos o tres horas solo, frecuentemente orando por mi
compaiiia. No me gusta ser molestado, por lo cual, en principio, me

opuse. ¢Qué necesitas? Le pregunté sin rodeos.

“¢Podria, por favor, ir a hablar contigo?” me pidio.
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Vino y se sento frente a mi. “¢Podrias orar por mi?” Me pregunto.

“Quiero aceptar a Jesus, convertirme y ser cristiano”.

iCasi me caigo de la silla! John era un buen amigo, pero era un
tipo rudo. Era un hombre duro de la construccion, con una forma
de hablar llena de malas palabras y muchos malos habitos. Habia
sido mi amigo por muchos afios, y me preguntaba si algun dia

podria cambiar.
iY ahora estaba en mi oficina, pidiendo ayuda!

Goz0so, oré con é€l, levant6 sus manos y acept6 a Jesucristo en su
vida. Después cuando todo termind dijo: “Ah, mi esposa y yo estamos

juntos de nuevo”.

Este hombre rudo de la construccion, lleno de malas palabras y un
mal comportamiento vino hacia mi para pedir ayuda y aceptar a Jesus.

El sabia que necesitaba a Dios. Eso requeria de verdadera humildad.

John lleg6 a los pies de Jesus casi un afio después de la historia
que te conté en el capitulo anterior donde casi lo despido. La humil-
dad abrié las puertas para que viviéramos juntos ese momento. Pero
también pienso que fue la humildad lo que le ayudo6 a restaurar su
matrimonio y seguir a Jesus. Las heridas no se sanan siendo orgullosos;

solo la humildad puede dar una sanacién como esta.

Cuando pienso en el ejemplo de John, acudiendo a Jests y viendo
su matrimonio restaurado, tengo que preguntarme cudntas cosas
podria hacer Dios en nuestras vidas, pero no puede porque le cerra-

mos la puerta con nuestro orgullo.

El orgullo tiene consecuencias. No son castigos; nuestro egoismo
y arrogancia nos alejan de las mejores experiencias con Dios. Lo peor
de todo es que El nos ha advertido en la Biblia de las consecuencias de

la arrogancia. Pero ¢lo escuchamos?
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Dios lo dijo por triplicado
Te voy a ensefiar algo sobre la lectura de la Biblia. Es algo

verdaderamente muy complicado: Cuando Dios diga algo, esciichalo.
Y después hazlo.

Ahora bien, si en la Biblia estd dos veces, jpresta el doble de
atencion! Si estd tres veces, es como si Dios ;LO ESTUVIERA
GRITANDO EN MAYUSCULAS!

En Santiago 4:6, Santiago cita: “Dios se opone al orgulloso, pero
muestra favor al bumilde” de Proverbios 3:34. Unos versos mas
adelante, Santiago escribe que seamos humildes delante del Sefior, y
El nos exaltara.

También, en caso de que no lo hayas visto, Pedro cita lo mismo de
Proverbios 3:34 jen 1 Pedro 5:5!

Cuando somos arrogantes, es como si nos pasaramos al otro
equipo y ahora estuviéramos en el lado opuesto de El. Lo dejamos.
Yo no sé tii, por mi parte quiero estar en el equipo de Dios. El es mi
JMYV, (Jugador mas valioso) y sé que, a la larga, no triunfaré ni en la

vida ni en los negocios sin El.

Si Dios hablé de humildad y orgullo tantas veces en la Biblia,
deberiamos escucharle. Dios esta tratando urgentemente de comuni-
carte algo, y es tan importante que llené la Biblia animandonos a ser
humildes y depender de El, no de aprender de nuestro propio enten-
dimiento. (ver Proverbios 3:5).

¢Entonces como podriamos verdaderamente vivir mas humilde-
mente y depender de Dios en lugar de en nosotros mismos? El me

enseni6 algunas formas que me gustaria compartir contigo.
Reconoce tus errores
En mi industria, trabajo para mucha gente que esta menos intere-

sada en terminar un proyecto que lo que estd en aparentar con su
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jefe o con el jefe de su jefe. Cuando estas situaciones se presentan (y
siempre se presentan, pues la construccion no es una ciencia exacta),
algunos gerentes de construccion llegan a gastar miles de délares para
tapar sus errores y no parezca que fue su culpa. Lo irdnico es que, con
frecuencia, esos errores se habrian podido evitar con unos cientos de

doélares y no miles.

En MRC, hemos creado un estilo de simplicidad para solucionar
los problemas. En vez de perder el tiempo sefialando culpables, o estar
preocupados de como nos ven, sencillamente, solucionamos las cosas.
Si es nuestra culpa, lo aceptamos de inmediato, buscamos la solucion

y seguimos adelante.

Esto requiere humildad para reconocer lo que sucedi6 y luego
ocuparse de hacerlo bien. Es muy frecuente que queramos prote-

gernos, pensamos que la arrogancia es la forma, pero no lo es.

Una ex asistente mia debia hacerme una reservacion en un hotel en
la Florida, donde tenia una gran cantidad de trabajos. Estuve ocupado
hasta la noche, y llegué a mi hotel favorito cerca de las 10:00 p.m.
para enterarme que no habian hecho reservacion de una habitacion

para mi.

Llamé a mi asistente tratando de solucionar el problema, y
aparentemente cuando ella cancel6 otra reservacion, cancelaron
la mia también, por alguna razén. Le dije que no me importaba de
quien fuera la culpa que solamente me consiguiera un cuarto. “Lo

arreglaré”, me contesto.

Después supe que ella habia pasado tres horas tratando de
convencer al personal del hotel de que el error no habia sido suyo.
Después de todas esas horas, no pude conseguir una habitacion, y
a la 1:30 de la mafana, terminé manejando media hora para tomar
el ultimo cuarto en el hotel mas cercano, un cuarto de fumadores,

donde, a duras penas, pude dormir un par de horas.
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La situacion era que habia muchas habitaciones en hoteles cerca
de nosotros, unas horas antes, cuando nos dimos cuenta del problema.
Si ella hubiera estado menos preocupada en la apariencia de la falla,
y mas interesada en resolver el problema, yo hubiera podido dormir

un poco mas.

El orgullo le impidi6 arreglar el asunto. Esto a veces, puede costarte
el empleo.

El orgullo te hace preocuparte mas por como te estan viendo que
por como lo estas haciendo. Te va a impedir solucionar el verdadero
problema por tratar de controlar el dafno en tu imagen. Ser humilde
y reconocer los errores —e incluso, responsabilizarnos por los que
ciertamente no cometimos, y entonces trabajar para solucionarlos, te
puede dar una mejor reputacion que cualquier manejo de imagen te
pueda dar.

Dios me ensefié esto directamente. Algunos de los propietarios
con quienes trabajo son muy ricos y extremadamente arrogantes,
llegando a ser muy exigentes.

Estaba trabajando para uno de esos propietarios en una ocasion
particular, hicimos una reproduccion a escala de como podria quedar
el resto del edificio. Lucia espectacular, pero el duefio se molesté por
el precio de uno de los elementos de la obra. Alterado de manera
evidente se fue gritando y despotricando. Me llamé por teléfono y me
gritd: “Estan despedidos”, que no iba a pagar $50.000 ddlares por el
trabajo que ya habiamos hecho y que, ademas, me iba a demandar
para que le dejara el edificio como estaba.

Lo primero que supe de lo sucedido fue que estaba molesto por
el precio de unos andamios. Ciertamente, quedé satisfecho de saber
que no habia sido culpa de mis empleados. Este hombre estaba siendo
completamente irrazonable.

Todo este suceso nos dejaria muy mal parados como compaiia,
entonces, comenzamos a buscar a Dios en oracion. Le dije a mi equipo
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de oracién lo que estaba pasando, pues yo sé que cuando tenemos
bl
personas orando, lo sobrenatural ocurre.

Mi pastor sugirié que probara con ayuno (lo cual no me gusta, ya
que significa dejar de comer y remplazarlo con oracién); pero estaba
tan desesperado que decidi intentarlo. Mientras orabamos y ayunaba-
mos, percibi que Dios queria que fuera humilde.

Yo no entendia lo que El queria decir, pero senti que debia llamar
al dueno. Entonces, lo llamé por teléfono, y de mala gana acepto
hablar conmigo personalmente. Mientras manejaba hacia alla, oraba
pidiéndole a Dios que me indicara qué hacer.

Entré y estaba con cinco de sus ejecutivos esperandome. Seguia
enojado, gritando y maldiciendo, entonces nos sentamos, y le dije:
“Vengo a decirle que siento mucho cualquier falla que hayamos
tenido en la comunicacion y cualquier otra que mi compaiia haya
ocasionado en esta situacion. Me gustaria hacer el trabajo, pero antes
que todo quiero decirle que lo siento mucho”.

Se hizo un silencio total en la sala y entonces grit6: “jSalgan
todos!” Yo me puse de pie y comencé a caminar hacia afuera, pero él
espet6: “Tu no. Quédate!”

Cuando todos habian salido de la sala, me dijo: “Nunca quise
despedirte. Me enojé y no me gusta parecer débil. Quiero que hagas
el trabajo, y aprecio el que hayas venido. Me ahorraste la vergiienza”.
Ese dia, se firmé el contrato con MRC, un trabajo de tres millones de
dolares. Terminé siendo el trabajo mas exitoso que habiamos hecho
hasta ese momento.

Esto no hubiera sucedido, si yo no hubiera sido humilde.

Escucha a tu conyuge

Recordaras que antes en el libro, te platiqué que hay algunas
personas de las que debes decidir escuchar con anticipacién. Cuando
hablen en tu vida, ya debes haber decidido que las escucharas.
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Pues bien, una de mis batallas cuando de humildad se trata —y
creo que muchos tenemos una como esta —es escuchar con humildad
las cosas que mi esposa me indica. A veces, son problemas donde
tengo un punto ciego. Algunas veces hago cosas sin pensar. Pero
por cualquier razén, puede llegar a ser muy duro aceptar de manera
constructiva las criticas que vienen de parte de nuestros conyuges.

He luchado con esto por afnos, pero mientras he ido madurando
y Dios me ha ayudado con la humildad, he comenzado a pensar:
“¢Necesito tener la razén todo el tiempo? o ¢Quiero escuchar a Dios?”
Te diré esto: Dios puede hablarte a través de la voz de tu conyuge, o
ignora a tu pareja, bajo tu propio riesgo.

Es muy vergonzoso recibir comentarios constructivos de tu
conyuge cuando te has equivocado. Duele en el amor propio, pero
entrafia una tremenda cantidad de valor e importancia. Aprender a
recibir las criticas constructivas nos coloca en posicion para estar en
los negocios sobrenaturales.

Solo olvidalo

Algunas veces, cuando no es nuestra culpa, nos lastiman, y el
orgullo salta como mecanismo de defensa. Recuerdo una vez en
los anos 90s que hice unos proyectos con un amigo de la iglesia. El
problema fue que él no era bueno en el manejo del dinero y yo no era
habil para darme cuenta de que él no era bueno en este asunto. Le
habian pagado el 90% de los trabajos, por adelantado y estaba sin
dinero cuando apenas se habia hecho la mitad del trabajo. jTuvimos
una discusion y abandon6 el trabajo!

Nuestro pastor intervino, y me llamé la atencion respecto a mi
enojo hacia este hombre. Me dijo: “Mike, claramente, no eres ti quien
esta equivocado, pero si lo perdonas, Dios se encargara de protegerte”.

Yo no queria perdonarlo. jEstaba enojado! ;Furioso! Tendria que
verlo cuando se sentara al frente en la iglesia, levantando sus manos y
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alabando a Dios... mientras yo pensaba si podria golpearlo jtirindole
mi Biblia en la cabeza!

Simplemente, no podia dejarlo ir. Me habia estafado y no tenia
forma de terminar los trabajos. Sentia que estaba cargando un peso
sobre mis hombros, que me estaba destruyendo.

Terminé hablando con mi pastor nuevamente, y me pregunto:
“¢Le has pedido ayuda a Jesus?”

Pensé: “¢De que servira eso?” Pero lo hice, no por ser religioso,
sino porque no se me ocurria ninguna otra idea. Oré y le pedi a Jesus
que me ayudara. Le pedi que me ayudara a perdonar.

El perd6n es una decisiéon y un proceso. Tomé la decision entonces:
Perdonaria a ese hombre. El proceso comenzé y el Sefior empezé a
trabajar con mis sentimientos.

Por el momento, yo tenia que terminar el proyecto. Puse un
anuncio buscando ayuda, y un dia recibi una tarjeta que decia: “Mi
nombre es Manuel. Necesito trabajar. Si no le gusta mi trabajo, no
me pague”.

Hicimos una cita para encontrarnos en el primero de los traba-
jos que necesitaba terminar, pero iba un poco retrasado, pues tenia
que recoger unos materiales. Llegué y encontré que este hombre,
Manuel, habia comenzado a trabajar... habia completado la mitad
del trabajo, jusando sus propios materiales! En las siguientes cinco o
seis semanas, Manuel y yo terminamos todos los trabajos, solos los
dos trabajando juntos.

Nos hicimos amigos, y vi que era muy bueno en lo que hizo. El
conocia algunas personas que necesitaban trabajar, y eran muy buenos
también en lo que hacian. Primero, su hermano, luego su primo, y
después otros mas. Finalmente, Manuel manejaba un equipo de
veinticinco hombres que trabajaban para mi. jEran impresionantes!

Me querian. En una ocasion le pregunté a Manuel por qué y me
dijo con una sonrisa: “;Tu nos pagas!” Al parecer, ellos también
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habian sido engafiados, al igual que yo. jEn una ocasion, me dijeron

que su meta era hacerme rico!

Una vez, cuando les traje almuerzo a todos, mientras me retiraba
manejando comencé a orar: “Sefior gracias por estos hombres”. Senti

que el Senor me contestd: “Cuando perdonaste, te mandé a Manuel”.

Hay una gracia y un poder sobrenatural increible en el perdon.
Puede transformar tu vida y tu negocio, y cuando eres humilde y
perdonas, le abres la puerta a Dios para que te bendiga.

Manuel todavia trabaja conmigo. Los dos hemos prosperado. Y
lo mejor de todo es que Manuel acept6 a Jesus, se convirtié en un
gran evangelista, y ha llevado a mas de 250 personas a los caminos de
Jesucristo en los ultimos veinte afos. La humildad y el perdon produ-

cen frutos por anos.

Bajo la autoridad

Llegar a depender de Dios es especialmente importante, y con
frecuencia dificil, cuando Dios te ha dado algun éxito en el negocio.
Cuando ocupamos posiciones de autoridad y responsabilidad, es ficil
pensar que llegamos alli apoyados en nuestro trabajo duro e ingenio,

cuando en realidad, nada podemos hacer sin El.

El éxito en los negocios trae influencia y, si no tenemos cuidado,
se nos puede subir a la cabeza. La gente puede tratarnos con respeto,
escucharnos con mads atencion cuando hablamos y valorar mas
nuestros consejos. Si no reconoces que Dios es el que te ha dotado
de la habilidad para crear riquezas, que solamente puedes hacer todas
esas cosas gracias a El, y que realmente dependes de Dios hasta para

tu proximo aliento como todo el mundo, te puedes dar en la cabeza.

Debemos tener cuidado, jpues acabamos de aprender que Dios se
opone al orgullo! Por consiguiente, ;como podemos prevenir esto?
Una técnica es asegurarnos que estamos bajo la autoridad santa.
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Janet y yo sentimos que debiamos subordinarnos a nuestro pastor,
pues crelamos que era importante tener una cobertura espiritual y de
autoridad. Entregué en la iglesia mi programacion del mes para que
supieran cuando estaba en la ciudad o viajando, y sentimos que esta
parte fue importante de estar subordinados a la autoridad. Nuestro
pastor aprecié mi gesto, y cuando mas tarde nos fuimos a otra iglesia,

hice lo mismo con nuestro nuevo pastor.

Le pedi que me llamara la atencion cuando viera cualquier cosa
de mi vida que estuviera fuera de los estindares de Dios de integri-
dad y humildad. Esto le sorprendi6é. Muchas otras personas exitosas
quieren concesiones y trato especial. Si en vez de eso buscamos la

humildad y la responsabilidad, nos protegera del orgullo.

La humildad a la larga trae autoridad, ya que solo podemos tener
autoridad cuando estamos bajo La autoridad (ver Mateo 8:9-11).
Quizas seas el jefe en el trabajo, pero debes proteger tu vida y cultivar
la humildad, sometiéndote voluntariamente a la autoridad espiritual.
Hay proteccion en la humildad.

Si todavia no has tenido éxito, no creas que eso te exonera.
Algunas de las personas mas orgullosas que conoci eran las que trata-
ban de escalar posiciones. Deseaban ser vistos como grandes perso-
najes, y actuaban como si lo fueran, jpero ni siquiera han logrado

nada todavia!

Podemos tener tendencias a actuar con orgullo, cuando en el
fondo, somos secretamente inseguros. Tendemos a ser inseguros
cuando confiamos en nosotros mismos en vez de confiar en Dios. Dios
me ha mostrado que asegurdandonos de que le damos a El el recono-

cimiento, nos ayuda a permanecer humildes.

Cuando empecé a salir adelante y progresar manejando el negocio
de manera sobrenatural, estaba ansioso de reconocimiento. Queria

ser reconocido por lo que estaba haciendo, y lo mas probable era
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que estaba tratando de lucir mas exitoso de lo que en realidad era en

ese momento.

No es malo buscar reconocimiento, pero desvivirse por ser reco-
nocido debido a que lo necesitas para sentirte bien contigo mismo, es
definitivamente arrogancia. La verdad en este asunto es que cuanto
mas éxito se tiene, realmente menos reconocimiento se desea. Esto
finalmente puede resultar bastante frustrante y, en muchos casos, lo
que se quiere es pasar inadvertido. En vez de ansiar el reconocimiento
de la gente por lo que estas haciendo, lo mejor es sefialar a Aquel que

merece todo el reconocimiento.

Da reconocimiento a Dios

Recuerdo una conversacion que tuve una vez con mis tios. Fue en el
ano 2000, y estaban en nuestra casa. Me dijeron: “Mike, a ti y a Janet
les esta yendo muy bien. Estamos realmente orgullosos de ustedes”.

Respondi: “Bueno, hemos trabajado duro, y hemos tratado de
tomar las decisiones correctas”. Enseguida, senti como si Dios me
dijera: “Y ¢yo qué?”

Realmente no quise ser orgulloso, pero nunca hubiéramos estado
en la posicion de expandir el éxito si Dios no hubiera comenzado
a ensefiarnos sobre cosas como la integridad, dandonos su favor y
negocios sobrenaturales. Parte de ser humildes es no apropiarnos del

éxito y mas bien dar reconocimiento a Dios.

He oido a incontables personas decir falsamente al recibir un
elogio por su éxito: “Bueno, tu sabes, gracias a Dios”. No quiero
decir que seamos falsos de esa manera. Requiere practica, pero vale
la pena: Quitate la mascara, sé humilde y transparente, y di a la gente

que nunca lo hubieras podido lograr sin la ayuda de Dios.

Si no hay nada mads, considera esto: ninguno de nosotros es una

isla. Nunca hubiéramos podido tener éxito sin la ayuda de la gente a
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nuestro alrededor. Sé que nunca hubiera podido llegar a donde estoy
sin Janet, mi vicepresidente titular, Dave y muchos otros.

He tenido gente que me ha dicho que Dave es el mejor hombre en
construccion que han conocido. Si yo hubiera sido inseguro y lleno de
orgullo, eso me hubiera hecho sentir resentido. Una vez, hace tiempo,
recuerdo que alguien me dijo: “Sin él, tu compaiiia no seria nada”. Yo
sali de ese lugar, diciendo: “Dios mio, ¢y yo qué?”

Senti que Dios me dijo: “Ese eres ta”. Cuando la gente que
trabaja a tu alrededor lo hace bien, es lo mismo que # haciéndolo
bien. Cuanto mas reconozcas el éxito de otros, realmente es tu éxito,
cuanto mejor lo puedas hacer en los negocios, lo mas probable es que
permanezcas humilde.

Sé muy lento para atribuirte el éxito y muy rapido para sefalar
la genialidad en otros y la bondad de Dios, porque ambas son como
un regalo de no orgullo para tu alma. Cada vez que alguien te haga
un elogio, practica recordandote a ti mismo que dependes de Dios.
No seas falso; haz una pausa y recuérdate a ti mismo que no todo es
por ti. Recuerda que dependes de Dios hasta para respirar y que nada
puedes hacer sin El.

JTienes un problema?

Una de las cosas mds dafiinas del orgullo es que cuando estamos
llenos de él es muy poco probable que se lo confesemos a alguien.
Pensamos que tenemos todo bajo control, e inclusive tratamos de
convencernos nosotros mismos de que no somos orgullosos, pero es
porque que somos demasiado orgullosos para pedir ayuda. Hasta
ahora, la unica forma de superarlo es admitiendo que necesitamos la
ayuda de Dios y de los que nos aman.

Esto me recuerda a mi padrastro. En 1990, mi madre fue la primera
de la familia en dejar el alcohol y estar limpia. Yo todavia estaba
consumiendo drogas y cuando ella sand, comenzd un programa de

96



NO TE OPONGAS

doce pasos. En 1992, me converti al cristianismo y tuve un encuentro
con Dios y declarado libre de la adiccion. No estuve involucrado en
los doce pasos y en cambio fui a la iglesia. Mi madre conoci6 a Jesus
cerca de dos afios después. Mas adelante, todos los miembros de mi
familia se convirtieron al nacer de nuevo en Cristo, excepto mi padras-
tro. Todos fueron liberados de las drogas, menos mi padrastro, quien
finalmente lo hizo en el 2010.

Mi madre es una mujer increible y fue muy paciente, pero final-
mente le dijo: “jTienes que dejar el alcohol!” Las drogas habian alte-
rado su mente, pero rehusaba admitir que tenia un problema. Decia
que éramos nosotros los que teniamos problemas y que él no los habia
tenido nunca con las drogas o el alcohol, y que estaba bien que dejara-
mos el alcohol y buscaramos a Jests pero que él no lo necesitaba.

Finalmente, mi madre tuvo que irse. El no buscaba ayuda; pensaba
que no la necesitaba. Eso le costé su matrimonio con una mujer
maravillosa y piadosa.

No permitas que el orgullo te salga caro.

En la Biblia, Dios dice repetidamente —si estas lleno de orgullo,
El se te opondra. Yo no sé td, jpero yo no quiero a Dios oponiéndose
a mi! quiero estar en Su equipo.

El orgullo es un estado. Es como estar enfermo. Cuando estas
enfermo, buscas tratamiento y mejoras. El orgullo no es nada dife-
rente. Nadie quiere estar infectado con eso; el orgullo puede sabotear
cada cosa buena en tu vida, como le sucedié a mi padrastro.

Si estds luchando en esa area, comienza por admitirlo delante
de Dios. La Biblia dice que debemos confesar nuestros pecados los
unos a los otros para que podamos ser sanados (ver Santiago 5:16).
Necesitas personas en tu vida que puedan reprenderte si ven el orgullo
en ti.

Puedes comenzar ahora mismo, diselo a Dios. Confiésate con El:
“Sefior, tengo un problema de orgullo, necesito Tu ayuda. Por favor,
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enséname a vivir en humildad”. Habla con tu pastor o un amigo de
confianza, responsabilizate de tus errores, perdona y sométete a la
autoridad de personas de confianza y autorizalos a que te manten-
gan responsable.

Vale la pena. La humildad es el camino para ser elevado por Dios
a las alturas que El quiere para ti y que son mucho mayores que las
que puedas obtener ti mismo con orgullo. Si quieres que Dios te eleve,
ya es el momento de dejar atrds el peso del orgullo y experimentar el
poder bajo el control perfecto.
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Ayudar a otros es la
clave de la grandeza

Un negocio sobrenatural requiere que nos sirvamos los unos a
los otros, a nuestros clientes, a nuestros empleados y a otros, con un
animo que solo se presenta cuando hemos pasado tiempo con Jesus
en oracion. No se puede servir verdaderamente a la manera de Dios
si no se es humilde, si no se depende de Dios y no se practica la inte-
gridad. Si tratas de hacerlo por tu cuenta, rapidamente te quedaras
sin fuerzas, sin paciencia y sin el beneficio. Necesitamos que Dios nos
empodere para servirle de la forma que El nos llama a hacerlo.

Dios me ha mostrado esto en diferentes momentos de mi vida y
en uno de esos me mostré de manera especial como la humildad y el
servicio se complementan. Habiamos estado trabajando durante unos
afnos con una gran compaiiia, multimillonaria, cuando contrataron a
un brillante gerente de proyectos. El me dijo: “Mike, voy a comenzar
a hacer estas remodelaciones al mas alto nivel, como nunca lo habia
hecho nuestra compania”.

“Maravilloso”, contesté. “Quiero ser parte de eso”.

Me dijo: “Para este proyecto, no contamos con el presupuesto
necesario para lo que quiero hacer. (Me podrias ayudar a conse-
guirlo?”. Con absoluta seguridad podemos hacerlo le dije, y comen-
zamos a trabajar juntos para lograr mayor eficiencia, reducir los
gastos y asi poder disponer de fondos para lo que él queria hacer.

Logramos significativos resultados en lo que pretendia alcanzar,
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pero tenia algunas cosas mdas que queria hacer y no habia fondos
para realizarlas.

“Me podrias ayudar un poco mas?” me pregunto.

Me vi obligado a contestarle que no podia hacer todo eso gratis.
Ya te he dado lo que estaba a mi alcance y es todo lo que puedo dar”.

“Esctichame”, contest6: “Tenemos un proximo proyecto y, si me

ayudas con este, podrds recomponerte con el siguiente”.

No estaba muy convencido, y con razén. Hacia mucho, habia
aprendido que todo proyecto tiene que financiarse a si mismo y que si
las cosas no estan escritas es como si no existieran. En ese momento,
estaba en crecimiento en los negocios, entonces acepté hacer lo que él

me pedia, pues era una practica comun en la construccion.

Un par de semanas mas tarde, el gerente de proyectos me pidid
pasar por las oficinas de la compaiia. Pensé que ibamos a firmar
el nuevo contrato, pero en vez de eso me dijo que, aunque estaban
contentos con el trabajo que habiamos acabado de terminar, el nuevo
proyecto se lo iban a otorgar a otro contratista.

Perdi completamente el control. Estaba absolutamente furioso,
y no era un maravilloso acontecimiento. Cuando llegué al piso de
abajo, senti que Dios me recordaba: “Pase lo que pase, condiizcanse

de una manera digna del evangelio de Cristo...” (Filipenses 1:27a).
Pase lo que pase...

Dios queria que me comportara como la nueva persona que era
(no como el tipo que vendia drogas atras de la escuela), sin importar
lo que pasara. De inmediato, me senti culpable de mi enojo y llamé
a mi oficina para dictar un email a mi asistente (esto fue antes de
los teléfonos inteligentes). “Heather, acabo de perder la calma con
una compania multimillonaria. Me enganiaron. Quiero enviarles un
email, que diga: “Siento mucho haberme enfurecido, pero ustedes me
engafiaron. Pero que parezca muy profesional”.

100



AYUDAR A OTROS ES LA CLAVE DE LA GRANDEZA

Ella sugiri6 esto: “Quiero pedirles disculpas por la manera en que
exploté, pero creo que mi molestia es justificada”. Eso sonaba bien,
por tanto, le dije que lo enviara.

Mientras Dios estaba ocupado en el manejo del asunto y con mi
ira, Heather me informé: “Acaban de contestar su correo”. Le pedi
que me lo leyera. Decia: “No tengo claro porque estds tan enojado.
Tal vez podamos hablar sobre esto dentro de poco”.

iVolvi a enojarme! Pero segui aferrado a Dios, no como una
obligacion religiosa, sino porque estar enojado no es una manera
productiva de vivir y no es un buen sentimiento. Senti que el Senor
me decia: “Deja que pase tu enojo”.

El Sefior me estaba enseflando a ser humilde y todo lo que implica
servir e ignorar las ofensas. También lo estaba haciendo, mostran-
dome un principio para todos los negocios sobrenaturales: Cuando
estas enojado, no puedes obrar en lo sobrenatural. Ni siquiera puedes
funcionar bien en lo natural. Cosas van a suceder y debemos aprender
a dejarlas pasar y confiar en Dios cuando no salen como quisiéramos.
Que nuestra meta sea el comportamiento de Jests: “No respondia
cuando lo insultaban ni amenazaba con vengarse cuando sufria.
Dejaba su causa en manos de Dios, quien siempre juzga con justicia”

(1 Pedro 2:23).

Se amable

Casi una semana después, el gerente de proyectos me llamo:
“Mike, el otro contratista no puede hacer el 10% de un trabajo. No
es su especialidad. ¢Querrias hacer ese 10%?

Eso fue como una bofetada. Senti que Dios me apremiaba a que
fuera amable. Le contesté haciendo una mueca que no podia ver por
teléfono: “Me encantaria”.

Una semana después, me llamé de nuevo. Ya se me habia pasado
el enojo por lo acontecido, y realmente lo habia olvidado. Me dijo:
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“Mike, me acabo de enterar que hay otro 5% del trabajo que el
contratista tampoco puede hacer”.

Le contesté: “Ya estoy haciendo el 10%; claro que haré el otro
5% Para ese momento, ya habia superado mi enojo y entonces fue

facil ser amable.

Como si fuera una senal, una semana después me volvi6 a llamar.
Me pregunt6 si todavia estaba en la oficina (eran las 6:30 p.m.), y
todavia me encontraba alli; quedamos en que vendria para tener una
charla. Se dejo caer en una silla en mi oficina y admitié que el contrat-
ista no podia hacer el 100% del trabajo. Que no estaba capacitado.
¢Estarias dispuesto a hacer el trabajo completo?”

“Claro que si”, contesté”.

Agreg6: “Yo sé que nos hiciste descuentos en el anterior trabajo,
por lo tanto, te daremos el contrato mas cincuenta mil délares adicio-
nales”. Firmamos el contrato y, finalmente, fue un trabajo tremenda-

mente exitoso. Por medio de esto, Dios me ensefié mucho.

Sin embargo, eso no fue lo mejor de todo. Seis meses mds tarde,
el gerente de proyectos me llamé y me dijo: “Hola Mike, solo queria
contarte que fui a la iglesia la semana pasada y levanté mi mano para
aceptar a Jesus. Tu eres la primera persona a la que quise llamar para
contarle. La forma en que me trataste en el proyecto fue fundamental

en mi decisidén de conversion al cristianismo”™.

Como un brillante arquitecto que es, me ha estado ayudando en la
construccion de muchas iglesias y se ha convertido en un amigo muy
apreciado. El y su esposa son miembros de la junta de su iglesia, y él
ha participado en muchos de los eventos ministeriales que he realizado
por afios. Esta relacion nunca hubiera florecido, si Dios no me hubiera
ayudado a manejar mi ira. Por haber sido humilde, pudimos servir a
esa compaiia y a su gerente de una forma en la que pudo surgir una

larga amistad y una relacion duradera entre nuestras compaiiias.
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Ayudar a otros es la clave de la grandeza. Jesus lo explico clara-
mente: Si alguien quiere ser grande, si alguien quiere ser el primero,
si alguien quiere ser un lider, debe asumir ser servidor (ver Mateo
20:25-27). Jests dice, ademas, que El “no vino a ser servido, sino a
servir...” (Mateo 20:28). Si Jestis pensaba asi de El mismo y nosotros
queremos parecernos a El, entonces podemos estar seguros de que
nuestro llamado es servir a los demdas de la manera como lo hizo El.

Cambia el ambiente

De vez en cuando, me he sentido como que solamente he estado
organizando proyectos de construccion, incluso a sabiendas de que ese
no era mi verdadero llamado. Recuerdo haberle preguntado a Dios:
“¢Cual es mi tarea?” Senti que me decia que mi tarea era encaminar
a las personas con quienes trabajo a tener éxito. Mi tarea es servir a
las personas con quienes trabajo. Recordemos que el Sefior me habia
dicho que, si mi gente lo estaba haciendo bien, era como si yo lo
estuviera haciendo bien; esto es a lo que El se referia.

Cuando comenzamos a estudiar las necesidades de nuestros
proveedores y subcontratistas, encontramos que lo tinico que querian
era que les pagaramos en la fecha prometida. Adn recuerdo cuando
era subcontratista y no lograba que los contratistas generales me
pagaran, llegando a perseguirlos hasta sus casas tratando de lograrlo.
Decidi que cuando fuera contratista general, le pagaria a tiempo a mis
subcontratistas. Cuando se recibe el pago no se esta preocupado y la
gente trabaja mejor. Las personas satisfechas llegan a ser mas creati-
vas para hacer las tareas de manera efectiva y eficiente.

El libro de los Proverbios nos dice que no retengamos el bien
cuando estd en nuestras manos hacerlo (Proverbios 3:27). Ahora en
MRC, pagamos antes de que nos paguen a nosotros. Mientras escribo
esto, en el mercado hay mas oferta de trabajo para subcontratistas
de lo que pueden hacer, por lo tanto, tienen la opcion de decidir con
quien trabajar. Nos eligen a nosotros por el trato que les damos;
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pero no fue en este momento que comencé ese tratamiento. Lo venia
haciendo hacia muchos afios y hoy estamos saboreando los frutos
de haberle servido a nuestros subcontratistas y proveedores, simple-
mente pagandoles oportunamente.

Caimos en cuenta de que los subcontratistas y proveedores necesi-
taban producir para obtener utilidades. Paso tiempo orando por ellos
y Dios comenz6 a mostrarme que mi trabajo era incrementar su valia.
Instruimos a nuestros directores, pues habia algunos jefes que se
ensefioreaban con la gente por la posicion que ocupaban y queriamos
que los nuestros sirvieran a los que trabajaban para nosotros. Hay
una etapa corta en la que se aumenta la presion al subcontratista para
presentar su proyecto, pero una mas larga para ganar, creando una
buena atmosfera de trabajo.

El mejor ambiente es una relaciéon de cooperacion entre el duefo,
el personal de la empresa, los subcontratistas y los proveedores. Esta
atmosfera de cooperacion solo se presenta cuando hay una actitud
donde todos se benefician.

Si procuro que los duefios ganen, que los subcontratistas ganen y
mis empleados sean valorados, se crea una atmosfera para nuestros
proyectos donde lo sobrenatural ocurre. Definitivamente, tengo la
mision de cambiar el ambiente en mi hogar, en mi iglesia, en mis
amigos, en mis sitios de trabajo y en cualquier parte donde vaya. Mi
deseo es que todos ellos tengan un ambiente positivo.

Busca formas de servir

Si el ambiente que te rodea no es sobrenatural, ensaya servir en
ese lugar. ¢Qué puedes hacer? Me gusta saber lo que alguien esta
tratando de conseguir y saber cudl es el objetivo que quiere alcanzar.
¢Cual es tu objetivo final? He aprendido que todos los trabajos son
diferentes y las prioridades cambian, aun cuando trabajemos con los
mismos clientes.
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Podria parecer que no es necesario decirlo, pero la primera
responsabilidad para servir a mis clientes es hacer lo que firmamos
en el contrato. Me asombra ver tanta gente que no entiende que
cuando se acepta trabajar para alguien, se trabaja para esa persona.
Pero ahondemos un poco mds: Mi tendencia para con los clientes es
entender que es lo que necesitan, lo que quieren lograr y entonces,
ayudarles a alcanzarlo. Voy tras su vision y les ayudo a realizarla; eso
es servirles.

Una de las mejores maneras con que contamos para tener la
oportunidad de servirle a MRC es que yo me siento en mi escrito-
rio como presidente de la compania y pienso de esta manera: “;Qué
quiero para mi mismo?” y “¢Qué puedo hacer para que esté disponible
para las personas que trabajan para MRC?”

Cuando era un joven hombre de negocios y tenia hijos pequefios,
deseoso de mirarlos en sus juegos, necesitaba tiempo para ir a verlos
participar en sus actividades deportivas o para ir a las conferencias
de padres y maestros. Fue entonces cuando iniciamos el horario flexi-
ble, permitiéndole a nuestros empleados llegar a la oficina a cualquier
hora entre las 7:00 a.m. y las 5:00 p.m. y poder trabajar ocho horas
al dia sin tener que hacer uso de las vacaciones o si necesitaran dos
horas para el almuerzo, o llegar mas tarde, pudieran hacerlo. En la
vida real, suceden cosas que la gente necesita resolver en su diario
vivir para lo cual se necesita tiempo. Me di cuenta de que cuando las
personas disponian del tiempo para resolverlas, se quitaban un gran
peso de encima. No hay duda de que la gente trabaja mejor cuando
no tiene preocupaciones. A mi también me gusta tener tiempo libre
para estar con mi familia, entonces le dimos a los empleados de MRC
un dia libre extra con pago para que pudieran pasar mds tiempo en
Navidad con sus familias.

Hemos tratado siempre de impulsar a la gente hacia un nivel
superior. Lo hacemos guiandolos y entrenandolos. Esto naturalmente
comenz6 a partir de mi, incluido todo el personal subalterno. Hicimos
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de esto una cultura, observando a las personas que supervisamos y
que desearan escalar posiciones, para invertir tiempo en ellos, guian-
dolos y entrenandolos. Hemos tenido muchos trabajadores en MRC
que han llegado a ser encargados y luego administradores, por lo cual
mantenemos esta cultura de desarrollo personal. Pienso que esta ha
sido una de las mejores maneras de servirle a la gente, proporcionan-
doles la oportunidad de crecimiento en sus trabajos. Todo el mundo
anhela lograr crecimiento en sus profesiones.

Siempre tratamos de crear un ambiente amable en nuestros sitios
de trabajo donde algunos proveedores nos regalan diferentes produc-
tos. Los rifamos y regalamos en los lugares de construccion, lo cual
es muy emocionante. Buscamos maneras de dar bonos a los emplea-
dos por su buen desempefo y les compramos herramientas y equipos.
Contar con mas herramientas aumenta la capacidad y eficiencia para
hacer el trabajo e incrementar los ingresos.

Somos consistentes en la busqueda de cosas que pensemos puedan
ser de ayuda para el desarrollo y crecimiento personal e incremento
de la valia de nuestro personal. Nuestros trabajadores tienen que
manejar largas distancias para llegar al trabajo. Por tanto, estableci-
mos la politica de reembolsar el 50% de la gasolina a quien lleve un
compaiiero al trabajo. Haciamos esto cuando el galon de gasolina
estaba a mas de $5 dolares. Cuando establecimos esta politica, mas
del 50% de nuestros empleados empezaron a compartir su carro.

Habia un tope del 50% de reembolso para dos personas en un
carro, entonces aumentamos el reembolso al 100% con un tercer
pasajero. Esto fue un acuerdo tan bueno que a los tres meses el 80%
de nuestros trabajadores estaban usando esa manera de transporte.

Naturalmente, esto les ahorro una considerable cantidad de dinero
y afiadio valia a las personas. A la postre, eso no se convirtié en un
gran desembolso para MRC. Haber hecho esto, increment6 de gran
manera la valia de los trabajadores. Hasta el presente, mantenemos el
programa de reembolso y el compartir vehiculos.
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Posteriormente, mi pastor me coment6 que una familia de nuestra
iglesia que tienen un hijo en UCLA (Universidad de California Los
Angeles), elaboré un caso de estudio con el programa de reembolso
de gasolina en MRC. UCLA consider6 que era una excelente idea y de
gran significado para los negocios, terminando por usarlo como tal.

Alrededor de los afios 2002 o 2003, uno de mis empleados mas
antiguos me buscé y me cont6 que estaba teniendo dificultades en su
matrimonio. Creia que él y su esposa se iban a separar. Le pregunté
cudl era el problema. Me dijo que su esposa pensaba que le estaba
siendo infiel. Entonces, le hice la pregunta obvia: “;Le eres infiel a
tu esposa?” Me dijo que no estaba siendo infiel, pero que su suegra
le estaba diciendo a su esposa que él la estaba engafiando. La suegra
habia sido engafiada por su marido y entonces, decia a su hija constan-
temente que yo le era infiel y que mantuviera los ojos abiertos.

Se presento la oportunidad de un trabajo a unas doscientas millas
al Norte de California. Le ofreci trasladarlo alla con su familia y poner
distancia entre sus suegros. Tenia la esperanza de que eso podria
ayudarle a esa familia. Se fue a casa, hablé con su esposa del asunto y
convinieron ensayarlo. Terminaron enamorados nuevamente. Tenian
dos hijos y finalmente les llegé una nifa. La distancia con los suegros
beneficié de gran manera su relacion de pareja. Esto incrementd los
valores de esa familia, en lo cual mi aporte fue solamente brindar una
oportunidad. Como empresa, si pensamos de esa manera y actuamos
con la intencion de servirles a nuestros empleados, se crea una cultura
que atrae a personas razonables.

Servir a los clientes

He aprendido que servir a los clientes cambia de un trabajo a otro.
Algunas veces, es ayudar a cumplir con algo lo mas pronto posible
—incluso si cuesta mas dinero. He tenido clientes que me pregun-
tan si podriamos terminar el trabajo antes, aunque la programacion
estuviera acorde con la fecha en el contrato. Tuve un cliente que nos
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ofrecié $150,000 extra si terminibamos sesenta dias antes de lo
acordado. Cambiamos el calendario para que ellos pudieran unir el
proyecto junto con otro que estaban financiando, un servicio que sin

ninguna duda les ayudoé a ellos y a mi.

Un contrato es algo obligatorio de cumplir, pero servir implica
encontrar la forma de hacer mas de lo pactado. ¢(No es encantador
cuando hacen eso con uno? Cuando mi asistente va mas alla de los
detalles mundanos de su trabajo para poder cumplir con la ayuda que
necesito, me doy cuenta. Eso exige voluntad y mentalidad de servicio,
y eso hace la diferencia.

En MRC, estamos siempre buscando formas de servir a nuestros
clientes. Esto puede significar que al enterarnos de que nuestro cliente
necesita alquilar los apartamentos de tres dormitorios, entonces
le damos prioridad para terminarlos primero y ayudarle. Fruto de
nuestra experiencia es que podemos ver situaciones en que los clien-
tes pueden correr riesgos; procuramos instruirlos ayudandoles a idear

formas de resolver estos problemas.

En el primer trabajo que hice para aquella compafita multimil-
lonaria, apenas estaba dando mis primeros pasos en edificios multifa-
miliares. Estaba muy emocionado, pues era mi primer gran proyecto
y estaba aprendiendo sobre el concepto de servicio. Cuando les dije
que estaba muy entusiasmado con el trabajo y queria contribuir al
éxito, respondieron rudamente que todos decian lo mismo pero que

la experiencia mostraba que los contratistas solo querian su dinero.

No obstante, los convenci de que en verdad yo aspiraba a
contribuir al éxito y, por consiguiente, dijeron que estaban dispuestos
a ello. El gerente general no creia que pudieran realizar el proyecto y
tampoco estaba seguro de obtener las utilidades que esperaba. Los dos
gerentes de nivel medio con los cuales estaibamos trabajando temian
ser despedidos si el proyecto no se terminaba en seis meses. “Nosotros

te apoyamos”, me dijeron. No confiamos en ti, pero te apoyamos”.
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Cuando hablé con el director de mi equipo de trabajo, hicimos
calculos y encontramos que se necesitarian treinta y ocho semanas, lo
que indicaba que serian doce semanas mas. Peor aun, pues habia que
esperar tiempo de secado e inspecciones y esto tomaba una semana
por edificio; no habia forma de terminar un edificio mas pronto, a

menos que tuviéramos mas de un equipo trabajando.

Necesitariamos un segundo equipo trabajando en otro edificio
para lograr terminarlo a tiempo. Desde el comienzo de mi carrera,
he estructurado mi negocio enfocado en las necesidades de mis clien-
tes; entonces hicimos lo que teniamos que hacer: contratamos a otro
equipo. (De hecho, la reputacion de que gozaba MRC por termi-
nar las obras mas rapido que los demas, es en parte por situaciones

como esta).

Finalmente, no entregamos los edificios en veintiséis semanas
como ellos los necesitaban. Realmente lo hicimos en tan solo dieci-

nueve semanas.

Esta compania multimillonaria nos dio todos los trabajos durante
siete anos, y uno de aquellos gerentes de nivel medio fue ascendido a
director general, luego a vicepresidente ejecutivo medio y finalmente,
a vicepresidente ejecutivo superior. ;Y lo mejor de todo fue que acepto
mi invitacion de ir a la iglesia, y terminé levantando su mano para
aceptar a Jesus! El otro gerente ejecutivo medio tomé otra direccion
y cred su propia compania, y cuando necesitaba un socio para hacer
algun trabajo de construccion, terminaba pidiéndome que nos uniéra-
mos. Aprendi muchas cosas con él que hasta hoy han sido de gran

valor para mi, y ain conservo la amistad con estas dos personas.

Cuando haces un contrato, te obligas a hacer lo que aceptaste o
dijiste, pero ser servidor significa ir mas alla y buscar diligentemente
maneras de incrementar el valor de la relacion. Esto quiere decir hacer
mas del minimo y buscar con diligencia maneras de servir mejor en

sus necesidades.
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El orgullo impide el buen servicio

Hemos abordado primero el tema de la integridad y la humildad,
pues no podemos servir eficientemente sin trabajar en esas dos areas.
Esto lo conozco de primera mano. La excelente relacion que tuvimos
con la compaiiia multimillonaria se termin6 porque no fui el modelo
de esos principios de servicio, y aprendi una costosa leccion.

El gerente de construccion de ese tiempo queria que hiciéramos
rapidamente un trabajo en unos edificios de apartamentos, para poder
venderlos durante un tiempo especifico, basicamente, lo mas rapido
posible. No necesitabamos permisos para los trabajos que estaibamos
haciendo y, ademds, no teniamos que reparar algunas de las imper-
fecciones que normalmente ocurren mientras se trabaja, para poder
terminar mas rapido. Lo hicimos en un edificio y le gust6 el trabajo.
Nos dijo, entonces, que hiciéramos lo mismo en las demas estructuras
en ese proyecto.

El gerente fue ascendido y el que lo reemplazé vino a revisar una
de las obras y not6 que este no era el tipo de trabajo al cual estaban
acostumbrados a recibir de parte de MRC. Traté de explicarle que
no estabamos reparando algunas cosas porque su jefe queria que lo
hiciéramos mas rapido, pero él no habia recibido esa informacion. Lo
tnico que él sabia era que no estaba a la altura de nuestros estandares.

El gerente de construcciéon que habia sido ascendido estaba muy
ocupado para llegar hasta el lugar de la obra, asi que, envié a un
representante. Le expliqué lo que habiamos convenido con su jefe,
pero él tampoco sabia sobre esto. Entonces el superintendente me dijo
directamente: “Escucheme, yo no acepto esto”.

Me enojé con él. “Tu solo tienes que callarte. No sabes lo que
pas6” le dije. Pues bien, primero que todo, nunca es bueno mandar
a callar a la persona para quien se trabaja. Es perjudicial para los
negocios. Estaba siendo arrogante. No estaba buscando la forma de
servir. Estaba frustrado.
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Aunque yo tenia la “razoén”, y estibamos haciendo lo que nos
habian solicitado, me equivoqué en el trato en vez de servir, y esto
me costd. Este superintendente nos veté con la compania multi-
millonaria que nos ayudé a establecer nuestro negocio. Esto puso fin
a una fructuosa relacion de siete afios. No hemos vuelto a trabajar
para ellos desde esa época.

Obviamente, esto no era servir a la manera de Dios. Esto fue
complacer a mi propio orgullo y me cost6. El orgullo impide el verdadero
servicio. Estamos para servirle a la gente porque cada uno de ellos tiene
un valor extraordinario para Dios, no porque se “lo merezcan”.

Primordialmente, debemos servir a otros como si estuviéramos
sirviéndole a Dios. Pablo escribe: “Cuando sirvan, hdganlo de buena
gana, como quien sirve al Seiior y no a los hombres, sabiendo que
cada uno de nosotros, sea siervo o libre, recibird del Senor segin lo
que haya hecho...” (Efesios 6:7-8).

Servir y proteger

Mencioné anteriormente la parte sobre servir a nuestros clientes,
ayudandoles cuando estdn en situacion de riesgo, tal como sucedi6 con
los dos gerentes de la compaiiia multimillonaria en la que sus puestos
dependian del cumplimiento de nuestro proyecto. Al servirles, los prote-
gimos. De esa manera, es como MRC ha construido su reputacion.

Pero esto no lo hacemos solamente con nuestros clientes. Mi
vicepresidente, Dave, lo hace protegiéndome a mi, a nuestra compania
y, por supuesto, a nuestros empleados, proveedores y subcontratistas
manteniendo en marcha el negocio. Como ya lo he dicho, también me
ayuda en cuanto a la reflexion; Dave es muy conocido por ser una de
las mejores personas y mas brillantes en la industria de la construccion.

Recuerdo una vez que Dave y yo fuimos a la ciudad de San Diego,
la cual es lejos de nuestras oficinas, para verificar un proyecto en
el que estibamos trabajando para un cliente nuevo. De inmediato,
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nos dimos cuenta de que habia problemas, por tanto, Dave me dijo:
“Mike, uno de nosotros debe quedarse aqui. Yo soy mejor en este tipo
de asuntos, asi que, ¢por qué no me dejas aqui?”

Tome un tren para volver a casa... y Dave se fue a Walmart a
comprar ropa interior limpia. No habiamos llevado nada, pues no
teniamos pensado quedarnos alld. Dave estaba sirviendo a la compania
y también me estaba sirviendo a mi, pues él sabia que era mejor que
yo para ese tipo de asuntos. (Es lo mismo que si fuera a viajar en un
bote, Dave sabe que no soy técnico, entonces me acompaiia, pues no

quiere que me pase algo).

Servir y proteger es uno de los mejores trabajos de seguridad
que puedes hacer. Dave fue en realidad quien me ayud6 a comen-
zar a trabajar en viviendas multifamiliares al llevarme a esa inmensa
compaiiia en la cual trabajaba a mediados de los afios 90s. Cuando
estuvo disponible, nos unimos como equipo en septiembre del 2000 y
no hemos dado marcha atras. Desde entonces, hemos estado sirviendo
a nuestros clientes, el uno al otro y a la compaiiia desde entonces, y

Dios ha usado esto para permitirle a MRC tocar muchas vidas.

Sirve a traves de la oracion

La oracion es la manera mds significativa para valorar, ayudar y
ministrar a aquellos a tu alrededor. Dejé esto para el final porque la
oracion no debe reemplazar la ayuda fisica para servir a la gente. La
oracion es, sin embargo, la manera mas importante en la que podemos
servir. Después de todo, como mencioné antes, la oracion es el pilar

del negocio sobrenatural.

En 2004, mi pastor me llamé para decirme que el Senor le habia
mostrado que, si yo dedicaba un tiempo significativo en oracion, Dios
me revelaria que deberia hacer en la proxima etapa de mi vida. Siempre
he pensado que debo escuchar lo que mi pastor me dice, pues es una

persona influyente en mi vida. Entonces, comencé a orar durante el
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trayecto de ida y vuelta al trabajo. Cada trayecto tomaba de quince a
veinte minutos y comencé a orar durante ese tiempo, ademas de mis
oraciones cotidianas.

Después de casi un mes de estar haciendo esto, Dios comenzo a
mostrarme que, asi como tenia que ser el lider espiritual en mi casa,
también tenia que ser el lider espiritual en mi negocio. Este es un
componente decisivo para tener un negocio sobrenatural.

Todo el mundo quiere que alguien lo cuide. Comencé a entender
que yo era ese “alguien” para mis empleados; quiero lo mejor para
ellos, lo que sea ttil y las cosas que puedan ser de beneficio. Me di
cuenta de que una de las maneras mds importantes en la que podia
servir a las personas con quienes trabajo, empleados, clientes, provee-
dores, era orando por ellos. Oraba para que tomaran las decisiones
correctas y que pasaran cosas buenas en sus vidas.

Al principio oraba por mis clientes para que me dieran mas contra-
tos, pero senti que Dios me preguntaba: “¢Piensas que eso es lo impor-
tante para mi?” Esto cambi6 mi forma de orar, y comencé a hacerlo
para que ellos conocieran al Sefior. Si ellos conocian a Dios, pediria
para que lo conocieran mejor. Oraria por sus familias, sus matrimo-
nios, y por sus hijos —o cualquier cosa que se me ocurriera pensar.

Orar por las personas, cambia la manera en que les sirves y termi-
nards amando a aquellos por quienes haces oracion. El amor cambia
la manera en la que tratamos a las personas, al igual que la forma de
relacionarnos con ellos y la gente percibira la autenticidad.

Cuando se ama a la gente sinceramente, lo manifiestan. Esto lo sé
porque estando en Republica Dominicana me reuni con las iglesias
que Janet y yo ayudamos a fundar. Hablaba con David uno de los
miembros del equipo de oracion. El trabajo de David es orar por Janet
y por mi, por nuestros negocios y nuestros hijos. Yo iba conduciendo
y David me dijo: “Mike, yo te amo sinceramente”.

Contesté: “Muy amable de tu parte”.
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Entonces repitio: “Mike, yo te amo, de verdad te amo”.

Le dije: “Eso es realmente maravilloso”. Lo repitié por tercera
vez, y comencé a sentirme un poco raro porque €l era un hombre y
yo también, pero continué diciéndome cuanto me amaba. Después de
haber dicho esto, anadié: “No es posible orar por alguien tanto como
lo hago por ti y no amarte”.

Vas a amar a aquellos por quienes estés orando. ¢Por quién
estas orando?

Comencé a orar por mis proveedores para que fueran exitosos
en sus trabajos y tuvieran buenas ideas. Oraba para que disfrutaran
aumentando sus ganancias y su capital de trabajo y le pedia a Dios
por ideas para hacer su trabajo mejor y mas eficientemente.

Cuanto mas oraba por otros, Dios hacia mds esas mismas cosas
por mi también. Al principio no cai en cuenta de lo que estaba
pasando, pero un dia estando en mi oficina, orando por mis provee-
dores, observé que en tres de nuestros trabajos obtuvimos un aumento
en las ganancias, lo cual era lo mismo que le estaba pidiendo a Dios

que hiciera por ellos.

No comencé a orar por otros para sentir la bondad de Dios, pero
seré honesto: cuando me di cuenta de la consecuencia, fui impulsado
a hacerlo aun mas apasionadamente. No servimos para ser bende-
cidos, sino para servir a otros, especialmente al orar por ellos, tiene
un resultado natural de parte de Dios; cosas buenas para nosotros y

para ellos.

No solo vimos a otros siendo bendecidos por nuestras oraciones,
sino a mas de mil personas y aun mas conocer a Jesus por medio de
nuestra compaiiia. Personas han sido sanadas y hemos visto matrimo-
nios restaurados. Dios ha liberado a mucha gente y los ha bendecido
grandemente y ha transformado sus vidas, en lo cual hemos tenido

una participacion al orar por ellos.
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Te dije que el negocio sobrenatural comienza con oracién, pero
no es orar solo por tu negocio. Puedes comenzar con eso, pero no te
detengas alli. Sirve a todos a los que tocan tu negocio con oracion. A
medida en que auténticamente les sirvas y ores por ellos, observaras
como Dios hace cosas asombrosas en sus vidas —y en la tuya.
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El verdadero valor no es la ausencia del temor. Ser valiente es
proceder, incluso cuando experimentamos temor. El temor nos lleva a
creer lo que es diferente a la verdad de Dios. Necesitamos fe en Dios
y ser valientes para poder proseguir y vencer.

Uno de los mayores temores del ser humano es lo desconocido.
Muchas veces, tememos a lo que no entendemos. Puedo recordar
cuando Dios comenz6 a trabajar con el miedo que habia dentro de
mi. Alrededor del afio 2000, MRC habia experimentado mucho éxito
por medio de un gran proyecto de una compaiia multimillonaria.
Formamos dos equipos y finalizamos el proyecto en diecinueve
semanas en vez de veintiséis. Hasta ese punto, solo habiamos operado
por medio de mis conocimientos y comencé a darme cuenta de que el
miedo no me permitia realizar proyectos de construccion que nunca
habia hecho antes.

Me sentia muy confiado por nuestro gran avance con esta gran
compaiiia publica. Comencé a aprender lo que Dios podia hacer
por medio de un negocio sobrenatural al orar, operar con integri-
dad, vivir con humildad y perseverar en el servicio a los demas. No
obstante, Dios no nos ensefa a ser valientes en un salén de clases, sino
que comenzo a enseflarnos como ser valientes al experimentar retos
y dificultades aterradoras en nuestras vidas y negocio. Estabamos
comprometidos a hacer las cosas a Su manera, nos mantuvimos firmes
y El nos ayudé a vencer. Cada vez que vences el miedo que viene junto
con los problemas, adquieres confianza, firmeza de caracter y fe en
Dios, lo cual nunca te decepcionara (ver Romanos 5:3-5).
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Cruzarse con obstaculos

Dios me ayudé a construir mi confianza a través de una serie de
proyectos que expandieron nuestras fronteras. Escuché sobre una
compaifiia muy conocida que tenia muchas propiedades y una gran canti-
dad de proyectos con veinte millones de délares para hacer renovaciones
con el tipo de trabajo que habiamos comenzado a realizar. Entonces,
me comuniqué con ellos y nos reunimos. Sin embargo, dijeron que ya
habian empleado a un contratista para los seis proyectos. “Gracias por
contactarnos”, me dijeron, “pero ya tenemos a alguien”.

Fue entonces cuando senti que Dios me decia: “Estos son tus
proyectos”. Dios estaba a punto de ensefiarme una leccion poderosa
para cualquier negocio sobrenatural: Por el hecho de que haya un
obstaculo, no significa que Dios no esté obrando.

Frecuentemente, pensamos que si Dios esta con nosotros todo sera
facil. Queremos que todo fluya bien, sin interrupciones y que solo
tengamos que hacer una llamada o tener una reunién. Cuando encon-
tramos un obstaculo, nos vemos en la tentaciéon de dudar y temer.
Dios quiere desarrollar nuestro valor y caracter por medio de situa-
ciones aterradoras y dificiles, encontrando las cosas buenas que El
tiene para nosotros al otro lado del temor.

No desarrollamos valor cuando todo es facil; construimos valor
cuando perseveramos ante el temor.

Recordaras la historia que conté sobre las repetidas ocasiones en
que me comuniqué con la compafia muy conocida que tenia muchas
propiedades. Eventualmente, luego de haberlos contactado por varias
semanas, me dieron la oportunidad de ayudarlos con un proyecto que
abri6 paso a una larga relacion con esta compaiiia.

Debido a la confianza que adquiri al tomar el proyecto grande de
esta compafiia multimillonaria, sobre todo en el Sefior, pude sentir
confianza de que estos proyectos eran para mi, a pesar de los obsticu-
los. Esto es un gran ejemplo de lo que es perseverar.
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El es todo lo que necesitas

Dios nos llamara hacia un nuevo territorio, tanto personalmente
como en un negocio sobrenatural, pero tenemos que estar dispues-
tos a marchar hacia adelante. Para mi, marchar hacia adelante en
un proyecto significé trabajar con paneles de metal. Yo nunca habia
trabajado con paneles de metal, pero uno de esos trabajos con esta
compaiiia multimillonaria tenia que ver con paneles de metal, como
también carpinteria, cercas de patio, estuco y otros aspectos con los
que ya estaba familiarizado. Ellos querian que hiciera el proyecto,
pero estaba indeciso porque insistian en que el trabajo de paneles de
metal era parte del proyecto.

Les dije: “Escuchen, lo siento. No trabajamos con paneles de
metal. Nunca lo hemos hecho antes. No entiendo y no me siento

comodo haciendo algo que nunca he hecho antes”.

Ellos dijeron: “Pues bien, los paneles de metal estan incluidos en
el trabajo que conlleva este proyecto. Como contratista general, debes
aceptar el trabajo completo y si no haces el trabajo de paneles de

metal, entonces no tendras el resto de los trabajos”.

Sin embargo, mi relacion con esa compania multimillonaria era tan
buena en aquel entonces, que el gerente de construccion me dijo que
recibieron un estimado de parte de un contratista de paneles de metal
y ellos me pagarian un 10 por ciento extra para manejar el proyecto.
Les pregunté si podian darme un poco de tiempo para pensarlo, y el

gerente de construccion dijo: “Claro que si, tienes diez minutos”™.

Sali de la oficina para pensar. Todavia lo recuerdo como si fuera
ayer —esto fue en la avenida Irvine, una de las calles mas transitadas
en Newport Beach. El sonido del trifico sobrepasaba el sonido de
mi clamor a Dios. “No sé como hacer esto. jDios, no sé qué hacer!
Esto no es lo que hago. ¢Cémo puedo comenzar a hacer algo que no

sé como hacer? No tengo ninguna experiencia en esto. Me estaria
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arriesgando en gran medida. He oido de negocios que han fracasado

por hacer cosas que no saben hacer”.

Fue entonces cuando Dios me dijo algo que me ha dicho dos o tres
veces a través de mi carrera: “Yo soy todo lo que tu necesitas”.

Estaba a punto de aprender lo que es la valentia, haciendo algo
que me aterraba. Le pregunté a Dios lo siguiente: “Bien, ¢Qué hago?”
Senti que El me decia que volviera ahi dentro y firmara ese contrato.
Entonces, regresé a la oficina del gerente de construccion y con mi

mano temblorosa firmé el contrato.

Volvi a mi oficina y llamé a un amigo que trabajaba para otra
compaiiia. Sabia que él era un experto en paneles de metal y le pregunté
si estaria dispuesto a analizar los detalles del trabajo y hacer algunas
recomendaciones de como hacerlo correctamente. Me dijo: “Mike,

este es el trabajo de paneles de metal mas facil que jamas he visto”.

Respondi: “Bueno, es muy facil para ti. Tu sabes como hacer esto.

Yo no sé —yo no sé nada sobre paneles de metal”.

Luego me pregunté si queria que enviara algunas propuestas.
Habiendo revisado el contrato, me di cuenta de que no habian estipu-
lado que tenia que contratar a alguien especificamente. Entonces, le
dije que lo hiciera. La propuesta del contratista original era de $73,000
y mi amigo consiguié una propuesta por $64,000 —y me dijo que él
se responsabilizaba personalmente por el trabajo.

Comencé a caminar por mi oficina diciendo: “jAcabo de ganar
$9,000!” De hecho, ese fue el dia en que Dios me convirtié de un
contratista a un hombre de negocios. Entonces, me di cuenta de que
me iban a pagar $81,000 para manejar el trabajo de paneles de metal,

isin importar de cudnto fuera la propuesta del contratista!

Cuando le dije al contratista original que le iba a dar el trabajo a
otra persona con una propuesta mejor, me pregunt6 si podia afilar su

lapiz y prepararme una mejor propuesta. Dijo que queria el trabajo
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porque su taller estaba al cruzar la calle y regresé con una propuesta
que casi me hace caer de la silla: $48,000.

Mi contrato decia que me pagarian $81,000 para manejar esta
parte del proyecto porque su propuesta original fue de $73,000, pero
ahora lo iba a hacer por $48,000. Yo ganaria $33,000 adicionales,
haciendo un trabajo que traté arduamente de no hacer jporque tenia
miedo de arriesgarme! El contratista hizo un trabajo fabuloso. Gracias
a la propuesta que mi amigo habia enviado, aprendi a manejar las
propuestas de trabajos con paneles de metal. MRC se expandi6 en un
area nueva de construccion.

Mi confianza y sabiduria para los negocios crecieron en una forma
increible. Debido a ese trabajo, pude hacer otros mas y pude demostrar
las capacidades de MRC. Si no hubiese sobrepasado el temor y aceptado
el proyecto de la compaiiia multimillonaria, no hubiese podido obtener
muchos otros proyectos. Probablemente, 80 por ciento de los trabajos
que he realizado en las tltimas dos décadas estuvieron relacionados
con haber vencido el temor y hecho ese gran proyecto.

Sin embargo, Dios no solo nos expandié para hacer prosperar
a MRC: Debido a que conseguimos todos esos trabajos fantdsticos,
ipudimos construir muchas iglesias! En adicion, el dinero que recibi-
mos nos ayudd a enviar, aproximadamente, a quince misioneros
alrededor del mundo.

Nada de esto hubiese sucedido si no hubiese vencido el miedo de
hacer algo que nunca habia hecho. Todo lo que desees esta al otro
lado del temor. Dios esta listo para expandir su territorio, pero es tu
mision moverte cuando Dios te lo indique, atravesar los obstaculos y
aprender a ser valiente al desafiar el temor.

El que camina sobre las aguas
A veces, pregunto a las personas si el miedo es bueno o es malo.

Muchos en los circulos cristianos diran que es algo malo. Pero me
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gusta hacerlos pensar y les pido que no contesten muy rapido. Si apren-
demos a duras penas que algo nos puede hacer dafio, aprendemos a
no volverlo a hacer. Ese miedo puede prevenir que nos hagamos dafo
nuevamente. Tengo temor de herir a mi esposa y eso me hace no decir

cosas estupidas. A través del tiempo, he aprendido de mis errores.

Pero el temor que nos paraliza y nos detiene para que no sigamos
hacia adelante nunca es algo bueno. No queremos estar congela-
dos, sin movernos y no tomar decisiones. Eso nunca es productivo,
especialmente en los negocios. El temor saludable nos puede proteger,

pero el temor insalubre nos congelara.

Uno de mis versiculos favoritos dice que Dios no nos ha dado un
espiritu de temor que nos haga ser timidos y sin poder movernos (ver
2 Timoteo 1:7). Dios nos da Su Espiritu —un Espiritu de poder, amor
y autodisciplina; en otras palabras, una mente sana. Esa mente sana
te permitird continuar pensando de una forma creativa, aun cuando

haya temor.

Esto sucede porque a veces debemos movernos hacia adelante y
hacer cualquier cosa que Dios ha dicho que hagamos, aun cuando
tengamos miedo. Entonces, ¢como hacemos esto? ¢;Coémo seguimos

adelante, aun cuando tenemos miedo?

La respuesta es que debemos mantener los ojos en Jesus. En varias
ocasiones en la Biblia, vemos a Pedro como el malentendido. El es el
discipulo que nego a Jesus tres veces, le cort6 la oreja a un hombre, y
en una ocasion Jesus le dijo: “Apartate de Mi Satanas”. Pero la reali-
dad es que Pedro fue el tinico hombre en la historia que camin6 sobre

las aguas, aparte de Jesus.

Quizas has escuchado la historia —Jesus envia los discipulos a que
se adelanten a cruzar el lago en la barca. Mientras iban navegando,
se desatd una feroz tormenta y ellos remaron toda la noche. Mientras

todavia estaban lejos de tocar tierra, las fuertes olas comenzaron a
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impactar la barca. jDe repente, ven a Jestis caminando por la super-
ficie del lago!

¢Qué es lo primero que Jesus les dice? “No tengan miedo. ;Tengan
animo! ;Yo estoy aqui!” (Mateo 14:27 NTV).

Por esa razén, me fascina Pedro: Dice la historia que, “Entonces
le respondié Pedro, y dijo: ‘Serior, si eres ti, manda que yo vaya a ti
sobre las aguas.” Y él dijo: “Ven.” Y descendiendo Pedro de la barca,
andaba sobre las aguas para ir a Jesiis” (Mateo 14:28-29 RVR).

Puede que Pedro haya hablado demasiado rapido, pero también
estaba listo para tomar un paso de fe que nadie mas se atrevio a dar.
Pedro también nos ensefia la primera lecciéon sobre aprender a ser
valiente: Cuando vayas a salir de la barca, debes estar seguro de que
es Jestis quien te esta llamando.

No es valentia salir de la barca cuando Jesus no te esta llamando.
Si haces esto, te ahogaras. No tomo grandes riesgos a menos que no
haya escuchado de parte de Dios y tenga paz al respecto. Esa “paz”
es importante —esto puede significar algo como estar de acuerdo con
mi esposa. Si ella no estd de acuerdo de que haga algo que nunca hice
antes, no lo voy a hacer. Esta es la razon por la cual es importante dar
el derecho a tu conyuge de hablar en tu vida —y que, por adelantado,
te hayas comprometido a escuchar. {Me he dado cuenta de que la
voz de Dios y la voz de mi esposa me suenan muy parecidas! Estaré
hablando mas sobre esto en el capitulo que trata sobre el honor.
Pero, la razon por la cual sé que estar de acuerdo y tomar decisiones
juntos es tan importante en nuestro matrimonio es porque puedo ver
directamente que los peores errores que he cometido se remontan a
momentos cuando Janet y yo no estuvimos de acuerdo.

Es posible que los vientos y las olas de las tormentas de la vida
te estén rodeando, pero Dios puede darte paz para ser audaz y hacer
algo nuevo. Cuando Pedro escuchd la voz de Jesus reconoci6 la voz de
Dios. El conocia Su voz porque habia pasado tanto tiempo con Jesus.
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Cuando Jesus le dijo que viniera, Pedro tenia la paz que necesitaba
para hacer lo imposible y salir de la barca hacia las olas sacudidas por
el viento.

La proxima leccion que nos ensefia Pedro es que debemos mantener
los ojos en Jesus. Leemos que Pedro sali6 de la barca y caminé hacia
Jesus, pero cuando mir6 las agitadas olas bajo sus pies, perdio su
valor y comenzé a hundirse. Pedro estaba haciendo lo imposible,
caminando sobre las aguas, pero cuando quité sus ojos de Jesus, dejo
de caminar y empez6 a hundirse. Cuando te muevas hacia algo nuevo
que Dios te llame a hacer, no mires las circunstancias y mantén tus
0jos puestos en Jesus.

Quiza hayas escuchado la ensenanza de esa parte de la historia
antes, pero lo que casi nunca se escucha es como Jesus respondio
cuando Pedro perdié el enfoque. En el momento en que Pedro
comienza a hundirse, comenz6 a clamar a Jesus para que lo salvara
—v de inmediato, ;Jesus se agacha y le toma de la mano!

Sabe esto: Si Jesus te ha llamado a salir de la barca, aun si pierdes
el enfoque en El y comienzas a hundirte, El te salvara. jAsi de bueno
es El!

Valentia es salir de la barca cuando escuches a Dios llamarte.
Valentia es mantener los ojos en El, aun cuando las circunstancias
a tu alrededor estén muy violentas. Ademads, valentia es saber que
El nos salvara aun cuando encontremos obsticulos y parezca que
estamos cayendo.

Armate de valor

Mi definicion favorita sobre el valor es la habilidad para no hacer
caso al miedo. No es que el miedo no exista; es la habilidad para seguir
hacia adelante, aun cuando la preocupacion trata de detenernos.

Valentia es accion. No es pasiva, es activa. Miremos lo que Jesus
dice en Mateo 14:27, “;Tengan animo!”
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El valor no se da, hay que tomarlo.

Este tema se puede ver a través de la Biblia. Dios le dice a Su pueblo
una y otra vez que no tema. jEs el mandamiento mds frecuente en Su
Palabra! Lo opuesto a tener miedo es tomar valor y hay ocasiones
cuando Dios dice, literalmente, que seamos valientes.

En el libro de Josué, leemos sobre como Moisés le entrega el lider-
azgo. jEra dificil llenar esos zapatos! Muchos estin familiarizados
con Josué 1:9: “Mi mandato es: Sé fuerte y valiente! No tengas miedo
ni te desanimes, porque el Senor tu Dios estd contigo dondequiera
que vayas” (NTV). Te reto a que leas el primer capitulo, cada vez que
Dios le dice a Josué que sea fuerte y valiente.

Dios le dice tres veces a Josué que sea valiente. No dice que le dara
valor, le dice que sea valiente. Dios sabia que Josué necesitaria mucha
fuerza y valor para los nuevos retos como lider de Su pueblo. Entonces,
le dijo a Josué que estuviera listo. Dios le dio el secreto —sé valiente.

Hay momentos en que tenemos advertencias y podemos estar listos.
Otras veces, cuando las cosas no andan bien, debemos ser valientes en
medio de la tormenta. Cuando leemos que David estaba muy angus-
tiado porque €l y sus hombres habian sido saqueados, todo lo que
tenian fue robado y sus familias raptadas, él “encontro fuerzas en el
Serior su Dios” (1 Samuel 30:6 NTV). Esto significa que fue valiente.
No le fue dado, tuvo que tomarlo y lo hizo con la ayuda de Dios.

Debemos recordar que solo porque Dios nos llama a salir, no
significa que no habra ningtn obstaculo. Podemos tener contratiem-
pos y cuando esto suceda, debemos estar listos para ser valientes de
una forma activa.

El valor de la capacidad

Cuando eres valiente y sales adelante, Dios aumenta tu capacidad.
Mi esposa me pregunta constantemente: “¢De donde sacaste toda esta
capacidad?” porque hago tantas cosas diferentes. Yo he crecido en
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capacidad porque he seguido la voz de Dios cuando me ha dicho que
haga algo, aun cuando he sentido miedo.

En los comienzos de mi compaiiia, era muy ineficiente. Conseguia
un proyecto, lo comenzaba, lo completaba y luego buscaba otro.
Existia una brecha entre el tiempo de busqueda. Mientras Dios
comenzaba a expandir mi capacidad, también comenzé a sacarme de

mi zona de confort.

Todo comenz6 a tomar forma cuando recibi una llamada de una
compafiia para que les hiciera una cotizacion. En ese tiempo, el prome-
dio para hacer un trabajo era alrededor de $500 y un trabajo grande
podia costar casi $1,000. Cuando miré el proyecto me di cuenta de que
seria de aproximadamente $1,000. Asi que le entregué la propuesta
al gerente de construccion. Pero, antes de que me diera una respuesta,
me pidié que preparase otra cotizacion para otro proyecto. “ijPero,
acabo de entregarle esta y todavia no me ha respondido!” Le dije.

Me dijo que hablariamos sobre eso luego, entonces hizo que fuera
a ver otro trabajo. Este era mucho mds grande —$2,000. ;Senti como
si estuviera en un paraiso de paneles de yeso! Le entregué mi propuesta
para ese trabajo y pregunté si me contrataria para uno de esos proyec-
tos. En lugar de contestarme, me dijo que deseaba que saliera a ver un
tercer sitio. Fue el trabajo de paneles de yeso mas grande que jamas
hubiera visto. jEste seria de $3,000!

No pensaba que me iba a dar el mas grande, pero esperaba por
lo menos el segundo mas grande y estaba orando para obtener por lo
menos uno de los tres. Llamé al gerente de construccién y le pregunté
si me habia asignado alguno de los proyectos porque necesitaba traba-

jar y podia comenzar de inmediato.

El me respondié: “no vamos a darte uno de los proyectos”. Que
pérdida de tiempo, pensé yo. Entonces afiadié: “Queremos darte
los tres”.
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iQuedé pasmado! Nunca habia hecho mas de un trabajo a la vez.
Me senti avergonzado de decirle que no podia hacerlos y le pregunté
si podia devolverle una llamada. Tan pronto concluy6 la llamada,
comencé a orar: “Dios, ¢Qué hago?”

Fue la primera vez que escuché a Dios decirme: “Yo soy todo lo

que necesitas”.

El precio total de los proyectos fue de $6,000 y verdaderamente
lo necesitaibamos. Un poco de historia regresiva, mi esposa y yo,
sin darnos cuenta, jhabiamos estado dando el diezmo doble por
tres semanas consecutivas! Y como no queriamos llamar al pastor y
pedir un reembolso, estaibamos confiando en que Dios nos ayudaria

a salir adelante.

Este fue el primer afio en el cual mis ingresos se duplicaron y
asi fue como sucedié. Dios expandié mi capacidad, desde haber
estado haciendo un trabajo a la vez, me encontraba haciendo tres
trabajos diferentes simultdneamente. Fue la primera vez que hice
mads de uno, pero no la dltima —a partir de ese momento, comencé
a hacer multiples proyectos. Mi capacidad comenzdé a crecer y hasta
ahora MRC ha podido manejar hasta veintiin proyectos a la vez

—vy seguimos contando.

Durante ese tiempo, tenia dos o tres hombres que trabajaban
conmigo y para poder hacer los tres trabajos tuve que contratar unos
cuantos mas. Comenzaba a trabajar en un sitio, me movia hacia otro
y alli designaba a un par de obreros para que comenzaran a trabajar.
Luego de que el primero estaba casi terminado, les ayudaba a empezar
el tercero. Después de todo, recuerdo que no fue un gran reto hacer los
tres. No era tan diferente a lo que habia estado haciendo cuando hacia
un trabajo a la vez. La diferencia era que no habia mucho tiempo de
por medio y era mucho mas eficiente. Descubri que la dificultad mas

significativa habia estado en mi mente antes de comenzar.
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Esa es la naturaleza del miedo —la mayor parte del temor estad en
la mente. La mayoria de las cosas que tememos nunca suceden. Ese
mismo temor puede mantenernos paralizados, incapaces de actuar y
sin poder avanzar hacia la capacidad expandida que Dios desea que
desarrollemos. Si ganas la batalla en tu mente, estards un paso mas
cerca de ganar la batalla del temor.

Resiste el temor, acércate para escuchar a Dios

Cuando tenemos miedo, no nos atrevemos porque estamos preocu-
pados pensando que fallaremos. Ponemos todo tipo de excusas, y nos
convencemos de no seguir a Dios. En verdad, si me muestras a una
persona que pone excusas, te muestro a una persona que tiene miedo.

Cuando la gente tiene miedo, buscara la forma de culpar a alguien
o algo. Estdn indecisos y dejan todo para el final. Las personas que
estan encerradas en el miedo saben que se supone que hagan algo, pero
no se atreven porque han dejado que el miedo controle sus acciones.

Se supone, quiza, que debas comenzar un negocio, sacar un nuevo
producto o dar algo. Si sacas una lista de cientos de excusas o te
encuentras echando la culpa a alguien o algo es debido al miedo. Si
Dios te dijo que lo hicieras, debes ser valiente y atreverte a hacer lo
que El te ha dicho que hagas. Recuerda que cuando es Dios, El no
dejara que te ahogues —aunque puede ser que encuentres obstaculos.

Las personas que has visto o leido sobre ellos que se han atre-
vido a hacer algo, no estaban libres de temor. Ellos escucharon a
Dios, vencieron el miedo y fueron valientes; y ti puedes hacer lo
mismo. Esto significa que es imperativo estar seguro de que lo hayas
escuchado de parte de Dios. Muchos me preguntan: “;Como haces
esto?” Permiteme decirte lo que Dios me ha enseniado.

Lo primero es que debes comenzar donde estas. No tiene sentido
desear estar en otro lugar y Dios no te va a reprochar o guardar
cosas contra ti. Si actualmente no pasas tiempo o pasas poco tiempo
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en oracion, comienza sin culpa alguna y preparate para expandir
tu capacidad.

Yo creo en pasar tiempo consistentemente con Dios. Por lo tanto,
haz una cita con Dios y no la canceles. Pasar tiempo consistente con
Dios es vital para un negocio sobrenatural. Por lo tanto, haz lo que
tengas que hacer para mantener esa cita en tu calendario. Si estuvieras
reuniéndote con un alto ejecutivo para que te instruyera, lo pondrias
en tu calendario y no perderias esa cita por nada del mundo. Entonces,
¢Por qué tratarias de manera diferente al Rey del Universo?

Establece una meta alcanzable para pasar tiempo con Dios y hazlo
de forma exitosa. Lo mds maravilloso de pasar tiempo con Jesus es
que mientras mas lo hagas, mas desearas hacerlo. Deseo grandemente
la sabiduria, paz, y entendimiento que Dios me da y no lo cambiaria
por ninguna otra cosa. Tt llegards a ese punto —tan solo continda
haciéndolo. Expande gradualmente el tiempo que pasas en oracion, sé
consistente y mantén esa cita con Dios.

Dios dice: “Pideme vy te daré a conocer secretos sorprendentes que
no conoces acerca de lo que estd por venir” (Jeremias 33:3). Dios
promete que, si le preguntas, El te contestara. Puedes pedirle sabiduria
y El nunca se burlard de ti —Fl te la dara (ver Santiago 1:5).

Buscalo primero y luego espera

Dios me ha mostrado muchas veces cuan importante es buscarle
a El primero. Estaba perdiendo dinero en un trabajo y, eventual-
mente, comencé a orar al respecto. Le pregunté a Dios por que seguia
perdiendo dinero y senti que me respondié lo siguiente: “Dejaste de
preguntarme qué trabajos tomar y cuales no. No todos los trabajos
que tomas provienen de Mi”.

No todas las oportunidades son apropiadas para ti. No toda
invitacién para atreverse a hacer algo proviene de parte de Dios. Esa
es la razon por lo que es vital aprender a distinguir entre las influencias
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que llegan a tu vida y los momentos en que Dios pone una impresion
dentro de ti. He dejado propuestas de trabajos de millones de dolares
en la mesa y me he retirado porque no tenia la aprobacion de parte
de Dios. Aprende a orar lo siguiente: “Dios, si esto viene de parte
tuya, aclarame todas las cosas”. No tomaria otro paso antes de pasar
tiempo suficiente en oracion para saber si algo proviene de Dios o no.
Cuando algtn asunto era de parte de Dios, sentia paz en relaciéon con
decisiones dificiles u opciones que dan miedo. Sin embargo, cuando
no era de parte de Dios, me daba cuenta de que no tenia esa sensacion
de paz. Pidele que Su voluntad esté clara en tu vida —que te diga
exactamente qué hacer. El lo hara.

El gesto superior de depender de Dios es el siguiente: que hayas
puesto tu voluntad a un lado para seguir la voluntad de Dios para tu
vida. Para discernir Su voluntad, primero debes pasar tiempo con El.
No hay ningin atajo y ninguna otra alternativa. {En realidad, no hay
nada igual!

Para tener un negocio sobrenatural, debes orar y esperar en el
Sefior hasta que escuches de parte de El. Le pido a Dios frecuente-
mente que cierre las puertas que no provienen de El. Después, esta-
remos hablando sobre la persistencia, pero ahora debes saber que, si
Dios cierra una puerta, es porque desea que permanezca cerrada.

Después de que la economia colapsara en el 2008, necesitaba
trabajo urgentemente. Habia un posible proyecto en un centro comer-
cial cerca de mi oficina y envié una cotizacion. Parecia que tbamos
a obtener el proyecto, pero el duefio me dijo que iba a tomar otro
rumbo y no obtuvimos ese proyecto que tanto necesitabamos.

He contado muchas historias sobre orar persistentemente y pedir,
pero esta vez no escuché de parte de Dios que hiciera eso. Casi nueve
meses después, fui a la tintoreria en ese mismo centro comercial. Le
pregunté al encargado cuando terminaria la construccion, sabiendo
que ese proyecto podia durar alrededor de seis meses y habian pasado
casl nueve meses.
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Cuando le dije al encargado que el duefio deberia haber aceptado
mi propuesta, me dijo lo siguiente: “Deberias estar emocionado de no
haber tomado el trabajo. El proyecto no esta terminado porque no le
ha pagado a nadie”.

Sali de alli y de inmediato senti que el Sefior me decia: “Yo te
protegi de ese proyecto”.

El verdadero valor no es siempre atreverse cuando Dios lo dice.
A veces se trata de quedarnos quietos cuando El dice que no. ¢Estas
dispuesto a obedecer cuando Dios cierra una puerta o esta en silencio?
Para esto, también, hay que ser valiente.

He tenido que aprender a entender que ver los inconvenientes no es
lo mismo que estar atemorizado. Es importante separar ambas cosas;
se supone que debemos ser sabios, pero no se supone que debemos
tomar decisiones basadas en el temor. Dios comenz6 a ensefarme esto
con el primer contrato que me dio la compaiia Oakwood. Solo veia
el lado bueno y fue un abogado quien reviso el contrato para decirme
que tuviera cuidado con los inconvenientes a los que estaria expuesto.

Aun después de haber repasado en su totalidad los detalles del
contrato, no estaba seguro y oré mucho por este asunto. Mi abogado
me dijo que no lo firmara, pero yo queria escuchar de parte del Sefior.
“Dios”, dije yo, “¢Es este un trabajo que debo hacer?”

Dios me ensefi6é que no siempre los contratos son tan importantes
como todos piensan. Las personas con quienes estds tratando pueden
ser mucho mas importantes. Si esta tratando con una mala persona,
no importa cuan bueno sea el contrato —ellos pueden encontrar la
forma de hacerte dano. Aunque este era un contrato estricto con
Oakwood, de acuerdo con mi abogado, las personas de Oakwood
eran las mejores personas del mundo.

Estaras mucho mejor confiando en Dios que en cualquier abogado.
Me senti confiado en que Dios me dijera que siguiera adelante y asi lo
hice —en contra del consejo de mi abogado. Por lo tanto, debes estar
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dispuesto a atreverte cuando Dios lo dice, pero preparate a esperar
cuando El diga que no.

La palabra de Dios para ti

Mientras aprendes a escuchar la voz de Dios, encontraras que es de
mucha ayuda conocer lo que El ha dicho en el pasado. De hecho, Dios
habla mayormente a través de la Biblia. Por tal razon, la sabiduria de
la Biblia es esencial. Hablo mucho sobre escuchar a Dios por medio
de la oracion, pero la forma principal y nimero uno por la cual Dios
me habla es por medio de Su Palabra. El puede traer un versiculo a
mi mente o al leer algo que me orienta cuando tengo alguna pregunta.

Muchas veces, se como responder ante las circunstancias porque
he leido sobre algo similar en la Biblia. Dios contestara muchas de tus
preguntas de esta forma, y quiza no haya necesidad de que nos diga
algo unico para nuestras vidas. Si pasas mucho tiempo en el Libro de
Dios, jEl te transferird Su sabiduria, por medio de Su Santa Palabra!

Cuando escuchas algo de parte de Dios en oracion nunca debe ser
contradictorio a la Biblia. Dios siempre estara de acuerdo con lo que
El ha dicho —siempre. La Biblia es como la Carta mayor y todo lo
demads debe estar en acuerdo con esa Carta. Comienza a desarrollar
conocimiento de la Palabra de Dios lo antes posible. No tienes que ser
un teélogo, no obstante, ¢Qué tan inteligente seria leer libros sobre
liderazgo y descuidar la “Carta” mayor que jamas se haya escrito?

Dios nos ayudara con la mayoria de nuestros temores si tan solo
se lo permitimos. Pasa tiempo en oracion, y pasa tiempo aprendiendo
a conocer la Biblia —jNunca lo lamentaras!

Primero oray luego obedece

Atreverse a ser obediente vence el miedo. Dios me ensefié esto
en gran medida cuando comenzdbamos a ganar dinero de verdad.
Durante el tiempo que Janet y yo llevabamos casados, con ambos
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salarios, nunca habiamos ganado mds de $100,000 antes de 1998.
Aun asi, mientras experimentabamos triunfos en MRC, sentimos que
Dios nos hablé y nos dijo: “Si les diera la oportunidad, ¢Estarian
dispuestos a dar $100,000?”

Nosotros no entendiamos lo que esto significaba, pero decidimos
que estariamos dispuestos. Recuerdo estar mirando cuanto habiamos
dado en diciembre de 1999 y vi la cantidad de $63,000. Nunca habia-
mos dado mas de $15,000 antes, asi que, esta era una gran cantidad.
Entonces, recordamos lo que Dios nos habia dicho y nos dimos cuenta
de que tenfamos exactamente $37,000 en nuestra cuenta de banco.

Le dije a mi pastor lo que Dios nos habia dicho, y nos advirtio
que nos aseguraramos de orar al respecto. Sin embargo, su esposa fue
mas directa. Ella nos dijo: “No les puedo decir qué hacer, pero les diré

esto: Si obedecen a Dios, sus vidas jamas seran las mismas”.

Estoy diciendo esto, en este momento: Si eres valiente y obedeces
a Dios, tu vida cambiara. Nunca serd la misma, y no solo mejorara
tu vida, sino la vida de tu familia y la de muchos otros, porque asi es

cémo obra Dios —jSus bendiciones no son solo para ti!

A pesar de esa palabra de aliento de parte de la esposa del pastor,
sentia temor. Buscaba frenéticamente alguna palabra en la Biblia que
me indicara que estaba bien no tener que dar el dinero este afio, sino
el proximo. En vez de eso, encontré 2 Corintios 8:10-11: “Aqui va
mi consejo sobre lo que les conviene en este asunto: El ano pasado,
ustedes fueron los primeros no solo en dar, sino también en querer
hacerlo. Lleven ahora a feliz término la obra, para que, segiin sus
posibilidades, cumplan con lo que de buena gana propusieron”.

Esto es algo muy directo. Asi que, mi esposa y yo sacamos nuestra
chequera, y con mi mano temblorosa, escribi un cheque con todo lo

que tenfamos —$37,000.

Si Dios te dice que salgas, jNo se atrevas a quedarse en la barca!
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Nuestras vidas jamas fueron las mismas. Tres meses después, el
exgerente de la compafiia multimillonaria me hizo su asociado para
que aprendiera la compra y venta de bienes raices. Fue entonces,
cuando Dios comenz6 a duplicar —incluso a triplicar —mi negocio,
ano tras ano.

El miedo te mantendra congelado en la barca. El miedo evitara
que experimentes lo mejor que Dios tiene para ti, limitara tu capaci-
dad y te instard a no confiar en el Padre. Pero si confias en Dios —si
tienes valor y obedeces cualquier cosa que Dios te mande a hacer —ta
y tu negocio jamas seran iguales.
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El poder de |la
perseverancia

La recesion econdomica del 2007 no afecté mi negocio en el area
de las viviendas multifamiliares, y yo pensé que estariamos bien. Esto
fue hasta que Lehman Brothers colapsé en octubre del 2008. Cuando
eso sucedio, fue una conexion directa con las finanzas y las tasas de

interés de bienes raices, y esto nos impacté de manera instantanea.

Para esa fecha, estabamos en el proceso de revisar treinta planos
para entregar unas propuestas y de esas treinta, esperdbamos conse-
guir por lo menos la mitad. Asi que, esperaba que tuviéramos cerca de
quince trabajos en camino. Pero un dia, veinte de esos trabajos fueron
cancelados —todos los proyectos cancelados al mismo tiempo. Solo
nos quedaban diez planos que, potencialmente, podrian ser nuevos

trabajos y de esos diez, solo se produjo uno —y no lo pudimos retener.

Para mucha gente, eran momentos de panico. Entonces, comencé
a hacer algunas llamadas. El problema no era que no me contestaran
o devolvieran las llamadas —sino que sus teléfonos estaban desconec-
tados. Estas no eran organizaciones pequeiias. Eran grandes empresas

y duefios de grandes viviendas multifamiliares.

Fue durante este periodo de una caida financiera substancial que
el Sefior me habl6 y dijo: “Ahora es el momento para que comiences
a hacer publicidad”.

sPublicidad? Pensé, ;Para qué? jNo hay trabajos!
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Cuando le conté esto a mis empleados, me respondieron muy
cortésmente: “No creemos que sea una buena idea. Creemos que
debes maximizar lo que estamos haciendo ahora y no gastar dinero”.
Tenfamos algunos activos, pero no durarian para siempre. Nadie
pensé que debiamos gastar dinero en ese momento en publicidad para

tratar de conseguir proyectos que no existian.

Sin embargo, senti que el Sefior habia hablado claro y este era el
momento de comenzar a hacer publicidad. Entonces, comenzamos
una campaiia de publicidad mientras la economia estaba por el piso.
No tenia sentido en lo natural —jPero, frecuentemente, Dios hace
cosas asi! Dios obra de forma sobrenatural y siempre es de mucho
beneficio para un negocio que opera en lo sobrenatural seguir los
conocimientos de Dios y no los del mundo.

Rapidamente, aprendi que nuestros clientes actuales represen-
taban solo 3 por ciento del mercado que buscibamos. Estabamos
operando a MRC y solo aprovechando ese pequefio porcentaje,
jcuando habia treinta y tres veces mas clientes con quienes podia-
mos hablar! Creamos una base de datos de esos clientes potenciales y
comenzamos a llamarles. Ninguno de ellos tenia trabajos disponibles,
pero tomaron nuestras llamadas.

Aférrate

Estuvimos un afio completo con la campana de publicidad sin
conseguir ni un solo proyecto. Algunas personas de mi oficina se
sentian frustradas conmigo porque, segun ellos, estaba gastando
nuestros activos en una campaia de publicidad, buscando algo que
no existia —por lo menos, desde su perspectiva. Gastamos $75,000 el
primer afio, sin ningtin resultado. Luego pasaron seis meses mas antes
de que obtuviéramos nuestro primer proyecto. Hasta ese momento,
habia gastado mas de $100,000 y la ganancia de ese trabajo fue
$28,000. El equipo ejecutivo estaba cuestionando mi liderazgo, pero
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mantuve mi posicion, insistiendo en que estabamos haciendo lo que

debiamos hacer.

Recuerda, antes de salir de la barca, debes asegurarte de que sea
Dios quien te dirige. Pero, si estas seguro, la unica accién razonable es
perseverar en cualquier cosa que Dios haya dicho que hagamos. Me
habia movido por fe, y hasta que Dios me dijera que hiciera otra cosa,
no iba a dejar que las circunstancias cambiaran mi parecer. Asi que,

continuamos haciendo publicidad.

Luego de veinte meses, obtuvimos nuestro segundo trabajo y nos
produjo una ganancia neta de $275,000. Al instante, no solo habia-
mos pagado por todo el mercadeo, teniamos mas ganancias de lo
que habiamos invertido. Las mismas personas que habian cuestio-
nado mi liderazgo, comenzaron a admitir que después de todo, al
parecer, habiamos hecho lo correcto. Tres meses después, firmamos
un contrato que produjo ganancias de otros doscientos mil dolares. Y
dos afnos y medio después que Dios me dijera que hiciéramos publici-

dad, jfirmé un contrato por veinticinco millones de dolares!

Seis meses mas tarde, por medio de ese proyecto, conseguimos
otro mas de veinticinco millones de doélares. El cual, a su vez, nos
llev6 a otro, en adicion a muchos trabajos con los cuales ganamos
cinco y diez millones de délares cada uno. Habiamos dado un gran
paso hacia adelante y todo fue porque Dios nos ayud6 a perseverar en
hacer publicidad cuando las circunstancias decian que no deberiamos
gastar el dinero. Dando un vistazo al pasado, jlo tnico que hubiese

hecho diferente seria gastar tres veces mas en publicidad!

Si Dios te ha dicho que hagas algo, no te detengas —continia hasta
que El diga que te detengas. Contintia adelante y sigue insistiendo
hasta que recibas lo que Dios te ha prometido. El poder de la perseve-
rancia esta en que durante esos tiempos dificiles se construye nuestro

caracter y si perseveramos, veremos la bondad de Dios hacia nosotros.
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Pablo, quien escribi6é gran parte de la ultima mitad de la Biblia,
escribié esto: “También nos alegramos al enfrentar pruebas vy dificul-
tades porque sabemos que nos ayudan a desarrollar resistencia. Y
la resistencia desarrolla firmeza de cardcter, y el cardcter fortalece
nuestra esperanza segura de salvacion. Y esa esperanza no acabard en
desilusion...” (Romanos 5:3-5 NTV).

En una ocasion, teniamos proyectos alineados para los proximos
dos afios y medio —tanto trabajo que nuestros departamentos no
podian manejar otro proyecto mas. Ni siquiera teniamos personas
para someter propuestas para otros proyectos, lo cual era frustrante
para el equipo de mercadeo. Teniamos mas trabajos de los que podia-
mos hacer y esto no hubiese sido posible, si no hubiéramos comen-
zado a hacer publicidad cuando Dios lo indicé.

En la Bolsa de Valores, la tinica forma de mantenerse a flote durante
las fluctuaciones del mercado es quedarse en ella a largo plazo. Se
debe resistir durante los malos tiempos en el mercado. Si tratas de
salir y entrar, perderds tu dinero o no verds las mismas ganancias que
los que perseveran en los buenos y malos tiempos. Asi me senti —me
habia sumergido mucho como para dejar de hacer lo que Dios me dijo

que hiciera.

Asume la responsabilidad

La humildad preside a la perseverancia. Hay que ser lo suficiente-
mente humilde para escuchar y seguir a Dios. Si no lo haces, persistiras
en hacer las cosas de forma incorrecta. También he hecho esto antes.

En una ocasion, pensé que seria una buena idea afadir algunas
cosas al tipo de construccion que haciamos en la compaiiia y contraté
a una persona para que nos ayudara a pasar desde hacer renova-
ciones hasta construir nuevos edificios. Probablemente, gasté mas
de $300,000 en dinero de la compaiiia, tratando de conseguir estos

proyectos de nueva construccion, pero nos dimos cuenta de que esto
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no era para nosotros. Luego de catorce meses infructuosos, despedi
al nuevo empleado. El, simplemente, no encajaba bien en nuestra
compafiia, ni tampoco ese tipo de proyectos. Me di cuenta de que ya

era el momento de asumir la responsabilidad y siguiéramos adelante.

En la siguiente reunién de gerentes, me puse de pie y asumi la
responsabilidad. “Traté de hacer esto,” les dije, “y no funcioné. Ese fue

mi error”.

Es importante escuchar a Dios en medio de una situacion, al igual
que antes de empezar. Ya mencioné que debemos hacerlo cuando Dios
dice que lo hagamos y perseverar hasta que nos diga que nos deten-
gamos, pero también debes estar listo para detenerte y cambiar de
direccion cuando Dios lo indique. Debes tener la humildad de asumir
la responsabilidad y seguir adelante. No debe haber vergiienza o desa-
probacion en ti. Por tanto, aprende de estas experiencias y continia
hacia adelante. Dios siempre mira hacia adelante y no mantendra tu

pasado en tu contra.

Sirve con perseverancia

Recuerda, solo porque enfrentemos obstaculos, no significa que
algo no es de parte de Dios. ¢Recuerdas el proyecto donde insisti en
que vinieran hasta el lugar del proyecto? Ese fue un gran ejemplo
de este principio. Conseguimos el trabajo, pero se qued6 en espera
porque no podian asegurar las finanzas. En ese momento, los bancos
no estaban prestando dinero de ninguna forma. Eventualmente, me
dijeron que el trabajo no iba a hacerse porque no podian conseguir

el dinero.

Pregunté: “;Qué necesitamos para que el trabajo se pueda llevar
a cabo?” Ellos respondieron: “Tenemos que conseguir el financia-

miento, pero tenemos que poner mil millones de d6lares en activos”.
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“Entonces, si pueden conseguir el financiamiento, ¢el trabajo se
puede realizar?” Les pregunté. Dijeron que ese era el caso, entonces
les dije: “Bien, voy a llamar a todos los que conozco”.

Tomé el teléfono y, eventualmente, consegui a una persona que
dijo que podia hacerlo. La compania qued6 impresionada por mis
acciones. Entonces, consegui otro prestamista con una mejor tasa
de interés. Estaban tan impresionados al ver que fui mas alld para
ayudarlos que, con todo gusto, comenzaron a referirnos clientes cada

vez que tenian la oportunidad.

El proyecto estaba bajo contrato cuando nos enteramos de que
la compaiiia que fue contratada para el trabajo mecanico, eléctrico y
de plomeria estaba en una terrible posiciéon econémica y no podian
garantizar su parte del trabajo. Por lo tanto, tuvimos que ir aun mas
alla para servir a nuestro cliente —garantizamos el trabajo de la otra
compaiiia, en contra de la recomendacion de parte de la agencia de
seguros. Sin embargo, procedimos porque sin ellos no estabamos
calificados para hacer el trabajo.

Cuando llegamos al 80% del trabajo, la compaifiia que habiamos
asegurado se fue a la bancarrota. Ya sabiamos que estaban luchando
para mantenerse a flote, por eso no les habiamos dado mas dinero de
lo necesario. Habia suficiente para hacer el proyecto, pero mi personal
no estaba capacitado para reemplazar a la compafia que se habia
ido a la bancarrota. Sin embargo, Dios nos dio una idea: Nosotros
contratamos directamente a los empleados de esa compaiiia para que
nos hicieran el resto del trabajo mecanico, eléctrico y de plomeria. Y

aun mejor, pudimos elegir a los mas sobresalientes entre ellos.

El administrador del proceso de bancarrota tenia un millon de
dolares retenidos que se le debian a los acreedores, y acordamos que
estos recibirian su dinero una vez que terminaran el trabajo, lo cual
todavia no habian hecho. Acordamos en pagar $650,000 en vez de un

millon porque habiamos asumido la garantia.
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Completamos el proyecto de todas formas, adquiriendo $350,000
adicionales y ahora tenia mi propia division mecdnica, eléctrica y de
plomeria. Con cada paso en el camino, los obstaculos amenazaban
con detener el proyecto. Sin embargo, Dios sabia lo que necesitaba-
mos y gracias a El supimos como perseverar al enfrentar circunstan-
cias adversas.

Santiago escribe: “Hermanos mios, consideren por sumo gozo
cuando se encuentren en diversas pruebas sabiendo que la prueba de
su fe produce paciencia. Pero que la paciencia tenga su obra completa
para que sean completos y cabales, no quedando atrds en nada”
(ver Santiago 1:2-4). ¢Sabes por qué puedes considerarlo por sumo
gozo? Porque sabes que la perseverancia te esta creando un caracter
firme. Cuando estamos bajo presion, la fe sale a la luz y demuestra
sus verdaderos colores. De la misma forma, mientras Dios continue
refinando nuestras vidas, nos pareceremos mas y mds a Jesus.

Perseverar prepara el escenario

La compania que se fue a la bancarrota nos habia dado otra
propuesta para un segundo proyecto que nos ayud6 a mantenernos
a flote durante la mala economia —El Dream Center, del cual habla-
mos en la Introduccion. Nuestra propuesta fue la mejor de todas las
demads, veinticinco millones en vez de treinta y ocho millones. Pero, si
no hubiese sido por la compaiiia que aseguramos y luego se fue a la
bancarrota, no hubiésemos podido hacer ese trabajo. Adicionalmente,
ipudimos contratar a los mejores de sus empleados!

Honramos a Dios, haciendo nuestro mejor trabajo para Matthew
y Tommy Barnett y aunque no lo sabiamos, Dios nos habia colocado
para que fuéramos la milla extra brindandole nuestro servicio. Ya
que habiamos perseverado en el proyecto de los condominios, obtuvi-
mos el personal mecanico, eléctrico y de plomeria para poder hacer
el trabajo nosotros mismos, lo cual le ahorré al Dream Center por
lo menos tres millones de délares. Ademds, mantuvimos ocupado
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a nuestro personal durante una economia mala y cuando otras
compaiiias estaban cerrando sus negocios.

No te preocupes por las nimiedades

No hay perseverancia sin dificultad, pero es importante recordar
que no todos los asuntos pequefios son una “prueba”. Una prueba se
puede definir como algo dificil, pero con un propésito.

Sin embargo, muchas de las cosas pequenas en la vida son como
los mosquitos. Estos pequefios insectos molestos no son pruebas,
tan solo son ruidos de la vida. Recuerda: si dejas que todo sea una
molestia, siempre tendras preocupacion. Si te ofendes con facilidad,
iSiempre andaras lastimado, todo el tiempo! A través de los anos, he
aprendido a aplastar mosquitos cuando puedo, pero he elegido no
preocuparme por las pequerieces.

Aunque, todavia estoy aprendiendo a evitar crear mas problemas.
Una de las formas de hacer esto es siendo cuidadosos con lo que
decimos. Si tienes cuidado en la forma en que te hablas a ti mismo
y las palabras que le dices a otras personas, te ahorrards una gran
serie de dificultades. A veces, nuestros problemas son auto infligidos,
porque no tenemos cuidado con lo que decimos.

Recuerdo que cuando buscabamos nuestra primera casa, pasamos
mucho tiempo trabajando con un agente de bienes raices. Cuando final-
mente compramos nuestra casa, me dijo: “jEnrealidad, has aumentado
mucho de peso!” ¢Estaba ella en lo correcto? Desafortunadamente si,
tenia razon. ¢Volveré a contratarla nuevamente? Probablemente no.
Sus palabras crearon un problema innecesario.

Podemos minimizar o evadir muchos problemas, tan solo teniendo
cuidado con las cosas que decimos.

También, podemos minimizar o acortar las pruebas siendo humil-
des. jPiensa en cuantos problemas tenemos porque queremos siempre
que las cosas sean a nuestra manera y no a la manera de Dios! Uno
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de los versos Biblicos principales de los capitulos que hablan sobre la
humildad (Santiago 4), dice que Dios se opone al altivo y da gracia
al humilde. Por tanto, dice: “Asi que humillense delante de Dios.
Resistan al diablo, y él huird de ustedes. Acérquense a Dios, y Dios se
acercard a ustedes...” (Santiago 4:7-8 NTV).

No todo se trata del “diablo”. Pero aun cuando asi fuera, la
respuesta es la misma —jHumillémonos y acerquémonos a Dios!

Refina tu “metal”

El calor purifica el metal. Cuando se derrite, el herrero puede
remover las impurezas y refinar el oro y la plata a una forma mas
pura y preciosa. Aunque quizd nunca vas a disfrutar el calor cuando
lleguen las pruebas de este mundo decadente, puedes crecer reconoci-
endo que estos tiempos dificiles estan refinando tu “metal”, es decir
tu valor —una comparacion equivalente al caracter.

Jests nos dice que en el mundo tendremos aflicciones, pero
que confiemos porque El ha vencido al mundo (Juan 16:33). El ha
ganado la guerra. Y las dificultades que experimentamos en esta vida
son como el fuego que refina y desarrolla nuestro caracter. Dios no
nos envia estas pruebas, sino que las usa para nuestro bienestar. No
escaparemos a los problemas, son parte de la vida. Sin embargo,
podemos dejar que el Refinador purifique nuestras vidas mientras

los experimentamos.

Pasa la prueba

Santiago escribe: “Dios bendice a los que soportan con paciencia
las pruebas vy las tentaciones, porque después de superarlas, recibiran
la corona de vida que Dios ha prometido a quienes lo aman” (Santiago
1:12). Cuando estaba estudiando esto, aprendi que la corona simboliza
una victoria, asi como la de un atleta campe6n o un general que ha

ganado una guerra.
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Cuando enfrentamos pruebas y perseveramos, tenemos una
oportunidad para ser victoriosos. La idea es que cuando persistimos
hacia la victoria, pasamos la prueba. Sin embargo, si tratamos de
evadir o esquivar la prueba, podemos terminar tomando el mismo

examen una y otra vez en formas diferentes.

En una ocasion, Mi hija Nicole estaba teniendo dificultades con
su jefe y vino a hablarme sobre la situacion. Luego de escucharla,
le dije que debia hablar con su jefe sobre el asunto. Pero, ella no
queria hacerlo. Preferia la idea de renunciar a su trabajo en lugar de
confrontar la situacion. Le dije: “debes hacer algo al respecto, ya que

la situacion no desaparecera por si sola”.

Esto es lo que le dije a ella: “Puedes renunciar. Puedes evadir el
problema. Pero, la misma situaciéon que estas enfrentando ahora,

volverd una y otra vez hasta que aprendas a pasar el examen”.

Cuando manejamos un negocio en forma sobrenatural, enfren-
tamos muchos problemas y es posible que nuestro mayor reto sea
aprender a manejarlos a la manera de Dios. Si tomas un examen y
no lo pasas, Dios permitira que tomes el examen una y otra vez —
hasta que pases la prueba. Dios en Su misericordia nos da muchas
oportunidades para pasar nuestras pruebas y recibir los beneficios del
crecimiento y el refinamiento. La buena noticia es que una vez que
pasamos una prueba, se hace mas facil pasar esa misma prueba de

nuevo, mas adelante en la vida.

A menudo, aprender la leccion por medio de una pequena prueba
nos ayuda mas adelante a pasar otras mas significativas. Pasar las
pruebas nos prepara para las victorias del futuro. Algunas de las
oportunidades mas grandes que he tenido han llegado envueltas entre
las pruebas mas significativas de mi vida.

Las pruebas van a suceder. La pregunta es: ¢{Cémo manejarlas?
No podemos controlar la mayoria de las pruebas. Solo podemos

controlarnos nosotros mismos —nuestra actitud y como manejamos
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la situacion. Dios nos ayudara a desarrollar el “metal” de nuestro
caracter y trabajard en medio de todo —aun las pruebas —para el
bien. Las pruebas no son malas, son necesarias. Entonces, ¢podras
crecer y tener una buena actitud en medio de las dificultades? O ¢te
sentiras mal contigo mismo y dejaras pasar la oportunidad?

La forma en que recibimos las promesas de Dios es teniendo fe y
siendo pacientes. De hecho, en el griego utilizado en la Biblia, pacien-
cia y perseverancia significan lo mismo. Entonces, ¢Tendras pacien-
cia sabiendo que la perseverancia desarrolla el metal de tu caracter?
¢Estaras enfocado en tus problemas? o ¢Estaras enfocado en Dios y el
buen trabajo que estds realizando? Cuando ponemos nuestro enfoque
en Dios y no en el final de la prueba, nunca estaremos decepcionados.

Las oportunidades mas significativas de la vida vendran disfraza-
das de problemas y arduo trabajo. Ten en mente el futuro lleno de la
esperanza que Dios nos brinda y persevera a través de las pruebas de
la vida —nunca sabras lo que encontraras cuando llegues al otro lado.
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CAPITULO 9:

Honor en
los negocios

Uno de mis buenos amigos, Mike Floyd, tenia una compariia de
mercadeo y publicidad en la costa este de los Estados Unidos. Mike
Floyd eligié honrar a sus clientes durante los momentos dificiles. En
ocasiones, esas relaciones le han producido resultados inesperados.
Hace unos cuantos afios, tuvo un cliente que se atraso en sus pagos.
Poner presion y acosar a los clientes para que hagan sus pagos atrasa-
dos es algo tipico en los negocios. Esto es algo justo, porque cuando
alguien trabaja, debe recibir su pago. Pero la perspectiva de Mike en
relacion con sus clientes siempre ha sido ayudarlos cuando se atrasan

en sus pagos y trabajar con ellos.

Habia un cliente en particular que no pudo hacer su pago.
Mike sinti6 que verdaderamente tenia que darle una oportunidad.
Honestamente, en mi carrera, he hecho esto en ciertas ocasiones
(solo cuando he sentido que Dios me esta dirigiendo a hacerlo). En
esta ocasion, en particular, mi amigo Mike dijo que le iba a dar una

oportunidad a este cliente.

Solo unos afios después, Mike tuvo la mayor oportunidad de
negocios que jamas habia tenido. Se trataba de una compania nacio-
nal que le daria cientos y cientos de trabajos. Mientras que él hacia
el estimado para este nuevo cliente, pregunt6: “¢Quién lo refirié con
nosotros?” Resulta que este nuevo cliente fue referido por aquel cliente
a quien Mike habia ayudado afios atrds porque no podia hacer su
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pago y Mike le habia perdonado la deuda. Mike adquiri6 el contrato
para este nuevo proyecto, el cual fue cientos de veces mas valioso
que la cantidad que le habia perdonado al cliente tiempo atras. Mike
habia decidido no quemar ese cartucho. El haber honrado la relacion
con su cliente le estaba abriendo una puerta que el deshonor nunca
hubiese podido abrir.

El honor es increiblemente poderoso, ya que el verdadero honor
es algo poco comun. Quizds estés familiarizado con el honor en
el contexto de “Honra a tus Padres,” pero ¢qué significa el honor
cuando haces negocios de forma sobrenatural?

Pablo nos da la clave en Romanos 12:10 cuando nos dice: “Amense
unos a otros, como hermanos. Honren a los demds por encima de
ustedes mismos”. Esto es lo esencial del honor —poner a otros por
encima de nosotros mismos, no solo en humildad sino dando prefe-
rencia unos a otros. Quiza puedas notar como los temas que hemos
cubierto hasta el momento, como la humildad y el servicio, pueden
hacer que el honor sea posible. Sin estos valores en nuestras vidas, no

tendremos el fundamento para honrarnos unos a otros.

El honor es vital para manejar un negocio de forma sobrenatural,

ya que el honor nos abre la puerta hacia lo sobrenatural.

Trataré de darte una imagen de mi propia vida. Recordards que
anteriormente mencioné que debemos dar permiso por adelantado
a ciertas personas para que nos hablen con sinceridad —personas a
quienes estamos dispuestos a escuchar. Esto es una forma de honor.
Quizds no quieras escuchar, pero decides que respetaras lo que la

persona tenga que decir... aun cuando puedas sentirte incomodo.

Una de esas personas a quien decidi escuchar fue a mi pastor.
Entre los afios 2004 y 2005, comencé a sentir un llamado a ministrar
a una escala mayor que de uno a uno en mis negocios y con mis clien-

tes. Queria hacer algo diferente y le puse el nombre de Ministerio en
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los Negocios. Sin embargo, este ministerio pudo haber fallado y no
haberse realizado como Dios queria.

Mi amigo y entrenador personal, Tim Redmond, confirmé que era
efectivo en el ministerio que estaba desarrollando. Tim es una de las
personas principales a quien he pedido que hable en mi vida y me ha
entrenado a través de muchos tiempos de retos. No puedo describir lo
valioso que es tener un entrenador que ama a Dios —alguien que hara
las preguntas dificiles y me recordara en quien me estoy convirtiendo.
Tim me ha ayudado a prevenir muchas malas decisiones y me ha dado
la perspectiva necesaria. Ahora me decia que estaba listo para dar el
proximo paso y deseaba hacer mas en el ministerio.

Especificamente, queria hacer un grupo de oracion de negociantes.
En ese tiempo, estaba sirviendo en el comité de mi primera iglesia. La
primera vez que me acerqué a mi pastor para decirle que habia sentido
de parte de Dios organizar un grupo de oracién con negociantes como
un ministerio, fue solo de pasada. No pienso que lo comuniqué muy
bien y no consegui su atencion. Me dijo que me necesitaban sirviendo
en capacidad de ujier. Lo respeto mucho y recordé que él habia sido
una de las personas a quien decidi escuchar y en quien iba a confiar.
Entonces, imaginé que no era el tiempo apropiado.

Uno o dos meses después volvi a preguntar. Dije: “siento que
verdaderamente Dios me esta guiando en este camino”. Pero nueva-
mente no le dije a mi pastor sobre el plan que queria desarrollar y
lo encontré cuando estaba muy ocupado. Nuevamente me dijo: “En
realidad no lo sé”. Estaba tan emocionado y con tantos deseos que
hablé con mi esposa sobre el conflicto que estaba enfrentando. Sabia
que Dios me estaba diciendo que hiciera algo, pero no estaba recibi-
endo el apoyo que esperaba de parte de este hombre de confianza.
¢Qué estaba pasando?

Mi esposa me dio un sabio consejo de parte de Dios: “Solo pregun-
tale una vez mas”. Esta vez escribi el plan completo que Dios me
habia dado y expliqué exactamente lo que sentia que Dios me estaba
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llamando a llevar a cabo —convocar a lideres para orar por nuestros
negocios y los negocios de otros. Se lo presenté a mi pastor cuando
tuvo tiempo para enfocarse en lo que estaba tratando de comunicarle.

iEsta vez dijo que si! Aceptar todos los “no” que recibi, requeria
que pusiera en practica todos los principios que Dios me habia estado
enseflando —integridad, humildad, servicio, valor y perseverancia. El
resultado de esto fue el honor. Aunque no entendia, habia elegido
honrar a mi pastor. Aun cuando esto significaba que confiar en el plan
de Dios para mi vida incluyera honrar a personas de autoridad cuando
me dijeran que “no”. Este honor nos llevé al proximo paso cuando
era el momento correcto. Entonces, comenzamos el Ministerio en los
Negocios, el cual me habia inspirado Dios para llevar a cabo.

Ministerio en los negocios

En el 20035, Janet y yo organizamos nuestro primer evento, convo-
cando a pastores y negociantes a orar por el Ministerio de Negociantes
que Dios habia puesto en mi corazon. Por seis meses, estuve traba-
jando simultaneamente en mi trabajo regular y otras veinte horas a
la semana promoviendo el evento. Orabamos y ayunabamos por las
personas que llegarian al evento y un equipo de lideres se reunia todas
las semanas para orar por nuestra ciudad y region.

Realizamos el evento en la Biblioteca Presidencial Ronald Reagan,
el cual es un lugar fantastico, y asistieron 350 lideres de negocios de
toda la region. Nuestro primer evento y asistieron personas de todas
partes. Recibimos una gran respuesta de multiples iglesias. Durante
la hora del almuerzo, hicimos un llamado a quienes querian recibir a
Dios en su corazén y quince personas aceptaron a Jesus y nacieron de
nuevo. Este fue realmente un gran evento para nosotros y Dios nos
mostré que Su mano estaba con nosotros en esta poderosa experien-
cia. La vida de muchas personas cambié y muchos hablaron sobre este
evento por varios meses después. Fue algo excepcional que cambi6 la
atmosfera en toda nuestra region.
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Luego de seis meses preparandonos fuertemente para este evento
y tomando en cuenta mi horario tan demandante, mi esposa y yo
acabamos muy agotados. Planificamos viajar hacia el Caribe para
relajarnos inmediatamente después del evento, el cual se llevé a cabo
el dia sibado. Habiamos invitado a nuestros pastores a cenar en
nuestra casa la semana anterior al evento para ver qué consejos tenian
para nosotros. Ellos vieron el liderazgo que Dios estaba preparando
para nosotros y sabian que cuando aumenta la autoridad, también
llegan nuevas responsabilidades. Ellos sabian que si nos ibamos de
viaje —lo cual significaba que no estariamos en la iglesia el Domingo
después del evento —podiamos perder oportunidades e inclusive
enviar el mensaje equivocado. Vuelvo y repito, este hombre a quien
respeto y decidi honrar me estaba diciendo algo que, francamente, no
queria escuchar.

Para nosotros, parecia como un merecido descanso, pero nuestros
pastores, en ese entonces, vieron que no era la mejor opcion. Teniamos
que tomar una decision. ¢Escuchariamos su consejo y lo honrariamos,
o hariamos lo que queriamos hacer?

Janet y yo hablamos y oramos juntos al respecto. Entonces, decidi-
mos seguir su consejo y posponer nuestro viaje. Cambiamos los vuelos
y nos costo cientos de dolares. En vez de viajar directo, tuvimos que
cambiar de aviones en la ciudad de México. Al fin y al cabo, el cambio
nos costé un dia completo de nuestras vacaciones, pero sentimos que
lo correcto era honrar a nuestros pastores.

No solamente fue un evento exitoso, sino que muchas de las
personas quienes no eran cristianas vinieron a visitar la iglesia el dia
después del evento y nosotros estuvimos alli para recibirlos.

Dios no bendice aquello que va en contra de Sus principios. No
se trata de construir nuestro reino —se trata de construir el Reino
de Dios. Definitivamente, el ministerio para nosotros no se trata del
dinero. El ministerio se trata de personas y de vidas que cambian y se
dirigen a Dios. Pero, el ministerio también se trata de los principios
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que hemos estado compartiendo y muchos de estos culminan en este
concepto de honor —honrando a Dios con temor reverente y honran-

donos unos a otros por encima de nosotros mismos.

Honor en cambiar las circunstancias

En el afno 2010, mi esposa me pregunto si podiamos visitar otra
iglesia para escuchar a un predicador invitado. Todavia no lo sabia-

mos, pero habia un cambio que estaba por venir.

Inicialmente, no queria ir. Después de todo, éramos parte de
nuestra iglesia. Mis palabras fueron algo asi como: “No, yo voy a
mi iglesia. No voy a la iglesia de otros”. Pero esta era la “religion”
hablando. Estar en una relacion significa escuchar a Dios (como ya

mencioné, jfrecuentemente, puede sonar como la voz de mi esposa!)

“Oh Mike”, dijo Janet, “jPor favor!” En ese momento, senti una
urgencia de parte de Dios para ir con ella. Entonces, en este momento
de solidaridad, decidimos ir a nuestra iglesia primero y luego ir a
escuchar al predicador invitado a la otra iglesia.

Cuando llegamos a nuestra iglesia, me parecié que la musica
estaba especialmente hermosa aquel dia. Senti la presencia de Dios de
una forma poderosa —mas de lo usual. {No podia ni sonar que algun
dia me iria!

No obstante, mientras disfrutibamos de la presencia de Dios,
senti que me decia: “Tu temporada aqui termin6”. Yo le habia dicho
a mucha gente que nunca me iria, pero en un instante, Dios me decia

algo diferente.

No le dije nada a Janet. Simplemente, estaibamos sentados uno
al lado del otro y yo pensando en lo que Dios habia puesto en mi
corazo6n. Pero no le dije una palabra a ella ni a nadie mas. Fuimos a
escuchar al invitado especial, pero todo el tiempo estuve meditando
en lo que Dios habia dicho.
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Tres semanas después, Janet y yo estabamos sentados en nuestra
sala hablando y le dije: “Amor, hace unas tres semanas, en la iglesia,
senti que Dios me dijo que nuestra temporada en nuestra iglesia habia
llegado a su fin”.

Ella me mir6 fijamente. “¢Qué?” Pensé que ella no me creia, pero
entonces dijo: “Hace tres semanas, cuando estaba orando, Dios me
dijo que nuestra temporada en nuestra primera iglesia habia termi-
nado. Le dije que, si esto era cierto, jdebia decirtelo a ti!”

Estaba sorprendido, pero no escandalizado. Dios trabaja en
unidad y Janet y yo siempre hemos practicado honrarnos el uno al
otro por encima de nosotros. Asi que, Dios nos hablaba de esta forma,

en armonia.

Sin embargo, no sabiamos cual seria el proximo paso. Esto no
fue idea nuestra, sino que Dios nos habia dicho que nuestra tempo-
rada alli habia terminado. Dios todavia no nos habia mostrado donde
debiamos ir. Recuerda que esta era la iglesia donde Dios nos habia
bendecido. Les ayudamos a renovar y a construir. Dios habia bende-
cido nuestro negocio de forma sobrenatural estando ahi. De la misma
forma, nos ensefiaron y crecimos bajo el liderazgo de nuestro pastor.
El era un amigo cercano y me habia sometido a él y a su autoridad
espiritual. No queria herirlo a él ni a su esposa de ninguna manera.
Sabia que cuando las personas se van de la iglesia, es doloroso para
los pastores. Solo queria obedecer a Dios, pero queria continuar
honrando a mi pastor. ¢Cémo se supone que hariamos eso, si obede-

cer a Dios significaba dejar nuestra iglesia?

La mayoria de las veces cuando alguien se va de una iglesia no
queda ninguna relacion después —es como un rompimiento. Dices
que serdn amigos, pero la realidad es que después no queda ninguna
relacion. No queriamos eso.

Decidimos honrar a nuestros pastores hablando con ellos —una

conversacion muy incomoda. (¢Recuerdas cuando dije que manejar
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un negocio de forma sobrenatural significaba tener conversaciones
dificiles? Este es un ejemplo). Hicimos una cita con ellos y dijimos:
“Sentimos que nuestra temporada aqui ha terminado. No estamos
disgustados con nadie. Los amamos a ustedes y a la iglesia”.

Todavia seguimos ofrendando a la iglesia hoy, ya que Dios nos
dijo: “Quiero que sean de bendicién y den a esta iglesia por el resto
de sus vidas”. Ademads, somos cuidadosos en honrarlos con lo que
decimos y hacemos.

Ahora digo que tengo dos pastores: mi primer pastor y el pastor
de nuestra iglesia actual. Sigo teniendo una fuerte relacién con mi
primer pastor porque nuestro interés principal es honrar a Dios y
también a él, aun cuando hicimos ese cambio. Debido a esto, pudimos
conservar esa relacion —aunque debiamos seguir otro camino.

Janet y la esposa de nuestro primer pastor mantienen una relacion
cercana. El honrarse mutuamente hizo posible que nos mantuviéra-
mos conectados. Hemos podido ayudar la iglesia a través de los afos
y hemos estado a su lado para apoyarlos en multiples situaciones.
Habiendo dicho esto, no creo que hubiésemos podido preservar la
relacion si no hubiera sido por el honor.

Honor en las relaciones

Un hermoso Salmo dice que la armonia es como el buen aceite
que fue derramado sobre Aaron, el hermano de Moisés (ver el Salmo
133:2). En la Biblia, se utiliza el aceite de forma medicinal, pero
también se utiliza para marcar algo con mucho significado. La idea
era que derramarian este aceite costoso sobre su cabeza, y fluiria
sobre él como una marca del favor de Dios sobre su vida. Esto es
como una ilustracion de hacer algo extravagante para demostrar que
esta persona es especial.

Piensa en como hoy dia el aceite moderno lubrica piezas en
movimiento para que haya menos friccion y se conecten suavemente.
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El honor es ese lubricante entre las relaciones. Cuando nos honramos
por encima de nosotros mismos —cuando somos humildes para servir
a los demas, pensando en ellos antes que en nosotros —creamos un
ambiente de honor.

En un negocio sobrenatural, esto debe comenzar desde arriba
contigo, ya que ese es el modelo de parte de Dios. Podemos ver a
Dios en tres personas distintas Dios Padre, Dios Hijo y Dios Espiritu
Santo. Es un Dios en tres personas y la forma en que interactian nos
demuestra armonia. Jesus no consider6 Su igualdad con Dios como
algo que tenfa que ser captado por los demas. El se humill6 para
honrar la voluntad del Padre. Jesus hablé lo que el Padre le dijo que
hablara, asi como lo hace el Espiritu Santo hoy. Ellos personifican el
concepto de honrarse el uno al otro y este es el modelo por seguir para
nuestras relaciones.

El libro de Efesios nos dice que imitemos a Dios en todo lo que
hacemos y que nos demos preferencia unos a otros por respeto a
Jesus (ver Efesios 5:1, 21). Esto puede lucir diferente de una relacion
a otra y en diferentes fases de la vida, pero el denominador comuin
es el honor. Cuando honramos a Dios y nos honramos unos a otros
primero, todo lo demds se conectara con facilidad. Cuando somos
egoistas y estamos llenos de orgullo, es como si tuviésemos arena
entre las piezas que nos unen, en vez de aceite.

Asi como honrarnos diariamente es de gran ayuda para mi
matrimonio con Janet, el honor me ayud6 con la transicion de la
relaciéon con mi primer pastor. Por dieciocho afios, tuve una relacion
muy cercana con él y casi lo llamaba diariamente. Mientras nuestra
relacién cambiaba, a veces pasaban semanas sin hablarnos, pero aun
asi lo honraba.

En una ocasion, me dijo que queria compartir algo conmigo, pero
que sabia que ya no era mi pastor. Le dije: “Esctichame, siempre seras
mi pastor”. Necesitaba darle el permiso de nuevo para que continuara
habldndome con sinceridad, aunque nuestra relacion habia cambiado.
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Deseaba y necesitaba que él sintiera que podia continuar hablandome

con honestidad y todavia lo hace.

Idealmente, las relaciones pueden cambiar. El honor ayuda a lubri-
car el cambio y mantiene nuestras relaciones lo suficientemente flexibles

para poder aflojar y apretar en vez de romperse debido a la friccion.

El honor abre paso a lo sobrenatural

El honor crea un ambiente donde puede ocurrir lo sobrenatural.
Quizas recuerdes una historia sobre el ministerio de Jesus cuando fue
a Su pueblo natal, pero debido a la incredulidad de la gente, no pudo
hacer grandes milagros alli. Existe una conexion entre el honor y lo
sobrenatural. En un lugar donde hay mucho honor, veras muchos
milagros. Donde hay falta de honor, verds una falta de lo sobrenatural.

Esto comienza honrando a Dios. Honramos a Dios al honrar a
las personas —y no tan solo a las personas con autoridad. Mientras
que honramos absolutamente a las personas de autoridad, debemos
honrar a todas las personas. Honramos a Dios cuando tratamos a
los demas con dignidad y respeto, aun cuando no tienen absoluta-
mente nada que nos pueda beneficiar. Cuando tratamos con respeto
a quienes estan en autoridad sobre nosotros, honramos a Dios. Pero
cuando tratamos con respeto y justicia a quienes estan en una posicion
menor a la nuestra, también honramos a Dios.

Podemos crear un ambiente de honor en nuestras vidas y negocios
de tal forma que le demos la bienvenida a Dios. Pienso que es vital
honrar a cualquier persona que esté en autoridad sobre ti. Esto puede
significar tu jefe, tus padres y dentro de la iglesia, tu pastor u otra
autoridad espiritual. En nuestra nueva iglesia, algunos de los pastores
directores son mas jovenes que yo y estan encargados de supervisar
algunas dreas, como el ministerio para negociantes —lo cual significa
que estan sobre mi. Espiritualmente, son mis jefes, y creo que es

esencial que honremos a estas personas.
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Soy de los que creen que debemos tener una relacién cercana
con nuestro pastor. Quizas no sea el tipo de relacion donde se toman
un café juntos, dependiendo del tamafio de la iglesia. A lo mejor, su
conexion mas cercana sea con uno de los pastores asociados o con
un lider de grupo. El punto es que nuestra parte es honrar y el honor
opera por medio de las relaciones.

Cuando era parte de nuestra primera iglesia, les entregué una
copia de mi horario para que supieran a cudles servicios asistiria en
caso de que estuviese viajando. Lo hice como una manera de honrar-
los y también lo hago en nuestra iglesia actual. He estado hacién-
dolo por muchos afios y siempre me comentan que sienten respeto y
admiracion por este gesto. En adicion, les ayuda a saber cémo pueden
orar por nosotros. Surge un sentir muy gratificante dentro de mi
cuando me someto a la autoridad de mi iglesia. Soy el jefe en MRC,
pero no soy el jefe del Reino de Dios y entregarles mi horario me hace

recordar esta realidad.

Debemos orar por aquellos que estan en autoridad sobre nosotros
—incluyendo lideres politicos. En vez de destruirlos con nuestras
palabras, ¢Qué pasaria si ordramos por ellos y los honraramos,

estemos o0 no de acuerdo con sus politicas?

Tal vez hayas escuchado eso antes, pero en MRC decidimos
hacer las cosas diferentes también. ¢Qué sucederia si comenzaramos
a hablar solo respetuosamente sobre nuestros clientes? Decidimos,
como compania, que no nos quejariamos mas internamente acerca
de nuestros clientes. Al momento de escribir este libro, hemos estado
haciendo esto desde hace un afo. Esto ha cambiado la atmésfera de
tal forma que hablamos bien de las personas, aun cuando pudiésemos
estar frustrados con ellos. Cuando algo no estd funcionando bien,
hablamos con ellos —no nos quejamos de ellos tras sus espaldas.
Honramos a las personas en la forma en que hablamos de ellos y esto

crea un buen ambiente entre nosotros.
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Cuando se trata de tiempo, la forma en que usamos nuestro tiempo
y respetamos el tiempo de las personas es una manera de honrar a los
demas. Trato de honrar el tiempo de las personas haciendo algunas
cosas como, por ejemplo, llegar preparado para las reuniones y enviar
emails o textos para coordinar una llamada. Pues bien, en MRC
seguimos una regla la cual dice que todos debemos registrarnos en la
recepcion al llegar. Un hombre de nuestro equipo en MRC, también
llamado Mike, llegd a mi oficina un dia sin tener una cita. Estaba en
medio de un asunto y le dije: “Hola Mike. ¢Puedes cerrar la puerta
—vy quedarte del otro lado?”

“¢Cudl es el problema?” preguntd.

“Pues, no me dijiste que vendrias —simplemente, entraste aqui
sin decirle nada a la recepcionista”. No tuvo cuidado en considerar
el trabajo que hace la recepcionista para manejar el trafico en la
oficina. Ella estaba al tanto de quienes estaban disponibles y lo que
estaban haciendo, incluyendo si estaban haciendo algo muy impor-
tante. A menos que el edificio estuviera ardiendo en llamas, queria
que demostrara respeto al decirme que vendria. Estaba haciendo algo
muy importante y me estaba interrumpiendo —fuera o no mi amigo.
Podemos demostrar a los demds cuanto los honramos y respetamos
de acuerdo con la forma como respetamos su tiempo. No podemos
asumir que nuestras prioridades son mas importantes que cualquier

cosa que puedan estar haciendo.

El honor produce unidad

Anteriormente, mencioné que el honor es el lubricante que suaviza
las relaciones. El Salmo que mencioné comienza asi: “jCuan bueno
y agradable es que los hermanos convivan en armonia!” (Salmos
133:1). Este es el tipo de armonia que ocurre cuando nos honramos
unos a otros y hace algo sumamente especial —crea una atmosfera

de acuerdo.
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En Filipenses, Pablo escribe que, si hemos aprendido alguna
cosa siguiendo a Jesus, si Su amor ha hecho alguna diferencia en
nuestras vidas, si estar en una comunidad del Espiritu significa algo
para nosotros y si tenemos un corazén bondadoso, debemos estar
en acuerdo y amarnos unos a otros. El honor produce este tipo de
acuerdo. Pablo dice: “No hagan nada por rivalidad o por orgullo, sino
con humildad, y que cada uno considere a los demds como mejores
que ¢él mismo. Ninguno busque unicamente su propio bien, sino
también el bien de los otros” (Filipenses 2:3-4). En otras palabras,
honrense unos a otros mas que a ustedes mismos.

Quiero estar en acuerdo con mis pastores y mi iglesia. Honrarlos
a ellos ayuda a crear unidad. Pero créeme, mientras mas cercana la
relacion, mucho mas poderosa y fantdstica sera la armonia. Si nunca
has experimentado esto, permiteme decirte que la verdadera armonia
y acuerdo con tu conyuge es algo fantdstico. He cometido grandes
errores —cientos de miles de dolares —y puedo rastrear directamente
los mas grandes errores que he cometido en los momentos en los que
no estabamos en unidad, pero aun asi segui adelante.

Estar de acuerdo cambiara completamente la dindmica en tu hogar.
En vez de tolerarse mutuamente, honrarse el uno al otro antes que a
ti mismo produce unidad y armonia y mejorard la atmosfera en la
familia. Cuando Janet y yo hemos estado de acuerdo en que Dios nos
esta dirigiendo a que hagamos algo, siempre nos ha dado buenos resul-
tados con nuestro negocio —en cada cosa. jEsto es algo poderoso!

Lo creas 0 no, la unidad puede cambiar el ambiente de un negocio
sobrenatural. Imaginate trabajar como una pieza bien lubricada en
armonia y acuerdo. ;Como afectaria esto el trabajo en equipo, la
colaboracion y las interacciones —dentro y fuera de tu negocio? Una
cultura de honor ha hecho renacer la atmosfera en MRC. Esto deja
una marca en cada trabajo que hacemos. El honor produce ganancias
mutuas y eleva nuestra habilidad para servir a nuestros clientes a un
mayor nivel.
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No, nuestra compaiiia no es de las que tienen una reuniéon de
alabanza y oracion tras otra —estamos trabajando. Hablamos la
verdad con amor y no estamos hablandonos de versos Biblicos unos a
otros. Trabajamos en unidad y armonia y hacemos mucho mas de lo
que realizariamos sin una atmosfera de honor. Puedes sentir la dife-
rencia en nuestra oficina y te garantizo que nuestros clientes también
pueden sentir esto. Imagina todo lo que puedes cambiar cuando
promuevas el honor dentro de tu negocio sobrenatural.

Cuando nosotros, en MRC, estamos en un estado de unidad y
acuerdo, vemos como la gente trabaja unida por una misma meta y
proposito. En realidad, estar unidos es parte de la cultura de nuestra
compaiiia. ¢Como lo hacemos? Hacemos cosas tales como compartir
consistentemente las metas y la vision de la compaiiia, y asi colabo-
ramos juntos como un equipo. Al hacer esto y permitir que el lide-
razgo pueda expresar su opinion en cuanto a la instruccion, proyectos
o metas de la compaiiia, podemos sentir aceptacion de parte de los
empleados y una cultura de unidad. Hemos visto que cuando traba-
jamos en unidad, Dios nos bendice. Esto también funciona en los
negocios, matrimonios, iglesias y familias.

Honor en el campo de batalla

Como mencioné anteriormente cuando hablabamos de las pruebas,
jesta vida puede ser una batalla! Mientras tengamos problemas en
la vida, necesitaremos personas que estén a nuestro lado. El honor
se puede manifestar ayudando a nuestros amigos y seres queridos
cuando estan en medio de una batalla. Cuando servimos, ayudan-
doles en sus dificultades, los estamos honrando.

Los clientes que he apoyado durante sus momentos dificiles estan
increiblemente agradecidos. Cuando pude haberlos abandonado,
elegi honrarlos y esto cre6 confianza. Cuando necesitan ayuda, soy
el primero a quien llaman. Este tipo de honor no se olvida facilmente
—Ilas personas recuerdan aquellos que estuvieron con ellos durante
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los tiempos oscuros. En tu iglesia, esto puede significar apoyar a
quienes estan en posiciones de autoridad espiritual cuando tienen que
tomar una posicion para defender los caminos de Dios en contra de

la cultura popular.

El honor es como un combustible. Impulsara y reformara tu hogar
y tu negocio. Creard una armonia que hara que tu negocio sea sobre-
natural, ya que fomentard la unidad que lleva a una atmosfera de

acuerdo. jEspera y veras lo que Dios hara cuando demuestres honor!

161






CAPITULO 10:

El cambio
de atmosfera

En el capitulo anterior, mencioné que honrar unos a otros crea
unidad y cambia la atmésfera, pero el poder que esto tiene para trans-
formar un negocio (incluyendo un negocio “cristiano”) en uno sobre-
natural es muy importante. Me gustaria dedicar mds tiempo a este
tema. Como has podido notar, hemos progresado desde los funda-
mentos esenciales de la integridad hasta la humildad, el servicio, la
valentia y la perseverancia, antes de que hablaramos sobre el honor
porque cada uno edifica a los demds. Aunque estas no son las unicas
caracteristicas que Dios desea desarrollar en nosotros, son las que
Dios ha construido en mi propia vida. Estas caracteristicas y algunas
otras han cambiado la atmosfera en Mike Rovner Construction y nos
han llevado desde manejar un negocio, a manejar un negocio cristiano
y luego a tener un negocio sobrenatural.

Cada afio, comienzo orando para que Dios me ayude a elegir un
tema especifico para el resto del afio. El afio antes de escribir este libro,
el tema que elegi fue ‘El cambio de atmésfera’. Este se convirtié en
nuestro tema oficial durante nuestra reunién anual de superintenden-
cia durante ese ano. Decidimos comenzar a implementar algunas de
las cosas que he mencionado en este libro. Por ejemplo, no quejarnos
de nuestros clientes. Pudimos ver un aumento en la unidad y armonia
que resulté en una mejor colaboracion dentro de la compaiiia y con
nuestros clientes. Y ya que estamos unidos a ellos, nos hemos enfocado
en ayudar a nuestros clientes a prosperar.
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No es coincidencia que ese afio fue el mejor que nuestra compaiiia
jamds habia tenido. Dios comenzé a mostrarme como todas estas
caracteristicas que he mencionado pueden cambiar la atmosfera y

transformar una compania en un negocio sobrenatural.

El cambio de atmésfera en MRC comenz6 con nuestra reunion de
superintendencia y luego prediqué sobre estas cosas en la iglesia. Tuve
platicas en nueve ocasiones durante ese afio, en nueve iglesias dife-
rentes y Dios continué infundiendo en mi la idea sobre el significado
de una atmésfera sobrenatural. Comencé a pensar que, si Dios podia

hacerlo en la iglesia, ¢Por qué no también en un negocio?

El honor que mostrabamos unos a otros comenz6 a producir ideas
asombrosas. Comenzamos a tener rifas los lunes por la mafnana de
interesantes productos como taladros, cintas de medir o camisetas.
También comenzamos a reconocer a miembros del equipo que repre-
sentaban muy bien los valores de nuestra compaiiia. Los lunes comen-
zaron a ser divertidos con empleados que venian a trabajar con una
expectativa positiva. jA todos nos gusta ser reconocidos por hacer un
buen trabajo y ganar cosas gratis! Pero mi punto principal no es darte
una lista de las cosas que hicimos para crear diversion en MRC. Solo

quiero que entiendas lo que significa el cambio de cultura.

Te diré esto, sin embargo: El cambio en la cultura no concluyé
con la oficina y nuestros proyectos. También incluy6 el trato hacia
nuestros clientes (sin quejarnos y no hablar de ellos negativamente),
asi como la forma en que decidimos trabajar con nuestros contratistas
y vendedores.

No patear a las personas

Mientras orabamos y seguiamos la direccion de Dios para cambiar
la atmoésfera en MRC, recibi una llamada sobre uno de nuestros
proyectos en el Norte de California que no estaba saliendo bien. El

dueio se quejaba de que mi equipo estaba peleando con su equipo
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y los subcontratistas estaban peleando con los vendedores. Todos
estaban peleando y el trabajo estaba paralizado.

Eventualmente, llegué al fondo del problema —un subcontratista
no estaba haciendo su trabajo porque luego de haber entregado un
estimado para ese proyecto, el precio de los materiales aument6 un
40 por ciento. No queria hacer el trabajo porque estaba perdiendo
dinero —estaba en una mala posicion. Decidi llegar alld para ver
como podia ayudar.

Viajé y me reuni con nuestro equipo. “Escuchen”, les dije, “este
hombre esta en problemas. Esta perdiendo dinero”. Ellos entendieron,
pero estaban enfocados en que el subcontratista tenia que finalizar
su trabajo. Entonces les dije: “comprendo, pero no pueden patear a
alguien cuando ya esta en el suelo. Como compaiiia, no pateamos a

las personas, especialmente cuando ya estan en el suelo”.

“Esto es lo que quiero hacer”, les dije. “Quiero que provean
toda la ayuda necesaria que puedan. Si necesita ayuda extra, denle
una mano. Si necesita materiales, provéanselos. Si necesita clavos y
tenemos los clavos, denle algunos clavos”. Queria verdaderamente
que ellos entendieran lo siguiente: “Si €l fracasa, nosotros fracasa-
mos”. Queria que lo tratiramos como si fuera empleado de MRC
—no como un subcontratista. Otra de las cosas que hice fue ponerle
fin a una serie de emails que circulaban fuera de control. Recordé a
nuestra gente que habiamos acordado hablar bien sobre las personas
y no de forma negativa.

Luego fui a reunirme con el subcontratista. Estaba enojado y
comenz6 a desahogarse conmigo sobre el dinero que estaba perdi-
endo. Comenzé a alzar la voz ante mi y una parte en mi interior

’,’

queria gritarle: “jHaz tu trabajo

Mas bien, dije: “Te entiendo”. Lo dije como tres veces y, cada
vez que lo decia, su voz bajaba un poco de tono. Finalmente, le dije:
“Estoy aqui para ayudarte. Mis muchachos te ayudaran y hablaré con
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el dueno para ver si esta dispuesto a negociar con nosotros y permitir
que completes el trabajo”.

Recibi una llamada la siguiente semana de parte del dueno. Me
preguntd: “¢Alguna vez tomaste una clase de eficiencia y produc-
cion?” Le dije que no y respondié: “Cuando te fuiste del proyecto, la
produccion aumentd a mas del 40 por ciento. No sé como lo hiciste,
pero todo parece haber quedado perfectamente en orden”.

Entonces, comenté: “No fui a ninguna clase, solo cambié la
atmosfera”.

Todo comenz6 con nosotros —en la forma que tratamos a ese
subcontratista, aun cuando estabamos frustrados con él. No podia-
mos controlar al duefio, pero si podiamos controlar nuestro propio
comportamiento. Pude comunicarle al subcontratista que entendia su
situacion y hacerle sentir que lo escuchaba. Y pude interceder por él
ante el duefio, porque sabia que, si él fracasaba, nosotros fracasaria-
mos también.

Cambia la atmosfera, cambia vidas

Cuando permites que Dios cambie las cosas, nunca sabras como
esto puede impactar la vida de alguien. Estaba haciendo un segundo
trabajo para Oakwood, una gran compania con negocios muy impor-
tantes para nosotros. Tuve que trabajar con un subcontratista espe-
cialista en hierro forjado, Gerardo, quien era muy bueno haciendo su
trabajo, pero no muy talentoso para las negociaciones.

Me dijo que su precio seria $350,000 y esta cantidad estaba por
encima del presupuesto. Cuando se lo dije: él contestd: “Realmente
necesito este trabajo. Lo minimo por lo que lo puedo hacer es por
$310,000”. Yo tenia $325,000 en mi presupuesto y sabia que si él lo
hacia por $310,000 seria muy dificil para él.

Pude facilmente haber tomado ventaja de Gerardo y quedarme con
la diferencia, pero sabia que no seria conveniente para él. Senti que
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tenia que cambiar la atmosfera en esa relacion y puse todas mis cartas
de negociacion sobre la mesa al decirle cual era mi presupuesto y que
se lo daria todo a él. Gerardo estaba feliz porque no me aproveché de
él, aceptando la oferta mas baja. Hizo un trabajo excepcional en el
proyecto —es un verdadero artesano.

En realidad, hizo tan buen trabajo, que comenzamos a contratarlo
en repetidas ocasiones. Debe haber realizado alrededor de cuarenta
trabajos en casi veinte afios en nuestra compania. Ese primer trabajo
fue simplemente el comienzo de una gran relacion de negocios. La
calidad de su trabajo es una de las cosas que ha contribuido a la gran
reputacion de MRC.

Pero eso no es todo —Dios no habia terminado.

Cuando construimos el edificio de la primera iglesia a la que
perteneciamos, lo cual mencioné al comienzo del libro, le pedi a
Gerardo que me fuera a ver la iglesia y me diera un estimado. Cuando
llegué, ya estaba instalando el hierro forjado. Le comenté: “No puedes
comenzar sin antes decirme cuanto sera el precio”.

Me dijo: “Oh, no. No voy a cobrarle nada. Estoy haciendo este
trabajo gratis para su iglesia. Esta es su iglesia y no puedo cobrar
por esto”.

Esta fue una gran bendicion, jpero Dios todavia no terminaba!
Gerardo estaba alli al dia siguiente cuando mi pastor llegé y comenz6
a hablar con él. No me dijeron sobre esto en ese momento, pero
cuando fui a la iglesia el domingo, miré alrededor y, ¢Quién crees que
estaba en mi iglesia? jGerardo!

iEstaba con su esposa y sus dos hijos ese domingo y toda su familia

conocié a Jesus! Actualmente, es lider de grupos y es un poderoso
hombre de Dios.

No he tenido el tiempo para dar detalles sobre cientos y cientos
de personas que Dios ha puesto en nuestro camino y han aceptado
a Jestus como resultado de haberse conectado con nuestro equipo en
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MRC. Mucho mas alld de cualquier ganancia o influencia, una y otra
vez, Dios ha liberado personas, cambiado vidas y salvado almas. Todo
esto ha sido resultado del cambio de atmésfera dentro de mi negocio.

Los verdaderos frutos de un negocio sobrenatural son las vidas
que Dios cambia por medio del negocio. Los mejores beneficios que
obtendras por medio de un negocio sobrenatural no son de este
mundo, sino del Reino de Dios.

Muchos cristianos lideres de negocios estan tratando de hacer las
cosas bien —no se acuestan con sus secretarias ni hacen trampa a sus
clientes y estan pagando los impuestos apropiados. Pero estas son
solo cosas basicas de la decencia y no tienen que ver con expandir
el Reino de Dios. Algunos oran cuando necesitan algo y dan una
ofrenda ocasionalmente en la iglesia, pero Dios quiere que experi-
mentes mucho mas.

¢Sabes donde fue que Jesus realiz6 la mayoria de Sus milagros? No
fue en la sinagoga (templo judio). Fue en el ambiente de los negocios
y mercados. Tu negocio es un milagro esperando ser realidad —la

pregunta es: ¢Crees en Dios lo suficiente como para moverte en fe?

No lo hagas dificil

Cuando hablo con las personas sobre tener un negocio sobrenatu-
ral, muchos tienden a pensar que es complicado. Esto no es cierto —
para tener un negocio sobrenatural, solo tienes que creer y responder
a Dios mientras El va haciendo cambios dentro de ti. He tratado de
transmitirte los principios que Dios me ha ensenado, pero la obra de
Dios en tu vida sera diferente y unica.

Mi esposa es un gran ejemplo de esto. Janet es estilista, pero
anteriormente cuando era la asistente de cuatro estilistas muy ocupa-
dos, oraba mientras conducia hacia el trabajo. Ella oraba de esta
forma: “Dios, que mis manos sean las manos de Jests sobre estas
personas, mientras lavo sus cabezas”.
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Es tan simple como eso. Dios usara eso. Pidele a Dios que use tu
vida en este dia y que te muestre oportunidades para servirlo a El y a
Su Reino. Ora para que Dios use tu vida como testimonio vivo en tu

trabajo y que te dé pasién por El y por Su Reino.

Es posible que pases por lo menos ocho horas al dia trabajando
—a veces, muchas mas. ¢;Como usards esas horas para construir el
Reino de Dios y no el tuyo propio? Ya sea que estés cortando cabello,
aprobando presupuestos o firmando contratos, puedes pedir a Dios
que te use para impactar a las personas para El —;Dios lo hara!

Mientras le contaba a un amigo sobre mi pasion de utilizar nuestros
recursos para hacer cosas buenas, me dijo lo siguiente: “Mike, el plan
de Dios para tu vida es ser un embajador para Jesucristo dentro de
tu circulo de influencia”. Sabia que se suponia que debia apoyar a la
iglesia con mis finanzas. Esto se quedd dentro de mi —es una de las
formas en que me doy cuenta de que algo viene de parte de Dios —y
esto me ayudd a percatarme que cada una de las personas que lea
este libro es también un embajador para Jesus en su lugar de trabajo.
Piensa en lo que hace un embajador —lleva un pedacito de su pais por
doquiera que va. Tu debes ser asi: un representante del Reino de Dios

aqui en la tierra.

Jesus nos hizo a todos Sus embajadores cuando le dijo a Sus doce
amigos mdas cercanos que compartieran lo que aprendieron de El
con todos los que conocieran y en todo lugar. Ademds, nos prometio
que Su Espiritu nunca nos dejara (ver Mateo 28:19-20). No estas
solo. Tienes el Espiritu Santo de Dios en tu corazoén para ayudarte a
compartir lo que Dios ha hecho en tu vida y tu negocio (ver Hechos
1:8). Dios te dara la pasién y entusiasmo para compartir lo que El
esta haciendo dentro de ti. Las personas pueden notar facilmente
cuando estamos realmente emocionados por algo en particular. Y
si ese algo es tu relacion con Dios, de seguro lo compartiras y ellos

querran escucharlo.
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Esto no significa que debes actuar de forma rara o religiosa. Tus
palabras pueden ser sélidas y sanas y cuando las personas se den

cuenta de que no eres raro o imprudente, eventualmente confiardn en
ti (ver Tito 2:7-8).

Piénsalo de esta forma: Cuando descubres una nueva cancion, una
forma de ahorrar dinero o un asombroso restaurante, ¢te sientes mal
por contarselo a los demas? jNo! Deseas compartirlo porque estas
emocionado. Esto es lo natural cuando testificamos acerca de las
maravillas de Dios. Lo tnico que necesitas para comenzar es tu histo-
ria. No necesitas memorizar toda la Biblia, solo tienes que contar a los
demas lo que Dios hizo por ti. Permite que Dios haga el resto.

Santiago nos dice que nuestras oraciones son poderosas y efecti-
vas. Por esa razon, podemos comenzar orando por las personas que
trabajan con nosotros. jSolo sé amable con ellos! Haz cosas buenas
por ellos —no lo hagas para tratar de manipularlos, sino porque
genuinamente deseas cosas buenas para ellos. Cuando hacemos el
bien a los demads, nuestros criticos se quedan en silencio. La generosi-
dad habla en voz alta —a veces, hasta mds alto que una predicacion.
Como dije anteriormente, las personas nos estan observando. Cuando
los demds vean como manejas tus asuntos de forma consistente con
tus valores, sus vidas seran impactadas positivamente.

Dios te ha enviado como un embajador que representa Su Reino
entre las personas, y tu negocio sobrenatural puede ser el vehiculo que
Dios usara para que se encuentren contigo en el camino.

Exito en las finanzas

El éxito, incluyendo el éxito financiero, es un resultado natural de
operar en lo sobrenatural. Mi esposa Janet y yo hemos experimen-
tado mucho éxito en las finanzas desde que decidimos dejar que Dios
transformara nuestro negocio natural a uno sobrenatural. Ya te conté

sobre como nuestro negocio se duplico, triplicé e incluso crecié mas.
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También te conté sobre el hecho de haber dado mds dinero en un afio
del total que habiamos ganado anteriormente en afios completos.

El éxito financiero que proviene de Dios es totalmente diferente al
éxito que se describe en el sistema del mundo. En el mundo, las perso-
nas pueden ser exitosas, pero pueden terminar en la ruina, si no tienen
el cardcter para sostener lo que esto conlleva. Sin embargo, cuando
dejas que Dios te transforme de un negociante a un negociante que
opera en lo sobrenatural, Dios seguird convirtiéndote en una persona
a la que puede confiarle Su prosperidad. Proverbios 10:22 dice: “La
bendicion del Serior enriquece a una persona y él no anade ninguna
tristeza” (NTV).

Las bendiciones del Sefior te dan la capacidad para prosperar
y este es el tipo de éxito que bendice a muchos, aun a las futuras
generaciones. Solo mira la historia del pueblo de Dios —Dios los ha
prosperado grandemente. Los patriarcas del Antiguo Testamento eran
personas bendecidas. Ellos fueron de bendicion para su naciéon y para

el mundo.

Hoy el pueblo judio esta en una posicion unica. En los Estados
Unidos, representan 2 por ciento de la poblacion, pero tienen control
del 50 por ciento de las riquezas del pais. Esto es el favor de Dios.
Ellos creen que Dios los quiere bendecir —jy Dios lo ha hecho!

La pregunta que tengo para ti es la siguiente: ¢Crees que Dios
desea bendecirte?

Si todavia estas luchando con tu sentido de autoestima, si estas
atascado en tus fracasos y pecados y te sientes condenado por la forma
en que vivias antes —hace una década, un ano o un dia —entonces
todavia estds aprendiendo lo que es el poder del inmerecido favor y
gracia de Dios. Dios desea aclarar esas dudas y reemplazarlas con la
confianza de saber que le perteneces solo a El, adquirido por un valor
y ahora estas justificado delante de Dios por medio de Jesus. Toda
bendicion que le ha dado a Jesus también desea dartela a ti.
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Jesus nos dice que todo es posible para el que cree y con base en
esto, el primer paso hacia el éxito financiero es creer que en realidad
Dios desea bendecirte (ver Marcos 9:23). No es suficiente con creer
que Dios existe; El desea que verdaderamente creas que te recompensa
cuando honestamente lo buscas a El primero, antes que las demds cosas
(ver Hebreos 11:6). Dios desea darnos toda bendicion espiritual.

Pablo escribié que aprendié a vivir contento cuando no tenia
nada, al igual que cuando lo tenia todo. Debido a que confiaba en
que Dios lo iba a bendecir sin importar lo que estuviera sucediendo,
pudo confiadamente decirles (y a nosotros) que Dios se hara cargo de
todo lo que necesitamos porque Su generosidad es mucho mayor que
cualquier otra cosa. (ver Filipenses 4:18-20). {Nadie puede ser mas
generoso que Dios!

Las bendiciones de Dios no tienen limite. En verdad, jDios
se deleita en dar buenas dadivas a Su pueblo! Sus planes para ti
son de prosperidad y esperanza, lo cual me parece muy bien (ver
Jeremias 29:11).

Entonces, ¢Qué sucederia si creyeras que todo esto es la verdad?
¢Qué sucederia si dejaras que Dios te convierta en un negociante
sobrenatural y a tu compaiiia en un negocio sobrenatural?

Le diré cudl es la respuesta —un gran éxito en las finanzas como
nunca habias experimentado.

Un dia en la vida de un hombre de negocios sobrenatural

El cambio en nuestra vida es lo primero que ocurre. El éxito llega
como un resultado natural. No tienes que esforzarte o “trabajar” con
tus propias fuerzas para alcanzarlo. Te acercas a Dios y El hara el
cambio en ti. No obstante, muchos me preguntan: ;Cémo es un dia
en la vida de un hombre de negocios que opera en lo sobrenatural?
Soy cuidadoso cuando comparto esto, ya que mi horario no es igual al
tuyo. El punto principal no es el horario, asi como tampoco es “tener”
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los comportamientos que hemos estado compartiendo. El punto es la
transformacion que Dios estd realizando en tu vida desde adentro
hacia afuera. Por tanto, comparto como es un dia, no para que lo
puedas copiar, sino para que pueda ser de inspiracion para tu vida.

Cuando comienzo mi dia, me gusta comenzar adorando a Dios
junto con mi primera taza de café. El café me puede ayudar a poner
mi mente en marcha, pero la adoracion es lo que hace que mi espiritu
se mueva. Tengo una cancion favorita que he estado escuchando por
muchos afios, de Rita Springer “Espiritu Santo Ven”, y casi siempre
se escucha en mi casa u oficina.

Antes de permitir que los requerimientos del dia comiencen,
siempre tomo el tiempo para empezar mi dia con oracién y accion
de gracias. No tiene que ser por mucho tiempo, pero mi intencion es
someter mi mente a Dios primero. Quizas haga la siguiente oracion:
“Gracias Dios. Gracias Dios por quien Tu eres”. Estoy recordan-
dome a mi mismo quien es Dios —Omnipotente, Omnisciente,
Omnipresente, eternamente bueno, Dios que nunca cambia, El es el
Principio y el Fin. Me gusta recordarme a mi mismo las caracteristicas
de Dios porque cuando sabes que tienes un Gran Dios, te das cuenta
de que tienes muy pocos problemas.

Soy un hombre muy, muy ocupado, pero no importa cuan ocupado
esté, me gusta pasar por lo menos treinta minutos de esta manera —
alabando y adorando a Dios, dando gracias por quien El es. No hay
realmente una férmula para hacer esto. Hago algo diferente cada dia.
Nuevamente, el punto no es las vanas repeticiones religiosas; el punto
es pasar tiempo relacionandonos con Dios.

Si tienes un cényuge o tienes hijos, quizas te puedas identificar
con esto: Amo a mis hijos muchisimo, y aunque estan creciendo, me
gusta hablar con ellos diariamente. No estoy obligado a hacerlo. jLo
hago porque los amo y quiero escuchar sus voces! Los llamo solo para
hablar, sin querer nada o tener ninguna agenda. Tan solo me gusta
hablar con ellos.
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Asi debe ser el tiempo que pasamos con Dios —solo para pasar

tiempo juntos.

Luego de pasar tiempo con Dios de esta forma, El siempre me da
direccién todos los dias y sin fallar. El siempre me susurra algo al oido
que yo pueda decir o hacer. Cualquier cosa que hagas para reconocer
a Dios en tu vida o pasar tiempo con El, te reto a que hagas lo sigui-
ente y después de haberlo hecho, detente y escucha. Dios desea hablar
contigo, asi como un padre desea hablar con sus hijos. No consumas
tu tiempo solo pidiendo cosas y queriendo algo de parte de Dios. En
vez de eso, simplemente pasa tiempo en Su presencia. El resto —todas
las bendiciones, los cambios en nuestras vidas, todo el poder para

evangelizar —viene como resultado natural de pasar tiempo con EL

Las relaciones tienen que ver con la comunicacién. Tus relaciones
solo seran tan saludables como tu nivel de comunicacion y no es algo

diferente cuando se trata de Dios.

Asimismo, debemos entender que Dios no es el autor de la
confusion. No es el deseo de Dios hablarnos de una forma indesci-
frable o confusa. Frecuentemente, le pido a Dios lo siguiente: “Dios,
muéstrame que debo hacer hoy. Hazlo tan claro que no haya forma
de que pueda cometer un error”. Hago mucho esto mientras voy
manejando mi vehiculo. Mi ruta para la oficina es corta, entonces, no
tengo tiempo para hacer largas oraciones religiosas. Yo sé que Dios
puede y me hablara con claridad —si estoy dispuesto a escuchar.

Cuando llego a la oficina, antes de encender cualquier cosa y
hundirme en emails o reuniones, me gusta escribir las cosas que estan
en mi corazén. Muchas veces, tiene que ver con mi trabajo, pero
puede ser otra cosa como comunicarme con alguien y darle dnimo.
Frecuentemente, Dios pone a alguien en mi corazén para que le llame
o le dé animo. Tengo muchas notitas escritas debajo de mi computa-
dora, con cosas que Dios me ha dicho —cosas como: “Bloquea el

ruido”, o “Ahora es el momento de ser completamente franco y
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sincero en todo”. Estas son cosas que no quiero olvidar en medio
de los quehaceres del diario vivir y el trabajo. Cualquier cosa que
escuches cuando Dios habla a tu vida, te animo a que la escribas.
Recuerda que en un contrato no hay nada real hasta que no esté por
escrito. De la misma forma, cuando escribes lo que Dios te habla, se
hace una realidad para ti. Créeme, si no lo escribes, se te olvidara con
el tiempo.

Mi mayor consejo aqui es tener la intencidn, pero guiado por el
Espiritu. Es un balance, asi como muchas cosas en el cristianismo.
Busco lo que el Espiritu quiere decirme, pero también tengo una base
de datos con las veinte personas mas cercanas a mi porque quiero
asegurarme de estar en contacto con ellos constantemente. Muchos
son clientes, empleados, vendedores, pastores o algunos a quienes
estoy adiestrando. Me aseguro de comunicarme con ellos por lo

menos una vez por semana.

Para mi, los martes son especiales. Los martes me retino con
Chuck Damato, el capellin de nuestra compania. Esta persona no
tiene que ser parte del personal de tu compania, pero si tienes a
alguien que se ponga de acuerdo contigo en oracion, es una forma
poderosa de invertir su tiempo —orando juntos en acuerdo. Oramos
por la compania y por las personas para quienes trabajamos. Oramos
para que conozcan a Jesus o para que conozcan a Dios de una mejor
forma —por sus familias, matrimonios, hijos. Oramos para que sean
bendecidos, sanados o cualquier otra cosa por lo cual nos sintamos
inspirados a pedir.

Finalmente, mientras te doy ejemplos de las cosas que hago, te
insto a que busques maneras para dar todos los dias. Busca la forma
para servir. Deja de enfocarte en ti mismo y haz que tu vida sea
para servir y dar como una forma de retroceso hacia la tendencia de
poner toda la atencion en nosotros mismos. Dar es tu mejor defensa.

Recuerda: jel corazon de la humildad es depender de Dios!
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Aviva tus ideas

Estas son solo algunas cosas que hago, pero espero que aviven algo
en ti sobre lo que es vivir y trabajar de forma sobrenatural. Recuerda:
la forma en que comienzas establecera la atmosfera por el resto de tu
dia. Cuando lo primero que haces es comenzar a leer emails, te esta
preparando para tener un dia dominado por ese tipo de pensamien-
tos. Cuando lo primero que haces es sumergirte en Dios, estas prepa-
rando la escena para una atmosfera sobrenatural que cambiara las
vidas a tu alrededor.

¢Qué tipo de atmosfera quieres respirar todo el dia? ¢La tirania de
lo inmediato o el aliento de vida de parte de Dios? ;Yo elijo a Dios!
Sabiduria para tu dia, el poder para obedecer a Dios, el corazon del
Padre y te espera mucho mas en un ambiente de un negocio sobre-
natural. Sin importar cuanto tiempo hayas sido salvo o cuan cerca de
Dios estés, El anhela que te acerques mads a El.

Dios no desea que tu negocio sea moral, ético o rentable. El quiere
que sea sobrenatural. El quiere usar tu negocio para cambiar vidas —
comenzando con tu propia vida y extendiéndose a empleados, vende-
dores e incluso, clientes.
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Comenzamos este libro al hablar sobre la certeza de que puedes
poner en practica métodos inteligentes para tu negocio que parecen
buenos... pero no genuinamente crecer, esforzarte, prosperar o sobre-
salir, porque estds poniendo tu atencion en las cosas incorrectas —las
cosas de este mundo, en lugar de en las prioridades de Dios. He hecho
lo mejor posible para presentarte lo que es un negocio sobrenatural.

La transformacion no se trata de mejoramiento propio, adquirir
nuevas técnicas de negocios 0 para que personas cristianas participen
en tu vision. Dios desea cambiar la atmésfera de tu vida y tu negocio
y revolucionar como te ves a ti mismo, tu propdsito y tu negocio. Dios
llen6 la Biblia con historias de personas que experimentaron este tipo
de conversiéon que cambi6 sus vidas una y otra vez, demostrando que
no fue su arduo trabajo, inteligencia o compromiso lo que hizo la
diferencia. Dios no los bendijo por ser personas de integridad, humil-
dad, servicio, perseverancia o valor antes de haberlos llamado.

No, esas cosas fueron el resultado de la influencia de Dios en sus
vidas. Ellos fueron el resultado de pasar de ser personas estancadas en
lo natural a ser empoderados por lo sobrenatural.

Mencioné anteriormente que esperaba que a través de este libro tu
curva de aprendizaje pueda disminuir. Mi oracién es que hayas visto
los resultados luego de que Dios me moviera hacia lo sobrenatural y
en vez de fijarte en una lista de qué hacer acerca del caracter, hayas
visto que es Dios quien desarrolla estas cosas dentro de nosotros.

Entonces, ¢Como podemos llegar a esto? Creyendo.
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Cualquier cosa es posible

No sé donde te encuentres en tu trayectoria. Es posible que estés
avanzando en el camino donde Dios esta desarrollando lo sobre-
natural dentro de ti y tu compaiiia. No obstante, puede ser que hayas
leido este libro con el deseo de creer. En este momento, puedes estar
deseando que estas cosas sean reales y puedas estar pensando que las
historias que comparti son muy buenas para ser realidad.

Estas historias no son muy buenas para ser verdad; json dema-
siado buenas porque provienen de Dios!

Hay una gran historia en la Biblia sobre un hombre que estaba
agotado y exhausto. Trajo su hijo a los discipulos de Jests para que
oraran por €l y lo sanaran, pero ellos no pudieron ayudar al mucha-
cho. Entonces, lo llevaron con Jesus y el padre le pidi6 a Jesus que lo
ayudara, si fuera posible.

Jesus le dijo a este hombre que cualquier cosa es posible si una
persona cree (ver Marcos 9:22-23).

Entonces, el padre dijo algo que seria de mucho aliento para
alguien que estd agotado y trata de aparentar entusiasmo. El hombre
dijo que creia —y entonces le pidi6 a Jesus que le ayudara a vencer
su incredulidad.

Era todo lo que Jesus necesitaba. Jests oro6 por el hijo del hombre y
el muchacho fue liberado y sanado en ese instante —permanentemente.

La transformacion permanente solo esta esperando que tu creas.
Quiza en este momento, estas como ese padre —agotado y exhausto.
Tal vez, lo unico que puedes hacer ahora es decir a Jesus que quieres
creer. Eso es suficiente para que El pueda trabajar en ti.

Dios desea cambiar tu atmosfera. El quiere cambiar la atmosfera
de tu negocio. El desea usar tu vida y tu negocio para impactar las
vidas de las personas.

¢Se lo permitiras?
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Dios no esta esperando tu arduo trabajo o compromiso para
forzarte a seguir avanzando. Dios quiere que creas que El y Sus
caminos son mas poderosos y pertinentes para ti y tu negocio que

cualquier cosa que este mundo pueda ofrecer.

Si ese eres tu —si crees que estds listo para entrar en lo sobre-
natural —entonces, ya es la hora de hacer precisamente eso. Ya es el
momento de salir de la barca, a pesar de viento y marea. Es hora de
hacer lo correcto, aunque parezca que perderas dinero. Es hora de
hacerlo a la manera de Dios, aun cuando todos los libros en el estante

digan que debes hacer lo opuesto.

Si estds listo para manejar un negocio sobrenatural, diselo a Dios
y da un paso hoy hacia el futuro que El ha disefiado para ti. Nunca

volveras a mirar hacia atras.

El poder de la oracion

Quiero reiterar esto una vez mas: Un negocio sobrenatural depende

de la oracién. Sino te llevas nada de este libro, sigue adelante sabiendo
5 S1g

que una firme relacion personal con Dios a través de la oracion es el

componente vital de tu negocio sobrenatural.

No hay nada que pueda sustituir el que ores para tu negocio, pero
la cristiandad nunca fue disefiada para vivirse a solas. Somos perso-
nas que nos relacionamos y una red de apoyo a través de la oracion,
a mi entender, es absolutamente esencial. Las oraciones efectivas de
los justos tienen un impacto muy significativo. Entonces, busquemos
personas comprometidas con la oracion y que entiendan el poder que
la oracion tiene para cambiar cosas —ijy pideles que oren por ti y por
tu compaiia! Nadie jamas me podra decir que la oracion no funciona.
Yo he visto como cambia personas, circunstancias y a mi mismo en
incontables ocasiones. Estoy absolutamente convencido de que Dios
contesta oraciones y hace milagros —los he visto en demasiadas

ocasiones como para pensar lo contrario.
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Las mejores decisiones que he tomado surgieron después de haber
pasado tiempo con Jests. {El me ha hecho lucir inteligente y desea
hacer lo mismo por ti! Dios desea que nuestras elecciones y decisiones
sean como las de El y que estén empoderadas por medio de la sabiduria
que solo proviene de El.

Vive con integridad

Si Dios me ha dado un mensaje de por vida, es vivir con integri-
dad. Un negocio y vida sobrenatural comienzan con integridad porque
es el fundamento que Dios utiliza mientras va construyendo nuestro
caracter. Moverse de lo natural hacia lo sobrenatural no sucede de la
noche a la mananay; es el resultado de la obra transformadora de Dios
y El comienza trabajando en tu caracter.

A medida que Dios comenzé a trabajar en mi integridad, me dio
mas responsabilidad y autoridad. Dios te promoverd, mientras vayas
adquiriendo el carcter necesario para sostener la responsabilidad. El
no desea que el éxito te arruine, por tanto, se asegurara de que tengas
el fundamento de la integridad antes de comenzar a promoverte. Dios
incluy6 la integridad en todo lo que hago y puso en mi una impresion
de que esta es una de las partes mas esenciales del cambio de vida que
El anhela hacer dentro de cada hombre de negocios sobrenatural.

Tu integridad es como te conduces cuando piensas que nadie te
esta observando, pero yo he aprendido que hay alguien que siempre
estd observando nuestro ejemplo. Estan mirando como enfrentaras
los retos, oportunidades e incluso, las victorias. ¢Como usards la
influencia que esto te trae? ¢Estards coqueteando con la linea entre
lo ético y lo no ético? Estaran observando como te balanceas sobre la
linea y si lo haces, te veran caer en el lado incorrecto.

Dios me mostré que la mejor forma de evitar caer en el lado equi-
vocado de la cerca es manteniendo mi distancia y este es el mismo

consejo que yo te doy. No busques mirar cudn lejos puedes llegar sin
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estropear el asunto. En vez de esto, abraza la integridad y construye
confianza. La confianza es como el dinero; puede llevarse toda una
vida para llegar a tenerla, pero se puede perder en un instante.
Presérvala y protégela con integridad. Permite que quienes sean parte
de tu circulo de confianza mds cercano tengan el derecho de velar por
tu integridad.

Abraza un estilo de vida de humildad

Cuando dejamos que algunas personas elegidas nos hablen con
sinceridad, requiere que llevemos una vida de humildad. Para poder
rendir cuentas sobre la integridad a la que Dios me ha llamado, le he
dado permiso a ciertas personas a que me hablen con sinceridad —y
me comprometi por adelantado a escuchar cualquier cosa que tengan
que decirme. Mi esposa Janet es la primera en la lista, pero también
me he sometido a mis pastores y otras personas. Esto es dar preferen-

cia el uno al otro, pero es solo una parte de ser humilde.

Para mi lo mas significativo de ser humilde es como esto se
relaciona con Dios. El mundo nos ensena a ser independientes y solo
confiar en nosotros mismos. Pero Dios quiere que dependamos de El
y no de nuestro entendimiento o habilidades. Cuando dependemos
totalmente de Dios, vivimos la realidad de que todo se trata de Dios

y no de nosotros.

Jests es nuestro modelo para seguir. El es Dios y, aun asi, se
humillé a si mismo y nacié en un pesebre, sometié6 Su voluntad al
Padre y tuvo una muerte humillante en la cruz. El hizo todo esto por
nosotros —no por debilidad, sino por fortaleza. El fue fortaleza bajo

un control absoluto.

Dios desea que vivamos humildemente —poniendo a los demas
antes que a nosotros mismos. No somos como alfombras de una
entrada, sino un ejemplo de Dios para los demas. Esto nos permite

poder servir de forma sobrenatural.
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Sirvamos de todo corazon

Servir a los demds como si estuviéramos sirviendo a Dios no
sucede sin tener en nuestro interior una humildad que dependa de
Dios. Pero cuando confiamos en Dios completamente en humildad,
podemos servir a otros de forma sobrenatural. Un negocio que pasa
de lo natural a lo sobrenatural servird a tu circulo de influencia de
la misma forma, porque no estamos enfocados en hacerlo a nuestra
manera —estamos enfocados en vivir y servir a la manera de Dios.

Demasiadas personas han tratado de servir sacrificando sus
propios recursos. Esto no perdura. Se agotan rapidamente, se secan y
no pueden completar la obra de Dios para sus vidas porque estaban
confiados en lo que tenian para ofrecer —y lo tiraron todo. Por eso,
Dios nos pide que sirvamos como si lo hiciéramos para El. Dios provee
los recursos desde Sus interminables suministros.

Dios me mostré que mi verdadero trabajo es servir a las perso-
nas con quienes trabajo y posicionarlos para que sean exitosos. El
verdadero servicio es transformar. Pasé de ser un organizador de
proyectos a alguien que entiende que puede ser exitoso mientras
ayuda a las personas a quienes sirve para que sean exitosos. Cuando
actuamos como el conducto por el cual se manifiesta el poder de Dios,
somos bendecidos en nuestro andar. Esto es un beneficio que surge
naturalmente cuando servimos como Jesus lo hizo.

Sé valiente

Cuando servimos por medio del suministro de Dios, podemos
confiar en El aun cuando sintamos temor. Puede parecer aterrador
dar ofrendas o servir cuando no tienes suficiente para ti mismo, pero
el valor no es la ausencia del temor. Ser valiente significa hacer lo
correcto, aun cuando sientas temor.

El temor nos hace retroceder. Hace que no queramos soltar lo que
tenemos —tus habilidades y entendimiento —y retener cuando Dios
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te dice que des y sirvas. El valor nos inspira a salir de la barca y andar
hacia las olas que azota el viento, junto a Jests... y hacia el disefio
de Dios para tu futuro. Quizd no puedas ver hacia donde te esta
llevando, pero mientras tengas tus 0jos en Jesus y no en las circuns-

tancias, tendras el valor para vivir y trabajar de forma sobrenatural.

Persevera a través de las dificultades

Podemos desarrollar valor cuando perseveramos en medio de
las dificultades y enfrentamos el temor. En ocasiones, aun cuando
es de parte de Dios, enfrentamos obstaculos y debemos perseverar.
Quiza, no sera tan facil incluso cuando sea la voluntad de Dios. ¢Estas
dispuesto a orar y a continuar orando, trabajar y continuar traba-

jando y creer y seguir creyendo?

Jesus nos dice que hay una recompensa cuando perseveramos de
esta forma. Nos dice que toquemos a la puerta y sigamos tocando
y que pidamos y sigamos pidiendo. Hay momentos donde debemos
aferrarnos a lo que Dios nos ha mostrado. Pero ¢Cémo puedes estar
seguro de lo que es, a menos que hayas desarrollado una relacion con
Dios por medio de la oracién? No puedes. Lo afirmo nuevamente: Por

€so es tan importante pasar tiempo con Jesus.

Cuando tienes la seguridad de que proviene de Dios, te corres-
ponde salir de la barca, pero es Dios quien proveerd el proximo paso
que tomards. Aun cuando no sea facil, debemos perseverar hasta que
Dios nos diga que debemos detenernos. Perseverar tiene el poder de
convertir esas dificultades en caracter firme. Cada vez que persistes
en las promesas de Dios, estaras fortaleciendo tu confianza en El y
obtendras el valor para el siguiente reto. Tu capacidad seguira creci-
endo hasta que estés listo para participar en la transformacion de
Dios en tu vida y trabajar en algo que sera mayor que este mundo

—algo sobrenatural.
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El honor produce milagros

Jests nos demostré que el honor es la clave que desencadena el
poder milagroso de Dios. Produce la unidad y el acuerdo que suaviza las
relaciones y el funcionamiento interno en tu oficina. Cuando dejamos
de lado nuestras ventajas e incluso a nosotros mismos para honrar a
otros, estamos demostrando a Dios que lo honramos a El primero.

El acuerdo que viene del honor transformara completamente la
dindmica de tu hogar y matrimonio. No hay nada comparado con
trabajar en unidad con nuestro conyuge y esa misma dindmica puede
ser real en tu trabajo también. Nunca he lamentado cuando he espe-
rado para estar de acuerdo con Janet, pero muchas veces he cometido
errores cuando he procedido sin ella. Ahora bien, imaginate tener
esa misma unidad en tu oficina. ¢Qué tal si tuvieras eso mismo con
las demas personas que te ayudan a tomar decisiones? ¢Qué cosas
podrias lograr estando en unidad? jTe garantizo que podrias cambiar
la cultura de tu compaiiia y transformar la atmosfera!

Cambia la atmosfera

Todo esto —todos los cambios en nuestro caracter y vida interna
—estan disefiados con un propdsito: Cambiar la atmodsfera de
nuestras vidas y negocios de una forma que muestre la bondad de
Dios y atraiga a las personas hacia El.

A Dios no solo le interesa que ganes dinero. A El no solo le
interesa que seas exitoso o que tu negocio prospere. Sin embargo,
estas cosas sucederan cuando busques a Dios y Su Reino, primera-
mente. Cuando haces las cosas a la manera de Dios y tu negocio se
convierte en un negocio sobrenatural, jel resultado serd todas las
bendiciones del cielo!

Tu negocio sobrenatural cambiara las vidas de empleados, subcon-
tratistas, vendedores e incluso, clientes. Las personas vendran a Jesus
y sus vidas seran cambiadas para siempre. Dios transformara la forma
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en que viven y trabajan, y esto serd un impacto para sus familias.
Otros vendran a Dios y el efecto continuara propagandose. A través
del camino, Dios los bendecira a ellos —y a ti.

Una cultura de integridad, humildad, servicio, valentia, perseve-
rancia y honor ha cambiado la forma en que hacemos negocios en
Mike Rovner Construction; pero ain mucho mds importante, las vidas
de cientos de personas que han sido transformadas. No convertimos
nuestra compafia en una iglesia y dejamos de trabajar. En vez de eso,
abrimos paso a lo sobrenatural dentro de los negocios y dejamos que
cambiara nuestra forma de trabajar todos los dias.

¢Qué quiere hacer Dios en el lugar donde ta trabajas?

Dios quiere escribir tu historia

No te confundas —Dios no juega a tener favoritos. Si Dios puede
hacer todo esto por medio de un hombre como yo que vendia drogas
y con un hogar disfuncional, lo puede hacer con cualquiera. El desea

profundamente hacer por ti lo que hizo por mi.

Si deseas prosperar y sobresalir en la vida y los negocios, si quieres
ser un embajador para Dios en el trabajo y si vas a experimentar un
gran éxito, debes caminar por lo sobrenatural. Esto va de la mano con
la obra que Dios desea hacer por medio del cambio de atmdsfera en tu
vida y negocio —llevarlo de ser un lugar bueno, ético y atin cristiano,
a transformarlo en uno sobrenatural por medio del cual Dios pueda,

milagrosamente, cambiar vidas.

El cambio —y los beneficios —comienzan contigo, pero no estan
destinados a terminar contigo. La transformacion no es solo para tu
beneficio; es para que td, a tu vez, puedas ayudar a otros. Esta es la
forma natural en que Dios obra. Es también la razon por la cual Dios
tuvo que dirigirme hacia estos principios, los cuales he compartido

contigo. Antes de que Dios hiciera prosperar tanto a Mike Rovner
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Construction —El sabia que yo necesitaba operar bajo una mentali-

dad sobrenatural para poder manejarlo.

Ahora, es tu turno. He hecho todo lo posible por relatar las cosas
que Dios me ensen6 a través de mis historias y lecciones de vida. Tu
conoces los principios y has visto ejemplos de ellos en accion, a través
de este libro.

Es el momento de que comiences a aplicarlos. No te haran ningin
bien si solo se quedan en tu mente y no se convierten en una transfor-

macién del corazon.

Mi oracion es que este libro sea el catalitico que produzca ese
cambio en ti y tu negocio. jLos dias de tener un negocio natural se
acabaron! La frontera de una vida sobrenatural esta frente a ti.

Tu negocio es un milagro esperando suceder —la pregunta es:
¢Creeris lo suficiente en Dios como para salir adelante? jPor supuesto

que lo haras!
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Contacto del autor

Si deseas ponerte en contacto con Mike Rovner, buscar infor-

macion, comprar libros o para invitaciones, por favor comunicate con:

Thrive Teaching
www.thriveteaching.org
info@thriveteaching.org

Mike Rovner Construction, Inc.
5400 Tech Circle
Moorpark, CA 93021
(805) 584-1213

WWWw.rovnerconstruction.com

Sigue a Mike Rovner
www.facebook.com/MikeRovnerConstruction
www.linkedin.com/company/mike-rovner-construction-inc

www.twitter.com/MikeRovnerInc
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Sobre el autor

Mike Rovner es el presidente y fundador de Mike Rovner
Construction, Inc. Clasificado entre los contratistas generales mas
prominentes, con 300 empleados. Junto con un equipo excepcional de
profesionales reconocidos en la industria, Mike Rovner Construction
ha completado proyectos de renovaciéon multimillonarios que le
han otorgado un portafolio entre los lideres de la industria de la
construccion, incluyendo a Shapell Industries, G & K Management
Co. Inc., The Irvine Company, Legacy Partners, Essex Property Trust
y muchos mas.

Los clientes de Mike Rovner Construction celebran la compaiia
por su compromiso firme para brindar la mas alta calidad de trabajo -
con entregas siempre a tiempo y por debajo del presupuesto. Esa es la
razon por la que Mike Rovner Construction esta clasificado entre los
primeros en la lista de los contratistas preferidos para desarrolladores
de prestigio y firmas de gestion de activos en California.

Con mas de tres décadas en la industria de la construccion, Mike
Rovner establecio su compaiiia en 1992, luego de una carrera notable
como contratista en pintura y paneles de yeso, tanto residencial como
unidades multifamiliares. Su extenso historial abarca desde estima-
dos, planificacion y todas las areas de adquisicion de materiales y
operaciones, trabajando en conjunto con arquitectos, ingenieros
y disenadores. Ademas, es reconocido por su vasta experiencia al
trabajar exitosamente con agencias gubernamentales relevantes, y
con excelentes relaciones profesionales, las cuales han servido para
brindar grandes resultados en los proyectos de sus clientes.

La fe siempre ha jugado un papel esencial en la distinguida carrera
profesional de Mike Rovner — a tal grado que es un orador solicitado
en el area de la ética en los negocios y escribio Negocio Sobrenatural,
basado en sus principios sobre los valores y el éxito.
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Rovner sirve en una variedad de comités sin fines de lucro y
organizaciones, incluyendo Los Angeles Dream Center, Life Impact
International, City Church California y es miembro de Urban Land
Institute, Building Industry Association of Southern California
(BIASC), California Building Industry Association (CBIA) y National
Association of Home Builders (NAHB).
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